
证券代码：002875                                     证券简称：安奈儿 

深圳市安奈儿股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2022-007 

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研（电话会议）       □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

□其他 

参与单位名称及

人员姓名 

兴业证券股份有限公司                 韩欣  赵宇 

泰达宏利基金管理有限公司             周少博 

恒生前海基金管理有限公司             祁腾 

上海灏霁投资管理有限公司             万雪飞 

万家基金管理有限公司                 王晨曦 

上海复胜资产管理合伙企业(有限合伙)    周菁 

浙商基金管理有限公司                 朱一木 

中融基金管理有限公司                 陈方园 

上海星泰投资管理有限公司             贾雨朦 

天弘基金管理有限公司                 刘莹  

金鹰基金管理有限公司                 许中雅 

时间 2022 年 11 月 29 日 11:30-12:30 

地点 公司 15 楼会议室 

上市公司接待人

员姓名 

财务负责人、副总经理冯旭先生 

董事会秘书宁文女士 

深圳市安奈儿水木科技发展有限公司电子束接枝技术首席科学家

李景烨先生 

深圳市安奈儿水木科技发展有限公司总经理康黎坚先生 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、请问电子束接枝技术是否是公司之前的技术积累，亦或是

寻求外部合作？ 

答复：电子束接枝技术制备抗病毒抗菌功能纺织品技术是水木



接枝团队经过多年实验探索研制出来的。 

今年公司品牌、产品、渠道全线升级，升级“不一样的舒适”

为“超级舒适”，增加“科技、时尚” 新核心。为了夯实公司的

“科技”战略，公司除了向旗下研发主体研发设计公司增资到一亿

元，为公司科研能力提供资金支持外，公司还积极寻找有技术优势

的高校、科研机构等，希望通过合作持续研发科技面料，提升产品

竞争力。在此背景下，公司认为水木接枝团队的电子束接枝技术制

备抗病毒抗菌功能纺织品技术符合公司科技战略，双方合作可以进

行优势互补。 

2、请问电子束接枝技术的技术门槛所在？ 

答复：电子束接枝技术的研发团队以清华大学天津高端装备研

究院功能高分子首席专家李景烨教授为核心，生产工艺经过了长期

与印染企业之间的沟通交流，所使用的生产设备属于在纺织行业首

次使用，在实现抗菌抗病毒功能纺织品的路径上具有独特性和先进

性，无法轻易复制模仿。  

第一，抗病毒抗菌面料使用的制剂，市场上无类似产品销售。

制剂的合成是一个漫长和不断试错的过程，技术团队经过长期实验

探索才研制出能够达到目前效果的制剂，并且在市场应用上还需根

据材料等因素进行适配调整，所以无法被轻易复制。 

第二，技术工艺经过长时间探索，能够符合现有印染企业工艺

及模式，项目接枝工艺立足于项目团队对纺织品功能化的研究，贴

近现有印染生产的工艺和模式。国内外有多个课题组进行接枝技术

研究，但是鲜少实现了产业化应用。 

第三，此次是首次将电子加速器接枝功能的使用引入纺织行

业，国内能够生产电子加速器的企业只有几家，能够在纺织印染方

面应用的电子加速器设备构造上更加具有定制化和独特性。目前正

在建设的生产基地也是国内首座电子加速器制备抗病毒抗菌纺织

品的站点。 

3、公司预计抗病毒抗菌面料明年年初能够进行量产，请问面



料的产能能有多少？未来产能预计可以达到多少？ 

答复：公司目前正在建设抗病毒抗菌面料生产线，明年产能预

计会有一个逐步爬升的过程。 

量产规模还取决于需求，如果需求旺盛，后续可以通过增加机

器设备、产线、人工等方式扩大产能。 

4、请问抗病毒抗菌面料的成本是多少？如果与校服行业合作，

该产品会比传统面料的价格高多少？ 

答复：公司的抗病毒抗菌面料成本可控，预计定价不会过高。 

公司和深圳市校服行业协会合作是希望通过深校协推动和协

助公司与其会员单位的沟通与合作，促进电子束接枝改性面料在校

服领域的应用。公司将以此次合作为契机，将抗病毒抗菌面料用在

深圳中高档校服上，价格会比普通校服高一些。 

5、之前公司主要以线下为主，但现在受疫情影响，开始在电

商上面发力，那么未来公司的各渠道会如何发力？ 

答复：公司会持续加大电商投入，包括抖音，传统电商以及微

信小程序。线下会增加公司联营商的比例，优化渠道结构，关闭低

效百货店，适当开优质购物中心店。  

6、公司准备在抖音渠道如何发力？ 

答复：抖音渠道除了公司自播外，公司还会积极和业内头部代

播机构合作，通过代播机构成熟的直播销售模式发展业务。 

同时公司还会和供应商深度合作，通过快反能力的建设，提升

现货比例，打造适应抖音生态的供货能力。 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2022 年 11 月 30 日 

 


