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上海钢联电子商务股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                       编号：2022-008 

投资者关系活动类

别 

□特定对象调研         □分析师会议 

□媒体采访             业绩说明会 

□新闻发布会           □路演活动 

□现场参观              其他 上市公司投资者交流活动 

参与单位名称及人

员姓名 

民生证券  吕伟、赵奕豪、郭新宇、蒋领、丁辰晖 

浙商资管  鲁立 

兴业基金  高观朋 

中邮基金  于淼 

中邮人寿  张雪峰 

东方基金  蒋英杰 

上银基金  惠军 

亘曦资产  朱登科 

横琴人寿  赵巍、郭雅绮 

申万菱信  廖明兵、梁国柱 

谢诺辰阳私募证券投资管理有限公司  郭乐颖 

华农财产保险股份有限公司  陈一鸣 

泰信基金  钱鑫 

上海趣时资产管理有限公司  金朝辉 

鸿道投资  方云龙 

丰琰投资管理（浙江自贸区）有限公司  杨安乐 

富国基金  于江勇 

新华资产  朱战宇 

中国民生信托有限公司  陈远望 

上海峰岚资产投资管理有限公司  朱曦 

广钜投资  李伟驰 

西部利得  吴桐 

泰达宏利  徐雨楠 

博道基金  高笑潇 

交银康联  周捷 

百年保险  祝景悦 

重庆德睿恒丰资产管理有限公司  江昕 

金元顺安基金管理有限公司  贾丽杰 

上海彤源投资发展有限公司  郝标、王武、陆凤鸣 

申九资产  欧阳沁春、朱晓亮  



生命人寿  贾殿春 

国寿养老保险  刘春江 

国华人寿  刘翔宇 

上海聆泽投资  沙小川 

钦沐资产  张文华 

淳厚基金  吴若宗 

东吴基金管理有限公司  张浩佳 

创金合信基金  郭镇岳 

和谐汇一资产管理公司  凌晨 

鲍尔赛嘉投资管理有限公司  周俊恺 

中再资管  余辉 

平安资产管理有限公司  王晶 

湘财基金  房天浩 

星石投资  陈启腾 

嘉实基金  刘晔 

上投摩根基金管理有限公司  王嵩 

东吴人寿保险股份有限公司  张剑鑫 

生命保险资产管理有限公司  刘威 

中银国际证券有限公司  陆莎莎 

汐泰投资  陈梦笔 

时间 2022 年 12月 14 日 (周三) 下午 15：00~16:00 

地点 电话会议 

上市公司接待人员

姓名 

董事长：朱军红 

董事会秘书、财务总监：李勇胜 

投资者关系活动主

要内容介绍 

 

一、公司情况介绍 

公司成立于 2000 年，于 2011 年在创业板上市，公司主要从事产

业数据服务业务（原信息服务业务），2008 年成立钢银电商，2015 年

挂新三板，2016 年进入新三板创新层。目前公司分为产业数据服务和

钢材交易服务两块业务。 

一是产业数据服务业务。公司以大宗商品价格为核心,构建了围绕

价格波动的多维度数据体系,从黑色金属领域起步，逐步扩展至有色金

属、能源化工、农产品、建筑材料，并延伸至新能源、新材料、再生

资源等领域。公司提供服务的平台主要包括：网页端、移动端、数据

终端。产业数据服务类型：①数据订阅：基于公司自主采集和专有原

创为主的数据，提供大宗商品的价格、数据、快讯、分析等产品供用

户付费订阅。②商务推广：基于公司庞大的访问量和市场影响力优势，



为用户提供各类线上线下的推广服务，主要包括企业宣传网页的链接、

品牌及产品展示、商情发布与搜索及推荐等。③会务培训：立足于大

宗商品及相关产业链，通过线下、线上相结合的方式，举办会议、培

训、考察等活动，为用户搭建研讨学习、合作交流以及商机开拓的服

务平台。④研究咨询：利用公司专有的数据资产与研究成果，为用户提

供战略规划、经营管理、市场研究、投资可研等定制化的决策支持服

务。 

从业绩完成情况来看，产业数据服务前三季度，实现收入 5.02 亿

元，较上年同期增长 12.16%，其中第三季度，产业数据服务业务实现

收入 2亿元，环比增长 32.98%，同比增长 30.93%。 

二是钢材交易服务业务。钢银电商为公司控股子公司，旗下钢银

平台会每天实时发布交易数据，前三季度，结算量为 3,974.78 万吨，

同比增长 19.03%，从前三季度来看，预计全年将会有 5000 万吨规模。 

公司目前的战略是产业数据服务快速扩张，钢材交易服务稳步增

长。前三季度利润同比有所下降，一是由于产业数据服务业务人员 21

年增长较多，成本上升；二是交易服务业务由于市场利率的下行以及

市场环境，公司加大了对供应链服务业务结构调整的力度，缩减周期

长的业务，增加周期短的业务，同时加大应收账款的回款力度，控制

风险。供应链业务将资金更多投入时间较短的业务，带来现金流回款

提升，但相应毛利率略有下降。 

从《企业数据资源相关会计处理暂行规定（征求意见稿）》来看，

我的理解是：①未来随着各行各业对数据要素的重视，会呈现数据需

求的增加；数交所成立，对数据的确权，也将为数据交易提供便捷。

准则的实施后，用户采购的数据可以计入无形资产纳入资产化处理，

减少了对当期利润的影响，能更好地反映企业的价值。②企业内部使

用的数据资源，可以确认为无形资产，发生的成本分摊计入，直接影

响当期利润；③企业日常活动中持有、最终目的用于出售的数据资源，

符合相关规定的定义和确认条件的，可以确认为存货。在按照存货准

则将其成本结转当期损益时，有可能解决公司收付实现制收入与权责

发生制收入的差异问题，也就是未来年度待确认收入对应的成本在未

来分摊。具体将依据会计准则推行实施的有关规定进行会计处理。 

 

二、问答情况 

1、数据交易机构在市场的定位？ 



答：在数据交易市场中，公司是全方位的角色，首先，我们是数

据生产者，是重要的数据卖方。其次，我们也是数据的买方，我们要

完善数据服务，也会买数据丰富我们的数据产品。同时，我们还是经

纪角色，可以利用我们对数据理解的优势去帮客户去买数据、整合数

据。 

 

2、公司在数交所挂牌的数据产品是如何销售的？ 

答：目前还没有完善的制度，还处于探讨中。 

 

3、公司如何获取数据？数据质量怎么样评判？ 

答：公司获取数据方式很多，统计学里的样本调查、样本调研再

通过标准化处理等。主要有以下几个路径：第一种是通过线下采集，

各种手段包括电话、调研等。第二是通过技术手段的收集，爬虫、卫

星等。第三通过一些合作单位的外购，公司买来数据再加工。 

公司数据采集团队遵循清晰完备的方法论与标准化的采集流程，

公司编制的《钢铁价格指数编制准则》获评 2022 年“上海标准”，是国

内首个规范性指导钢铁行业价格指数编制方法论的企业标准，首创价

格指数编制“八步流程工作法”，结合“一星三台”等数字化工具的应用，

其数据采集方式、作价方法、无监督机器学习数据质量管控手段以及

应用广泛性等关键性指标，均达到了“国内领先、国际先进”水平。 

 

4、公司通过什么方式存储数据？政策强调数据安全问题，未来的

这方面支出如何？ 

答：公司目前使用私有云存储数据。未来数据达到一定规模，可

以考虑申请企业自建数据中心。 

 

5、公司产业数据服务的收入模式是什么，通过订阅的方式吗？  

答：公司可以通过网页端、移动端、数据终端为用户提供订阅服

务，也可以根据客户需求为客户提供推送服务。此外，也能够为用户

提供数据 API 接口，帮助企业开发数据中台，目前已经为十几家企业

提供了中台服务，利用我们的数据和技术能力，帮助企业进行数字化

转型，为企业决策提供数据支撑和效率提升。 

 

6、钢材交易目前的渗透率，未来预计到多少？ 



答：目前钢材交易渗透率较低。今年中国钢铁产量 10 亿吨左右，

50%直销，剩下 5 亿吨流入市场，由于商品特性，会有重复交易。钢银

电商平台卖家一般是钢厂和贸易商，买家是终端和次终端用户，我们

基本上做的零售端，单笔订单量较小。公司今年大概整个交易量有 5000

万吨，未来做到 1 亿吨不是很难。 

 

7、疫情放开后，对公司的业务影响？ 

答：市场复苏需要一个过程，目前对公司整体影响不大。未来肯

定是利好于企业发展。 

追问：明年上半年会爆发今年积压的需求？ 

答：公司今年数据订阅服务仍然是增长的，主要对线下活动有影

响。明年放开后，线下会有爆发，线上明年会比今年好一点。 

 

8、公司有没有具体规划？放开和没放开之前的不同的规划？人员

会有变动吗？ 

答：公司人员是根据各产业板块发展动态调整，主要关注板块收

入增幅和品种带头人管理能力。我们还处于一个很长的扩张期，招的

人多，收入也会多。 

 

9、在品类拓展方面，目前各品类拓展的进展？ 

答：我们制定了“百链成纲”的发展战略，“横向扩、纵向延”，横向

加大品种扩张力度，纵向产业链不断的做深做精做透。我们各条产业

链或找好带头人内生拓展，或通过并购外延。 

 

10、数据要素市场成立后，我们业务范围和客户会有什么变化呢？ 

答：公司近年来推出的 EBC 的服务，旨在帮助企业进行数字化转

型，从管理运营中创效，通过“人工智能+大数据”为企业提供市场的走

势分析，为企业决策提供数据支撑，对企业数据进行资产化，达到全

流程、一体化的管控，并为企业全面赋能。 

在对数据的理解上，数据的时间长度、广度、深度、精度等是影

响数据价值的因素，多维度的数据会产生聚变效应，比如公司从黑色

金属，扩展到有色金属、能源化工、建筑材料、农产品到新能源、新

材料、再生资源等，横向复制扩张，纵向产业链延伸，将整个产业链

打通，数据越多，越能够体会到产业之间的关联度越强，应用场景越



多，从产业客户到金融客户到研究决策领域。 

产业数据服务企业，实际上是慢工出细活的产业，它需要长时间

的投入和积累，是厚积薄发的过程。企业积累的海量产业数据是企业

成立以来持续投入经营的成果，是以历年投入的成本换来的成果。 

附件清单（如有） 无 

日期 2022 年 12 月 15 日 

 

 


