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投资者关系活动

类别 

 

特定对象调研        □分析师会议   

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 
国联证券 研究员：梁丰铄 

时间 2023 年 1 月 4日上午 

地点 南京市，公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书：窦海涛    

证券事务专员：鲁娟 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、公司传统燃油压缩机出口或转向后市场的进度如何？ 

答：公司推动国际化战略，依托多家国外的生产基地，持

续深耕国际市场。近年来，公司压缩机产品国际订单增长明显，

尤其是对北美、北非等国家或区域的出口保持较快增长；同时，

公司也在开拓新的市场，如东南亚、南美等市场，目前，公司

在印度的合资厂产量在逐步放大，在马来西亚、巴西等国家将

主要做 OEM 市场。公司也将在国内的后市场上投入更多资源。

整个市场布局完成后，公司传统压缩机未来出口及国内后市场

销量预计将进一步增加，可以在一定程度上弥补国内燃油车用

压缩机需求下降的空缺。 

二、2022 年上半年公司压缩机业务毛利率下滑的原因是

什么？  



答：2022 年上半年铝材等主要原材料价格仍在高位运行；

公司当期使用的原材料有一部分是前期采购库存的，不完全是

当期即时采购的，因此其成本变化具有一定的延迟性，所以

2022 年上半年压缩机产品成本总体较高。目前，原材料价格高

企的不利影响已大大降低，公司已采取了如调整产品定价策

略、改善客户结构等措施以提高产品毛利率。  

三、公司电动压缩机产能变化如何？未来订单情况怎么

样？ 

答：随着公司电动压缩机销量的稳步上升，产能也在逐步

增长。2022 年末公司电动压缩机的产能为 80 万台左右。新的

“年产 100 万台电动压缩机”项目在今年年中建成后，年末产

能预计将达到 200 万台左右，可以满足目前预期订单的需求。

公司也会视市场需求及其他因素影响对产能做一些弹性调整。 

四、埃泰斯的储能热管理产品的零部件外采比例如何？储

能热管理其他厂商的外采比例情况和埃泰斯相比如何？  

答： 埃泰斯储能热管理产品的核心部件均是自研或自产

的，而管路、液冷板等成熟的加工预制产品多系外采。据我们

了解，其他厂商产品零部件的外采比例高低与否主要与各自的

竞争态势和自身生产制造能力有关，不同厂商采取不同的采购

模式，不一而足。埃泰斯外采部件的模式目前对其盈利情况没

有不利影响。 

五、如何理解公司定期报告中汽车空调系统的出货数量与

销售收入之间的关系？  

答：空调系统构成比较复杂，不同客户所需产品品类也不

相同，有的客户需要空调系统中的某个产品部件 A，有的需要

B，有的需要众多单品所构成的复杂组合。基于这一现实，在

统计空调系统产品出货量时，各类产品之间的数量是不具有精

确的可比性的。因此公司定期报告上关于空调系统的出货量是

一个笼统的加总数量，只能供参考。各类不同的空调系统产品



的价格差异很大，不宜以此数量为依据做概况性的判断，还是

要具体产品具体分析。 

附件清单（如有） 无 
 


