
 

证券代码：002508                    证券简称：老板电器 

杭州老板电器股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2023-001 

投资者关系活动

类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

兴业证券：颜晓晴、苏子杰 

长江证券：管泉森、崔甜甜 

国泰君安证券：樊夏俐、李汉颖 

浙商证券：张云添、文煊 

人保资产：毛一凡 

国君资管：范杨 

海富通基金：赵晨凯 

兴证资管：刘欢 

惠升基金：杜曼丽 

国信资管：尹昇、杨凡 

招银理财：姚思劼 

国寿资产：李珊珊 

德邦基金：刘敏 

东兴资管：文奕婕 

宁银理财：梅思琪、罗立波 

长信基金：李夷 

格林基金：刘思敏 



 

华泰保兴：李萌 

申万菱信：吴谦、范张翔 

天弘基金：王一川 

中泰资管：陈太中、张梦甜 

东方自营：徐卫 

敦和资管：韩立强、陈超玥 

杭州理财：徐廷玮 

国都证券：郝卓凡 

博道基金：钱程 

贝莱德资管：胡楠 

才华资本：贾巍 

Eastspring Investments：黄海晨 

来兴元品投资：孙一统 

时间 2023 年 1 月 10-11 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 
王刚、姜宇、陶一荻 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

 

1、公司如何看待行业今后发展？ 

2022 年，厨电行业受疫情反复、地产承压等外部经营环境

影响，增速有所放缓。去年末随着房企融资端、地产需求

端的利好政策持续出台，新年厨电终端需求改善与盈利改

善可期。公司始终坚信我国经济稳步前进，长期向好的发

展态势没有改变。未来行业将受益于经济运行恢复，消费

复苏，地产情绪好转等因素，继续稳步增长。 

 

2、老板洗碗机过去表现，未来发展目标如何？ 

公司精准洞察消费者需求，每年持续推出多款能效等级

高，支持餐厨具长效储存，针对中国消费者使用习惯专门



 

设计，自研自产的大容量嵌入式洗碗机。2022 年在大环境

不利的情况下，公司洗碗机线上份额提升明显，全年公司

洗碗机实现约 25 万台的发货量。目前中国家庭洗碗机渗

透率仍较低，未来随着洗碗机在中国市场的不断普及，迭

代技术显现，预期洗碗机将迈入长期高速成长的新阶段。

2023 年公司洗碗机发货量目标增长 60%达到 40 万台，我

们将持续推出更多符合中国厨房家装需求的洗碗机。 

 

3、公司在数字厨电方面有何作为？ 

2022 年公司数字化智能制造持续升级，发布全新数字厨电

产品线品牌ROKI，及首套数字厨电“创造者 i1”新品。ROKI

数字厨电首次引入明火自动翻炒锅的概念，以往市面上的

自动烹饪设备，包括炒菜机器人、料理机等，主要基于非

明火的逻辑设计。公司主打的明火自动翻炒锅以及自动巡

航智能灶，不仅兼顾了中国家庭最主流的烹饪方式，更充

分保证了菜品的最佳口感。公司以“创造人类对厨房生活

的一切美好向往”为使命，用数字烹饪手段，来降低烹饪

门槛，激发用户烹饪创造力。无论是烹饪达人还是厨房小

白，都能在 ROKI 数字厨电的辅助下轻松驾驭烹饪、享受

烹饪。 

 

4、老板品牌集成灶销售进展如何？ 

此前，行业集成灶品类的销售具有高增长性和进入门槛低

等特点，使得集成灶品类产生行业标准不统一，产品质量

参差不齐，产品售后不规范等问题。带着“创造人类对厨

房生活的一切美好向往”的使命，公司于 2021 年宣布以老

板品牌进入集成灶市场。经过与行业及消费者针对每个有

可能的方向不断沟通，对产品细节不断打磨，公司于 2022

年 3 月发布老板电器全新一代高性能集成灶。经过 2022



 

全年的努力，公司共发布集成灶新型号 10 款，新开集成

灶专卖店近 500 家，集成灶融合店约 2000 家，目标以高

性能、高标准重新定义集成灶品类。 

 

5、公司工程渠道业务发展近况如何？ 

去年公司联合业务、财务、法务等多个部门，在工程业务

开展与客户选择方面采取更为严格的风险管控措施。工程

客户质量大幅提升，工程渠道业务现金流水平较往年大幅

改善，工程渠道整体发展稳健。 

 

附件清单（如有）  

日期 2023 年 1 月 11 日 

 


