
润贝航空科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

证券代码：001316          证券简称：润贝航科           编号：2023-01 

 

投资者关

系活动类

别 

特定对象调研  □分析师会议  

□媒体采访      □业绩说明会  

□新闻发布会    □路演活动  

□现场参观      □其他（电话会议） 

参与单位

名称及人

员姓名 

 

聚鸣投资 黄海昕；创富兆业 陈继宏、崔华钦等 

 

时间 2023年 1 月 13日 

地点 润贝航科会议室 

上市公司

接待人员 

副总经理：田野 

证券事务代表：陈晓宇 

投资者关

系活动主

要内容介

绍 

一、 润贝航科简介环节 

 

二、 互动交流环节 

 

1. 请问公司与埃克森美孚的合作情况是怎样的？ 

埃克森美孚早期在中国与多个授权分销商合作，随着市场竞

争加剧以及埃克森美孚在全球进行分销商体系的优化，公司凭借

行业竞争优势从成立至今一直与埃克森美孚保持合作，目前埃克

森美孚官网显示，公司属于其中国区唯一的航空润滑油分销商采

购链接。 

 



2.公司针对客户的信用期和上游供应商给公司的信用期是怎样

的？ 

公司针对主要客户的信用为 60-90天，主要供应商给予公司的

信用期以 30-90天为主。 

 

3. 2022 年 12 月商飞正式向东航交付了 C919，国产大飞机交付

后在维修与保养中使用的航材，向公司采购情况是怎样的？ 

国产大飞机向航司交付后，飞机日常运营过程中的维修保养

由航司统筹安排，所用到的原厂航材由航司或飞机维修公司向润

贝进行采购。另外，公司全资子公司润和新材料的部分国产化航材

已获得中国商飞工艺材料产品批准书，未来品类料将不断扩充，因

此商飞 C919的交付商用，也是公司国产化航材业务的机遇之一。 

 

4．公司航空非金属材料、复合材料、航空清洁用品生产基地新建

项目，规划产能主要针对哪些产品？ 

   基地拟新建 4 条生产线，分别为：年产 1.2 万平方米的舱内装

饰膜生产线、1 万平方米的航空特种功能胶带生产线、250 万升的

消毒清洗剂生产线、4500 平方米的飞机散货舱地板和 1.8 万平方

米的飞机散货舱侧板生产线。基地建成后，公司将大幅提升自研产

品的规模化生产能力，满足下游客户对航材国产化的市场需求。 

 

5．公司主要产品的销售与航班起降量的相关性是怎样的？未来随

着疫情对出行影响的不断降低，对公司业务的影响是怎样的？ 

基于近年相关数据的分析，公司主要分销产品中，航空油料

（主要为航空润滑油/润滑脂、航空液压油等）销售量变动与下游

飞机起飞架次变动呈现的正相关性最为显著。而 2019、2020、2021

年度航空油料占公司的主营业务收入比例分别为 43.78%、40.38%

和 50.11%。就整体趋势而言，相关产品需求将随着航空运营情况



好转得到提振。 

 

6. 公司自主研发产品主要为哪些品类，这方面国内的竞争格局是

怎样的？ 

公司形成销售的自研航材主要包括各类航空胶带、粘接剂与

密封胶、壁纸、飞行员耳机、各类航空清洗剂、消毒剂等等。自研

产品在 2019、2020、2021 年度和 2022 年上半年毛利率分别为

69.02%、69.98%、64.35%和 65%。 

由于国内民用航空航材相关产业相比国外起步晚，导致目前

国内具有自主研发能力的企业数量少、规模小且产品品种少，且主

要集中在航空化学品领域。相关企业有雅迪力特、成都民航六维航

化等。以新三板企业雅迪力特为例，其主要产品--清洗剂、除冰剂

等航空化学品与公司自主研发生产的国产化航材（消毒类、清洗

类、航空壁纸、胶带等）相比，毛利率略低。 

 

7. 公司 2019、2020、2021 年期末存货普遍在一亿左右，这是正常

水平吗？ 

公司三年报告期末，存货占总资产的平均比例没有超过 30%，

处于较为合理的水平。公司的备货是结合项目的各阶段和经验航

材清单，并且整合所有客户的需求，统一进行规划。航空业高度强

调供应链安全与及时性，要求供应商给与稳定的供应保障。公司结

合对未来市场趋势的判断，基于客户数据分析需要保有一定量的

安全库存。这是公司行业特性和业务模式决定的。 

 

附件清单 

（如有） 

无 

日期 2023年 1 月 13日 

 


