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证券代码：001338          证券简称：永顺泰             编号：2023-001 

粤海永顺泰集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系 

活动类别 

特定对象调研   

□媒体采访 

□新闻发布会  

□现场参观  

□分析师会议 

□业绩说明会 

□路演活动 

□其他：         

参与单位名称

及人员姓名 
中信建投证券股份有限公司分析师菅成广、陈志宇 

时间 2023年 1月 13 日上午 

地点 广州经济技术开发区金华西街 1号公司 6楼一号会议室 

上市公司接待

人员姓名 

董事长高荣利、财务总监兼董事会秘书王琴、 

资本运作部总经理温敏、资本运作部经理仝国明 

投资者关系 

活动记录 

1.各大麦产地的大麦上市时间是否有差别？公司的采购时间是否

集中在某几个月？  

答：各产地大麦收获的时间有差别。对于大宗农产品来说，收割后

为集中上市期，也是交易频繁的时候，此时货源最为充足，相对来讲在

该时段公司采购量较多，但在做出采购决策的时候也会结合公司已有销

售订单情况、库存及生产安排，以及对市场价格走势的判断等。 

 

2.对不同国家进口的大麦，生产工艺上是否有明显区别？公司在麦

芽生产上的技术壁垒？不同地区麦芽在最终的啤酒风味上是否有明显

区别？如何对应下游需求？  

答：不同国家进口的大麦，由于气候条件、土壤肥沃程度，以及品

种特性，在某些质量指标上有明显区别，因此为满足啤酒客户均一性、

稳定性的要求，在麦芽生产工艺上要进行针对性的调整。 

公司在麦芽生产上有一定的技术壁垒，如针对啤酒客户生产的个性

化高端麦芽，公司从品种筛选、生产工艺设计上进行定制化研制。 

在相同工艺的条件下，不同地区的大麦制成的麦芽在最终的啤酒风

味上有一定的区别，如法麦口感醇厚，加麦麦香突出等。 

公司在客户需求方面，一是积极与客户开展技术交流与沟通，关注

了解客户产品使用情况反馈，第一时间获得客户新产品需求；二是配合

啤酒客户开展其新产品的研制，从其研发阶段介入，将客户服务工作前

移，为客户提供合适的优质麦芽产品。 

 

3.公司 13 万吨的中高档啤酒麦芽项目，从工艺技术、下游应用等

方面与普通生产线的区别？ 

答：年产 13万吨中高档啤酒麦芽项目采用平铺式圆形萨拉丁生产线

工艺，具备大麦芽、小麦芽、深色、高香等多种麦芽的专业生产能力，

具有安全高效的柔性生产优势和安全可靠的供货保障能力。项目贯彻了

永顺泰争创世界一流企业的目标和高质量发展的战略，坚持以市场为导

向，以客户需求为驱动，定位于具备全品种生产能力，可为各类啤酒客

户提供多元化、差异化、个性化、精品化、高端化产品服务的麦芽产品。 

 

4.啤酒行业具有较强周期性，旺季满产，淡季产能利用率较低，公
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司麦芽满产满销，下游企业的进货节奏如何？ 

答：在国内市场方面，啤酒消费存在一定的淡旺季特点，与此对应

啤酒生产对麦芽的需求在不同时期也存在波动的情况，具体表现为夏季、

春节前、部分大型体育赛事前的进货需求会比较多，其它阶段会略少。

国内需求偏少的时候，公司通过出口麦芽保持生产销售的相对平稳。 

 

5.近期下游白啤热度较高，包括精酿啤酒也在兴起，公司感受到的

小麦麦芽市场需求是否有所提升？公司在小麦麦芽、特种麦芽方面的规

划？ 

答：近年来，随着精酿啤酒的兴起，市场对特种麦芽及小麦芽等品

种的需求有所提升。公司将以客户为中心，以需求为导向，一如既往加

大研发和技术创新力度，持续向客户提供优质的产品和服务，不断满足

客户的多样化、定制化需求。 

 

6.下游企业除了啤酒，像麦芽茶、麦芽粉等企业公司是否有产品销

售或规划？对未来产品的应用领域拓展规划？  

答：大麦在全球的应用主要是啤酒酿造及饲料等。麦芽茶、麦芽粉

等小众产品用量较为有限，且工艺与啤酒制麦有差异，其销量目前难以

支撑公司发展。公司会根据相关行业的发展情况适度关注。 

 

7.公司在拉丁美洲的销售迅速提升，相关的背景？  

答：拉丁美洲的麦芽需求主要集中在巴西和墨西哥两国。巴西传统

上从距离其较近的大麦产区进口麦芽，包括南美洲及欧洲，而墨西哥主

要从北美洲和欧洲进口麦芽。近两年欧洲麦芽制造企业普遍受到疫情及

能源短缺的影响，不能及时供应麦芽。永顺泰通过努力争取到了部分订

单。 

 

8.国际啤酒企业，在世界不同地区的采购人员是否有重叠？公司和

百威、嘉士伯及喜力合作多年，是否有相关的进入其他海外市场的优

势？  

答：百威、嘉士伯及喜力等国际啤酒集团均属于全球统一采购管理，

各区域有独立的采购人员。公司可以依靠这些客户的现有渠道进行延伸

并争取其他区域的合作。 

 

9.国内市场方面，公司在江苏周边的市占率较低，13万吨达产后，

是否有条件可以获取竞争对手的市场份额？  

答：年产 13万吨中高档啤酒麦芽项目实施主体粤海永顺泰（宝应）

麦芽有限公司周边的江苏、安徽、河南等省份均为啤酒产销大省，麦芽

需求量大。年产 13万吨中高档啤酒麦芽项目建成后，将有利于优化公司

整体产能结构，满足啤酒集团客户更高的质量要求，提升永顺泰满足客

户中高端麦芽的供应能力，从而进一步提高对应的市场份额。 

 

10.下游啤酒企业切换供应商的难度？比如一家啤酒企业有多个供

应商，在其中之间的份额切换是否有难度？  

答：大型啤酒客户对供应商的选择流程较长，对原料质量和稳定性

要求较高，而且麦芽原料的差异会对啤酒产品的口感产生影响，消费者

对固定款式啤酒的口感的变化又较为敏感，因此客户一般不会轻易更换

麦芽原料供应商。但啤酒企业也基于供应安全会选择多家供应商供货以

保障生产。公司通过与各大啤酒集团多年的磨合，已经可以精准满足客
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户较高的要求和标准。此外，公司通过持续深入参与客户研发，为客户

提供定制化产品的麦芽以及对客户新产品研发的建议，进一步提高客户

粘性。 

 

11.公司管理费用率近年下降明显，相关的具体举措？对未来管理

费用率的趋势展望？  

答：公司近年来不断开展降本增效，严格控制各项非经营性费用的

开支，随着公司募投项目的建成投产，产销规模不断扩大，管理费用率

有望进一步下降。 

 

资料清单 无 

日期 2023年 1月 13日 

 


