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证券代码：002583                         证券简称：海能达 

海能达通信股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2023-001 

投资者关

系活动类

别 

√ 特定对象调研        □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观 

□ 其他  

参与单位

名称及人

员姓名 

中信建投证券，中邮证券，招商基金，华宝基金，深圳羿拓 

时间 2022年 2月 3 日 

地点 海能达总部会议室 

上市公司

接待人员

姓名 

副总裁兼董秘 周炎 

投资者关系经理 米赛钰 

投资者关

系活动主

要内容介

绍 

一、公司基本情况介绍 

公司近日发布了 2022年业绩预告，预计归母净利润 3.9亿到 4.9亿，同比扭亏

并实现大幅盈利。其中，出售子公司赛普乐带来约 2.9 亿的投资收益贡献，当年收

购时，赛普乐是一个亏损企业，收购后公司通过战略重构和管理优化，帮助其实现了

逐年盈利改善，去年基于战略考虑，以较好的价格出售并回笼了现金。剔除该因素影

响，公司实现了 1-2亿的利润，这个成绩相比 2021 年取得了较为显著的进步，也完

成了公司目标。 

回顾 2022 年，公司扛住了严峻多变的宏观形势变化，以及疫情叠加等压力，取

得了一定的成绩。这里提到的成绩不仅仅体现在财务表现上，也体现在公司的业务、

管理乃至战略等各个方面，是一个有质量的发展成果。 

一方面，主营专网业务体现了很强的内生动力，母公司产品稳定增长，窄带基本

盘业务开始强势回升。所谓基本盘业务，是体现一个企业谋求稳健运营和长期竞争

力的业务。公司通过一系列及时有效的内部变革，包括渠道建设、行业合作伙伴拓

展、新一代的数字产品全面推广等，让海能达重新成为了全球最有影响力的专网品

牌和最具竞争力的专网产品。接下来，窄带业务将保持稳定的复合增长，为集团不断

产生利润贡献。与此同时，公专融合、指调、宽带等成长型业务的发展战略更加清



 

 2 

晰。过去一年，我们的渠道合作伙伴数量大幅增加，渠道业务占整体业务比例提升。 

另一方面，公司在转型过程中进行了深入的管理变革。2022 年，公司的运营效

率和主营业务的盈利能力取得了较显著的提升，是承前启后的关键一年。其中，主营

毛利率稳中有升，费用率降低，人均产出逐年增长，经营现金流持续健康，资产负债

率大幅下降。 

进入 2023 年，公司将从过去三年生存性的夯实，开始迈向盈利性的发展，并在

此基础上提出了“步步为盈”的经营方针。 

二、交流互动环节 

1、公司窄带业务的去年的发展情况相比以往有什么变化？ 

公司重构了窄带产品能力，全面推出了新一代数字产品，结合公司渠道战略，在

全球市场迅速推广并获得客户好评。窄带作为公司最主要的战略产品，去年取得了

高于行业的平均增速的成绩，未来将保持稳定的年复合增长率，并且收入基数较大，

产品毛利较高，将会对未来利润提升起到明显的效果。未来公司将继续强化窄带产

品的竞争优势，并同时在行业技术升级的过程中体现更强的竞争力。 

2、公司 2022年成长性业务的收入及占比？ 

公司成长型业务去年整体占比超过 10%，其中公专融合业务占比最高，约七成

左右。公专融合是专网宽带化发展的最佳实现路径，公司的产品在去年在世界杯、

G20、东盟峰会等世界级赛事峰会中频繁亮相并得到成功应用，也进一步提升了合作

伙伴及客户对公司公专融合产品的认识，为后续业务进一步起量奠定了扎实基础。 

3、海外子公司 2022年的收入情况？北美地区的业务情况及未来展望？ 

去年德国子公司基本持平，西班牙子公司及加拿大子公司都实现了两位数增长，

完成了年初既定目标。北美地区的业务以渠道为主，实现了快速增长，预计今年也将

保持良好的增长态势。 

4、公司对后续营收及净利率水平的发展规划？ 

公司目标整体营收保持两位数以上的复合增速，随着公司高质量发展的深入推

进及精细化管理水平的提升，费用率将会下降，净利率逐步达到行业合理的盈利水

平。目标方面，公司未来整体营收将保持稳健的复合增长率，净利率水平逐年-提升。 

附件清单

（如有） 

无 

日期 2023年 2月 7 日 

 


