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投资者关系活

动类别 

 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观             其他 电话交流会 

参与单位名称

及人员姓名 

开源证券、华夏基金、鹏华基金、东方证券、尚善资产、一瓢资本、东

方财富证券、冲击资产、蠡源晟投资、雷沃基金、浩源投资等机构分析

师及研究员共 18 人。 

时间 2023 年 2 月 1 日、2023 年 2 月 2 日、2023 年 2 月 3日 

地点 长沙市岳麓区滨江路 53号楷林国际 3401 室公司会议室 

上市公司接待

人员姓名 
董事会秘书谢映波、证券事务代表谭永平 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

一、公司董事会秘书谢映波向投资者简要介绍公司发展历程 

公司 2003 年成立于长沙市望城经济技术开发区，开始做双金属带

锯条原材料即复合钢带的国产化，2006 年向下游延伸做双金属带锯条

产品，经过十几年发展，成为国内双金属带锯条细分行业领先企业，并

成功于 2017 年初在深交所上市。 

虽然公司双金属带锯条产品毛利率一直保持较高水平，但是国内

市场规模偏小，难以支持公司的长远发展。因此，在上市之后，公司就

开始探索在相关多元化的产业发展，并进行了市场调研。经过三年的探

索，在 2020 年的下半年，公司延揽到专业做消费电子和电源业务的专

业团队，聚集了相关行业资源，在东莞设立了研发基地，开始自己培育

消费电子业务，并在 2022 年通过资产重组铂泰电子，从而获得雅达电

子(罗定)有限公司的控股权，快速切入消费电子电源业务，并凭借雅达

电子的技术研发、品控、制程等优势，迅速开拓布局新能源电源和储能



电源业务，奠定公司目前“锯切+电源”双主业发展格局。 

二、主要问答交流事项 

1、公司锯切产品的应用领域？ 

答：双金属带锯条是金属切割加工必备的高效刀具，被喻为“工匠

之手”，主要用于切割各种钢材和有色金属等，具有切割精度高、切割

断面质量好、切割效率高等特点，广泛应用于汽车制造、大型锻造、航

空航天、钢铁冶金、核电等制造领域。 

2、公司在双金属带锯条领域的优势？ 

答：公司是掌握双金属带锯条生产工艺并实现规模化生产的业内

领先企业，系双金属带锯条国家标准和硬质合金带锯条行业标准的起

草单位，中国航天中国运载火箭技术研究院认可的硬质合金带锯条合

格供应商，实现硬质合金带锯条规模生产与进口替代的国内企业。作为

锯切行业细分领域的领军企业，公司目前是工业和信息化部、中国工业

经济联合会认定的第七批制造业单项冠军示范企业。 

公司拥有完整的生产制造、研发、销售、服务体系，产品品质优良，

市场性价比高，品牌知名度高。目前公司双金属带锯条销量处在国内第

一，全球前三，公司带锯条产品市场占有率仍在稳步提升。经过近二十

年的发展，公司在带锯条行业形成了一定的行业地位和竞争优势。 

3、公司作为双金属带锯条细分行业的领先企业，未来增长空间大

吗？ 

答：虽然双金属带锯条国内市场规模偏小，但近年来，中国带锯产

品性价比优势迅速增强，中国市场进口品牌份额进一步下滑，中国品牌

在国际市场份额加速扩大。在全球产能逐步向中国转移的行业大背景

下，凭借公司锯切产品的优势，在全球市场上仍具有较大的成长空间。 

另外，参考带锯条行业在欧美、日本等成熟市场的领先企业市占率

均超过 50%情况。中国带锯条行业目前集中度仍然不高，尤其是行业领

导者市场占有率不高，随着公司锯切业务“双五十”战略稳步推进中，

带锯条业务仍具备较大成长空间。 

4、双金属带锯条行业的发展方向和公司的投资重点？ 

答：目前，国内市场国产产品快速替代进口产品，同时，国内产品



加速出口。随着被切材料多样性、锯切高效性、产品高可靠性的锯切需

求变化，未来我国双金属带锯条行业将朝着 “高精度、高效率、高可

靠性和专用化”的方向发展。 

公司锯切产品基本覆盖了双金属带锯条高端、中端、经济型产品。

公司产品丰富，结构优良，高端产品的销售比例逐年增长。随着公司硬

质合金带锯条竞争力的不断提升和市场规模的逐年扩大，公司将硬质

合金带锯条作为未来发展的重点之一。公司本次拟募投项目包含了硬

质合金带锯条产线建设项目，项目实施后，将优化现有产线布局，提升

硬质合金带锯条年生产能力至 160 万米。 

5、公司为什么会收购罗定雅达？ 

答：2020 年下半年，公司延揽到专业做消费电子和电源业务的团

队，聚集了相关行业资源，于 2021 年初在东莞设立了研发基地，开始

自己培育消费电子业务。在自我培育的过程中，了解到罗定雅达项目。

经尽调发现，其成立于 1995 年，深耕充电领域，曾属于世界 500 强企

业美国艾默生公司（Emerson）的全资子公司，其客户广泛分布于消费

电子、半导体设备、通信、制造业、服务器中心和医疗领域。罗定雅达

与全球一线消费电子品牌长期保持合作和供应关系，拥有较高行业知

名度和先进的大规模制造能力、较深厚的技术沉淀和良好的声誉，是全

球消费电子充电器行业的主要生产企业之一，在电源行业有着较为突

出的行业地位。 

其业务符合公司电子电源业务发展方向，加之公司在制造业具有

十几年的经营、管理经验，具备对罗定雅达的赋能、整合能力，因此通

过所投产业基金参股公司铂泰电子间接持有罗定雅达股权，并与雅达

形成战略合作，就消费电子领域的业务协同、技术研发、资源共享、资

本运营等多个领域深入合作。继而于 2022 年 9月完成对铂泰电子的重

大资产重组，快速切入消费电子电源业务。 

6、公司电子电源业务生产经营情况如何？ 

答：公司 2022 年完成对铂泰电子的重大资产重组后，通过调整雅

达电子的经营策略、优化供应链管理、提高运营效率，消费电子电源业

务快速恢复并实现盈利。此外，凭借雅达电子的技术研发、品控、制程



等优势，迅速开拓布局新能源电源和储能电源业务，产品主要为优化

器、逆变器和储能变流器等。相关产线已逐步投产，已见成效，并陆续

进入量产阶段，后续将根据订单情况和募投项目进展，安排产线投产。 

7、公司未来发展思路、规划？ 

答：锯切业务。作为锯切行业细分领域的领军企业，公司将以“让

世界没有难切的材料”为使命，将借力资本市场，拓展产业链，以“双

五十”为中期目标，以提供适应于不同类型材料的锯切综合服务为长远

发展规划，致力于成为世界领先的锯切产品生产和服务商。 

电源业务。目前规划是在恢复、稳定消费电子电源业务这一基本盘

的前提下，凭借罗定雅达在行业内的技术研发、品控、工艺、品牌优势，

加大对优化器、逆变器和储能变流器等新能源业务的投资。未来，公司

将对上述新能源业务重点投入，引进人才，加大研发投入，不断提高

ODM 自主设计能力，优化产品成本，保障供应链安全，希望获得国内客

户新项目的突破。 

产业投资。公司将借助专业投资机构的力量，以期提高投资效率和

投资收益，并为主业发展寻求产业战略资源。 

8、公司股权激励实施的情况如何？ 

答：2021 年 3月份，公司启动了 2021 年股票期权激励计划，激励

对象为消费电子和电源业务团队，其帮助公司培育消费电子业务，并推

动完成了对雅达电子的收购及业务的快速恢复，本次激励对推进公司

业务转型起到了积极的作用。 

2022 年 12 月份，公司启动了 2022 年股票期权与限制性股票激励

计划，其中限制性股票激励对象主要为雅达电子管理团队和核心技术

（专业）人才，希望通过本次激励，激发激励对象创造力，推动公司新

能源业务的稳步发展。本次激励计划已通过股东大会审议，待授予。 

 

风险提示：公司非公开发行 A 股股票的募投项目事项已经公司

2022 年第二次临时股东大会审议通过，尚需经中国证监会核准后方可

实施，存在不确定性。 

附件清单 无 



日期 2023年 2 月 7 日 
 


