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美瑞新材料股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                         编号：2023-004 

投资者关系活

动类别 

特定对象调研         □分析师会议 

媒体采访             □业绩说明会 

□新闻发布会           □路演活动 

□现场参观             □一对一沟通 

□ 其他：               

参与单位名称

及人员姓名 

国联证券：王春雨 

聚龙投资：李友富 

和煦基金：陈中雷 

广发证券：张月 

哲灵投资：徐泽林 

时间 2023 年 2 月 13 日上午 10:00-11:30 

地点 美瑞新材办公楼会议室 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书  都英涛 

证券事务代表 王越 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

1、公司的 TPU 产品品类众多，公司是如何进行生产管理的？ 

答：为了满足不同客户的差异化需求，公司建立了产品配方平台，能

根据市场需求快速有效响应，提供差异化产品的配方设计，满足客户对产

品结构和性能的不同要求；公司实现了按产品设计要求生产差异化产品的

配套工艺设计，并通过持续技术改造升级，实现差异化的产品制造。 

 

2、进入 TPU 行业是否有壁垒？ 

答：技术壁垒是进入 TPU 行业的最主要壁垒。TPU 材料对技术要求较

高，其核心竞争力体现在产品的配方、生产工艺的设计、化学反应过程的

控制及质量控制体系上，使用不同配方、工艺的公司在生产效益与产品质



 

量上存在较大差异，而产品配方和生产工艺需要大量的实验室研究、小试

和中试试验，产品从研发、试制到产业化需要较多投入和长期技术积累，

只有通过持续的研发来满足市场不断变化的需求，企业才能保持核心竞争

优势。 

 

3、公司的产品销售是如何管理的？ 

答：公司建立了以销售工程师、产品经理为核心的营销体系，一方面

能够有效地提供差异化产品和服务：公司销售工程师多为材料专业背景，

应用技术经验丰富，能为客户提供专业化营销服务；研发产品经理全程参

与产品的研发、生产、市场推广和后期技术服务的全过程。另一方面，能够

有效降低公司内部管理成本：通过销售部门对市场的充分了解，帮助公司

的研发、生产部门及时获取市场信息，快速反应，降低信息传递过程中的

时间成本和人力成本。 

另外，公司采用直接客户与贸易商相结合的销售模式。通过贸易商建

立营销渠道，有利于借助贸易商的营销优势迅速覆盖当地市场，通过集中

化客户管理，有效降低了公司的营销成本与售后服务成本。 

 

4、河南项目是否会提前投产？ 

答：项目的建设周期预计为 18 个月。公司上下正齐心协力，全力推进

河南项目的建设。 

 

5、河南项目产品的市场现在开始跑了吗？ 

答：公司为河南项目储备了销售人员，目前已与部分目标客户进行了

前期接触。 

 

6、公司的信息化管理系统是怎样的？ 

答：为了保证公司整体运营的稳定高效，我们自主研发了拥有软件著

作权的数字化信息管理平台，从人力资源 、营销、研发、品管、生产到供

应链、财务等覆盖了公司所有的管理模块。实现了从客户下单到产品自动

生产、运输后客户签收、到财务账务处理全流程段的数据打通，做到了企

业数据运营闭环。 



 

 

 

在本次接待过程中，公司接待人员与来访人员进行了充分的沟通与交

流，严格遵守相关制度，没有出现重大信息泄露现象。 

附件清单 无 

日期 2023 年 2 月 13 日 

 


