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其证券代码：300206           证券简称：理邦仪器           编号：2023-001 

 

深圳市理邦精密仪器股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关

系活动类

别 

■特定对象调研        ■分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会  

□新闻发布会          ■路演活动 

■现场参观  □其他         

参与单位

名称及人

员姓名 

东吴证券、中银国际证券、德邦证券、开源证券、西南证券、中信建投证券、国

新证券、国金证券、川财证券、方正证券、国联证券、博时基金、红筹投资、清

水源、弘毅投资、Dymon Asia、融通基金、熙德博远资本、亚太财产、泰康资产、

源峰基金、汐泰投资、厚方投资、博道基金、深圳宏鼎、深圳红方、鼎萨投资、

青榕资产、上海宝弘资产、博亚投资、羽田投资、上海玖歌投资、知恩资本、杭

州富贤企管、深圳天成时代、中欧基金、长城证券投资、深圳南方鑫泰、红宝石

资管、安信基金、泓骐基金、中国食品工业集团投资部、深圳固禾私募基金、华

富基金、东证资管、中泰证券资管、蜂巢基金、石睿基金、昭图投资、易方达基

金、凯石基金、嘉合基金、道翼投资、方正富邦、拾贝投资、九泰基金、三鑫资

产、Blackrock、大摩华鑫、中融基金、湘财基金、榕树投资、红塔红土基金、

涌津投资、五矿证券自营、平安资管、深圳岭南资本、NSR、其他个人投资者 

时间 

2023 年 01 月 09 日（15:00-16:00）、2023 年 01 月 12 日（10:00-11:00）、 

2023 年 01 月 17 日（10:00-11:00）、2023 年 02 月 03 日（10:00-11:00）、 

2023 年 02 月 07 日（10:30-11:30）、 

2023 年 02 月 09 日（10:00-11:00、10:30-11:30、15:00-16:00）、 

2023 年 02 月 13 日（10:30-11:30）、2023 年 02 月 16 日（10:00-11:00）、 

2023 年 02 月 23 日（11:00-12:00、13:00-14:00）、 
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2023 年 02 月 24 日（10:00-11:00、11:00-12:00、15:00-16:00）。 

地点 
北京金融街威斯汀酒店、深圳星河丽思卡尔顿酒店、厦门瑞颐大酒店、上海金茂

君悦大酒店、深圳湾万丽酒店、上海凯宾斯基大酒店、公司会议室 

上市公司

接待人员

姓名 

董事会秘书：祖幼冬 

证券事务代表：刘思辰 

投资者关

系活动主

要内容介

绍 

1、请问公司 2022 年业务开展情况，以及 2023 年年度销售目标、公司经营

重点拓展方向？ 

根据已披露的 2022 年三季度报告，公司前三季度实现营收 12.42 亿元，与

2021 年同期基本持平。进入 2022 年 12 月中旬，随着国家疫情防控政策的调整，

国内医疗机构对于公司监护、血气类产品的紧急采购需求迅速增加，公司第一时

间扩招工人，新增生产线，以响应市场需求，包括 2023 年春节期间供应链系统

也在加紧出货。春节过后，订单交付压力逐步缓解，目前正根据在手订单的交付

周期，合理安排生产。因订单签订到产品交付需要有一定的时间周期，因此相关

业绩会部分反映在 2022 年 12 月份，还有部分业绩会反映在 2023 年上半年。 

2023 年度，理邦的销售目标为实现营收 20 亿+。公司一方面会继续加强以

客户需求为中心的 PMT 团队建设，打磨真正能为客户创造价值、提高运营效率的

好产品，提高为各科室提供综合解决方案的能力。另一方面，公司将继续坚定不

移地加强国际市场的本地化建设进程，铸就集生产、销售、服务于一体的闭环生

态链，持续优化全球营销网络。 

2、2022 年度，公司监护业务的发展情况以及未来预期？ 

2022 年公司监护业务已止跌回稳，特别在 2022 年 12 月中旬国内疫情防控

调整为“乙类乙管”后，国内市场对于监护类产品需求增长迅速，大幅推进了公

司监护业务回暖。 
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展望未来，监护仪作为常规类医疗设备,其市场需求稳定增长,特别是后疫情

时代，包括我国在内的世界各国对于各自医疗体系的查漏补缺,都将推动监护类

产品市场需求保持增长。理邦作为一家国际化的医疗器械公司，在全球拥有 170

多个国家和地区的销售渠道,将积极响应各国的采购需求。此外，在疫情期间,

公司的监护类产品还新收获了一大批全球顶尖客户认可,品牌影响力得到了巨大

提升,这都将助力公司监护业务实现持续增长。 

3、国家出台多项政策加大 ICU 重症资源建设，公司受益程度如何？ 

近期，国家密集出台了多项政策指导各地加强医疗卫生体系建设，特别是在

ICU 重症建设方面。ICU 重症建设是一个系统化、长期化过程，公司针对 ICU 重

症建设可提供多款产品，如病人监护仪、血气分析仪、心电图机、便携彩超等。

同时，公司还拥有理邦 Allink 智慧联信息化综合解决方案，通过该信息化综合

解决方案的加持，形成人、设备、系统、业务之间的互联互通，对于实现智慧医

疗、分级诊疗有着重要意义，这都与国家的医疗新基建需求不谋而合，未来公司

将积极参与其中，为我国医疗卫生事业贡献一份力量。 

4、请问从公司角度来看，目前国内医疗机构对于去年 10 月份国家推出的医

疗设备贴息贷款政策的反映如何？ 

国家本次实施医疗设备行业贴息贷款政策，本质上其实是针对行业实施的金

融政策，旨在促进我国医疗设备行业发展、拉动内需，政策落地的确定性较高。

从公司目前了解到的情况来看，国内不同地区医疗机构对于该政策的反应会存在

一定差异。具体来看，经济欠发达的中西部地区医疗机构对于贴息贷款政策的反

应十分积极，主要是由于该部分地区的基础医疗设备配置存在较大短板，贴息贷

款政策会刺激医疗单位对于基础医疗设备进行采购。而经济相对发达的沿海地

区，由于基础医疗设备配置相对完善，贴息贷款政策推出后，主要购置诸如智慧

医疗信息化解决方案、大型医疗设备等。   

整体来看，医疗设备行业的贴息政策利好整个国内医疗器械行业，特别是优

秀的国产医疗设备厂家受益更多。理邦产品线丰富，且经过多年的持续发展，相

关产品已经建立起较强的市场竞争力和品牌基础，因此公司有信心获益程度或将

超过行业平均水平。 



4 

5、请介绍下公司的家用血氧仪销售情况，以及未来的发展策略？ 

理邦的血氧仪可分为医用血氧仪（H100 系列）及家用指式血氧仪（H10 系列），

均隶属于公司的监护业务。公司在医用监护业务领域耕耘多年，返修率仅为千分

之七，在全球范围内处于领先行列。得益于在医用领域的技术沉淀，公司家用指

式血氧仪在产品品质方面也处于业内领先行列。随着去年 12月，我国将疫情防

控调整为“乙类乙管”后，国民愈发重视和关注家用血氧检测，家用血氧仪需求

快速增加，公司的家用指式血氧仪（H10 系列）凭借医用级别的精准、平价优势，

获得了一大批国内终端用户的广泛认可，市场份额快速提升。与此同时，得益于

家用指式血氧仪的高曝光，还进一步拉动了公司家用胎心多普勒系列产品的销

售，使得 EDAN 品牌在家用医疗器械市场的品牌影响力、市场份额均得到大幅提

升。 

2023 年，公司将继续紧跟家用医疗器械市场需求，持续加大相关投入，从

而进一步提高市场占有率，不断将家用血氧仪、家用多普勒胎心仪、家用盆底康

复仪等产品形成合力，依托公司在医用领域建立的品牌影响力进一步扩大家用市

场份额，推动公司业务持续健康发展。 

6、近年来动物医疗行业发展迅速，请问公司是否涉及该业务？  

公司一直有布局动物医疗业务，还专门成立了相关的团队负责运营。目前在

售的动物医疗产品包括：兽用心电、兽用监护、兽用超声、兽用血气等。公司作

为一家国际化的医疗器械厂家，从人用医疗设备拓展至兽用医疗设备，技术迁移

成本低，成功经验复制更为容易。加之，动物医疗业务具备消费属性，且世界各

国对于其监管政策较人用医疗设备更为宽松，因此公司未来会继续加大对动物医

疗业务的投入力度，利用 EDAN 品牌的国际影响力，在全球范围内进行销售。 

7、请介绍下公司的智慧医疗解决方案？ 

 医疗信息化，是我国医疗器械行业未来发展的必经之路，目前理邦已深刻

融入其中。公司一方面依托在硬件产品方面的优势，提供软硬件一体化解决方案，

形成人、设备、系统、业务之间的互联互通，另一方面通过充分发挥临床认知的

优势，聚焦专科化的智慧医院业务，为临床诊疗业务数字化、服务智慧化进程提

供一整套的信息化综合解决方案。目前已推出 Allink 智慧联·妇幼、Allink 智
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慧联•心网、Allink 智慧联•急救、Allink 智慧联•监护、Allink 智慧联•检验，

五大信息化综合解决方案。 

近年来，公司的智慧医疗业务发展迅速，截至目前，已累计完成超 5000 家

医疗机构及院内临床科室的信息化网络建设，像武汉亚洲心脏病医院、广东省妇

幼保健院、湖南省人民医院、深圳市人民医院、深圳市妇幼保健院等大型三甲医

院，都根据客户临床实际需求完成了信息化标杆医院建设，起到了良好的示范效

应。 

8、请介绍下公司分子诊断业务的进展情况？ 

理邦的分子诊断业务，系由公司全资子公司理邦诊断于 2019 年底从 LGC 

Limited 的快速诊断（POCT）ClariLight 分子诊断平台业务收购并整合而来。2022

年，公司体外诊断产品线推出了第一款分子诊断产品——CL30 全自动核酸检测

分析仪。CL30 继续延伸了 POCT 理念，基于卡片式多参数联检方式，结合 6通道

仪器 LAMP 恒温扩增原理，既能满足一定通量的医院需求，也能满足临床快速诊

断的需求。 

CL30 第一批测量参数包括：新冠病毒、甲型流感病毒、乙型流感病毒、呼

吸道合胞病毒，并均于 2022 年 5 月获得欧盟 CE 认证，2022 年 Q4 已在海外市场

上市销售。目前，CL30 的 NMPA 注册也在稳步推进当中。 

9、公司超声业务的发展现状，如何看待未来的超声市场扩容？ 

公司超声业务经过近年来持续性的研发投入,目前已在图像、算法、人工智

能、探头集产品品类等方面取得不小成就,已具备相当强的综合竞争实力。特别

是在人工智能方面，公司彩超的全栈式分析系统，在实现高效率、高精度诊断的

同时，大幅降低算力门槛要求，实现了彩超产品高性能、高灵活度、低成本和低

延时的智能超声影像分析，在终端市场广受好评。 

未来,随着医疗技术的不断进步,作为无创医疗影像的超声诊断产品会使得

更多的基层医疗单位能够配置超声产品，加之近年来彩超产品的应用领域，已由

超声科开始向其它科室快速扩展，其市场空间持续增长。因此,公司对于超声市

场的发展充满信心,也相信在此领域会大有可为。 
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10、目前深圳博识的经营情况，2022 年是否会继续进行商誉减值？ 

深圳博识的磁敏免疫分析仪，由于市场技术选择惯性和国家对创新产品获证

后配套政策还在逐步完备过程中，因此其市场推广和临床应用未达公司预期，加

之新冠疫情以来，医疗单位的常规医疗器械采购需求延后，使得深圳博识的市场

推广及销售受到一定程度的影响，进而导致其营收及净利润增速有所放缓。 

随着 2022 年 12 月，我国将疫情防控调整为“乙类乙管”后，国民对于心肌

心梗的检测需求快速增加，同时深圳博识内部也通过加强费用管理，共同驱动其

经营业绩持续向好。至于 2022 年度是否会进行商誉减值，还需根据年度商誉减

值测试后，会计师的意见为准，可关注公司后续定期报告。 

附件清单

（如有） 
无 

备注 

本活动记录表中对于未来业绩的预期及展望是管理层根据当下业务发展情况所

作出，不构成对广大股东的业绩承诺，具体财务数据请以后续披露的正式报告为

准。 

 

 

 

 


