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广州集泰化工股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                         编号：2023-01 

投资者关系 

活动类别 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □其他 

活动参与人员 

中金公司-吴鹏 

国新证券-杨佳昊 

光大保德信资产管理有限公司-陈智勇 

鑫元基金-杨凝 

深圳黑天鹅私募公司-高洋 

三鑫资产-郭玉燕 

金鹏资本-高韬 

欢乐港湾基金-胡长虹 

翼虎投资-刁建伟 

时间 2023年 3 月 1 日 15:00-16:00 

地点 广州市黄埔区开芯国际大酒店 3楼会议厅 

形式 现场 

公司接待人员 
吴珈宜（副总经理兼董事会秘书） 

罗红姣（证券事务代表） 

交流内容及具

体问答记录 

一、简单介绍公司情况 

二、互动问答环节 

1.问：刚刚董秘介绍了公司发展历程的四个阶段，请问这几个阶段所



对应的业务目前在公司的权重如何？ 

答：公司的第一次创业在 1989年至 1994年，确定了安泰集装箱用胶

的全球领导地位；第二次创业在 1998年至 2007年，安泰建筑胶成为行业

领先品牌；第三次创业自 2018 年始，集泰水性漆开启工业领域绿色防腐

新篇章；2019年进军电子胶、光伏胶、新能源汽车胶等领域，开启了第四

次创业，从营销、服务、人才到研发全方位的创新精神，在公司的每一次

创业历程贯彻始终。公司 2022 年半年度营业收入构成情况：建筑工程及

装修行业占比 58.35%、集装箱行业占比 19.62%、电子胶行业（含光伏）占

比 10.15%、石化装备及钢结构行业占比 11.53%。 

2.问：建筑工程在公司的业务占比较大，去年公司建筑市场表现如

何？以及谈谈对建筑市场未来的看法？ 

答：2022年，公司在高端地产工程龙头地位的基础上，加大在各地公

建城投项目的推广力度，完成了成都医投集团、贵阳地铁置业、义乌投资、

苏州城建、深业集团等一批公建城投平台的入库，持续稳固了公司在高端

工程领域的龙头地位。并且积极推进渠道变革，发展了多个经销商，还推

出全新的“集泰商城”，让更多小 B 和 C端用户直接、快速完成采购。2022

年度具体经营数据，请以公司后续披露的《2022年度报告》为准为宜。 

自 2022 年末以来，疫情管控和房地产行业都发生了积极变化，支持

房企融资的信贷、债券、股权政策“三箭齐发”，房地产行业的政策支持显

现。各地优化和放松疫情管控，社会面需求逐步恢复，有利于对消费者信

心提振以及建筑行业改善预期。且除住宅地产外，营业性房产、生产性房

产、行政事业性房产及公用基础设施等非住宅性地产，以及住房租赁、城

市更新、老旧小区改造等方面仍存在广阔空间。此外，政策调控在一定程

度上加剧了行业整合，各细分品类的市场渠道和资源不断向头部企业聚

拢，公司作为国内密封胶龙头企业、全国密封胶年产能最大的生产企业之

一受益明显。 

3.问：公司在家庭装修领域有哪些产品？ 

答：公司致力打造家装辅料高端品牌，将高质量、绿色的家装产品推

广至更多家庭。公司的家装胶有免钉胶、防霉胶、组角胶、陶瓷大板贴面



胶、收边胶、瓷砖美缝剂等，家装漆有家居森林生态墙面漆、净味全效生

态墙面漆、保洁抗菌生态墙面漆、清新柔雅生态内墙漆、超白净美生态内

墙漆等。家装胶领域已有 5款产品通过“法国 A+认证”，其中，陶瓷大板

专用贴面胶与传统水泥基产品相比降低碳排放 60 倍以上，在大型板材的

应用上节约工时和成本 30%以上。 

4.公司安庆项目的投资规模如何，公司在资金来源方面有什么计划？ 

答：根据公司披露的投资合作协议每亩固定资产的投资强度不低于

200万元计算，项目投资总额预计不低于 20亿。本项目投资资金来源为公

司自有或自筹资金。该项目建设周期较长，预计在 2028 年底完成地块的

开发建设，公司将根据战略发展规划和实际情况分期实施、分期投产，因

此资金压力也相对分散。项目的分步期工投入生产，也会进一步产生回报

效益。同时，安庆高新区管委会将积极协调引导相关金融机构为公司提供

融资服务，公司也会根据实际情况通过发行股票、债券等多种渠道进行融

资。公司 2022 年非公开发行 A 股股票的申请已完成一次反馈，具体内容

详见公司 2022年 12月 7日披露于巨潮资讯网的《非公开发行 A股股票申

请材料之反馈意见的回复》。 

5.问：公司对于未来三到五年的规划是怎样的？ 

答：未来公司将在聚焦公司主营业务的同时，打造公司新的利润增长

点，提升公司综合竞争力。在业务方面，公司将继续加大在新能源汽车、

光伏、电子胶、重防腐等领域的业务布局和市场推广，加大建筑胶渠道下

沉力度，在快速提升国内市场占比的同时，也将加速建筑胶国际市场布局。

在技术研发方面，公司将持续引进高素质人才队伍，继续保持高比例的研

发投入。在产能方面，公司将按规划推进扩产，力争早日实现既定目标。 

6.问：公司计划如何提升产能利用率？ 

答：在新能源汽车产品领域，公司在积极探索市场，已凭借研发技术

优势，成为了《电动自行车产品质量分级评价通则》及《电动自行车用锂

离子电池和电池组技术规范》两个行业标准的起草单位，已推出动力电池

用胶解决方案；在光伏和电子胶领域，公司将加快创新步伐，维护并开拓

更多重点大客户；在重防腐领域，公司将发挥在石化、钢结构防腐领域的



成本优势和应用经验，积极开拓重防腐项目，同时开拓工业装备市场。在

建筑工程及家装领域，公司将主动出击、灵活布局，继续加大建筑胶渠道

下沉力度，创新线上渠道的开拓方式，形成成熟稳定的运营模式。此外，

随着全球疫情缓和，公司出海计划将继续乘势而上，以国外参展、客户拜

访、技术交流、线上联动等多种方式，加速实现公司的国际市场布局。在

多个领域并驾齐驱、多重发力，进一步提升公司竞争力和市场占有率。 

7.问：公司在电子胶行业有哪些竞争优势？ 

答：公司的电子胶产品众多、应用广泛，适用于 LED照明、新能源汽

车、电子电气、电力、光伏组件等领域用胶系统解决方案。公司产能充足、

研发实力雄厚、产品质量稳定、性能优越，获得越来越多行业知名客户认

可。公司是科技部认定的高新技术企业，已获得中国合格评定国家认可委

员会（CNAS）认证，多年来持续保持高比例的研发投入，组建出实力雄厚

的研发创新团队、健全的技术创新机制以及完善的实验室管理体系。公司

电子胶产能 5.18吨/年，包含 1.5万吨双组份硅橡胶、2.88万吨光伏胶和

0.8 万吨硅油，同时，公司在安庆市投资建设新材料产业基地项目，计划

建设光伏胶、电子胶、涂料、密封胶等产品的生产车间、综合楼及配套设

施，预期产能充足。英飞特、上海鸣志、深圳茂硕、中山东菱、比亚迪、

晶科能源、天合光能、正信光电等知名企业均已与公司达成合作。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

本次调研活动期间，公司不存在透露任何未公开重大信息的情形。 

附件清单 

（如有） 无 

日期 2023年 3 月 1日 

 


