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证券代码：003041                                证券简称：真爱美家 

 

浙江真爱美家股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2023-003 

投资者关系活动

类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

☑现场参观  

□其他 （    ） 

参与单位名称及

人员姓名 

信达澳亚基金；淳厚基金；美迪金融；观富资产；中山自营； 

博时基金；中海基金；泰达宏利基金；中科沃土基金；深圳前

海天德融汇资产；农银汇理基金；国寿养老；华夏基金；运舟

资本；度势投资；信达证券；天风证券 

时间 2023 年 3 月 3日、3月 6日 

地点 公司、线上 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书：胡洁 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、公司就基本情况和在建智能新工厂建设进度做简要介绍。 

 

2、智能工厂未来投产后在产能、生产成本、产品品质和客户

需求方面的提升主要体现在？ 

答：未来智能工厂投产后，加上原厂保留产能，公司设计总产

能将达到 6.5-7 万吨，另外二期预留了 2.5 万吨产能提升空

间；产品品质和客户需求方面，智能新工厂将通过企业云、物

联网、5G网等互联网和各类信息系统的运用，实现全厂设备的

全面数字化和信息化，借助数字化推动生产流程优化和再造，

设备状态实时采集和工艺数据下发，进一步提升产品制成率和

产品品质稳定性，不断提升客户满意度，同时也提升了公司柔

性生产、快速交货的能力，满足客户不断升级的消费需求；在
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生产成本方面，通过生产流程优化再造和全面数字化应用，通

过永磁电动机和变电站等应用，大幅缩减人工、水电等生产能

耗，降低生产运营成本，全面实现物流自动化，实施经编车间

盘头运输行挂系统、白坯布 AGV、RGV 运输系统，最大程度减

少资源浪费和缩短生产周期。另外增加了加弹生产工序，进一

步完善毛毯全生产链，成本控制更加优化。 

 

3、公司免水洗技术的优势和应用门槛？ 

答：公司将在智能工厂应用新型毛毯免水洗技术，该技术是在

大量实验数据的基础上，依托于纳米免水洗染料的应用和关键

工艺创新，省去了传统毛毯印染产线中的蒸化、水洗、脱水和

挂布多道工序，节省了大量水的使用并减少污水的产生，既有

效降低了生产成本又实现了绿色生产，在行业内具有较强的先

进性，将为公司进一步奠定技术优势和成本优势强力赋能；另

外，该技术的应用依托于优化升级后的新建智能制造生产线，

前后工序精准匹配，使其在降本增效方面发挥出最大优势。 

 

4、竞争对手情况？ 

答：公司经过多年发展，目前在生产规模、产品质量、新产品

和技术研发等方面均处于行业领先地位，同时公司也积极对标

山东、江苏等主要毛毯生产厂家，继续挖潜成本控制优势和产

品品质优势，进一步增强公司在销售定价上的主动权，不断提

升竞争优势。 

 

5、行业产能外迁情况？ 

答：目前存在部分产能向第三方国家、消费国等产能外迁情况，

主要处于劳动力成本的考虑，但公司通过智能制造对生产的赋

能和提升，有效减少了对普通劳动力的依赖，大幅降低人力成

本；另外从上游产业链角度和能源供应角度，国内目前优势更
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明显；公司也会从关税和地缘政治等角度持续关注，确保保持

企业良好竞争力。 
 

6、自有品牌建设情况？ 

答：公司注重自有品牌打造，经过多年累积，目前主品牌

truelove和副品牌 inlove在出口当地市场已具备一定品牌口

碑和基础，并以迪拜为辐射中心向中东、北非和东欧扩散。未

来会持续加强自有品牌打造、不断提升产品力。 
 

7、公司如何应对原材料和汇率波动？ 

答：公司一直通过战略性原料储备、远期锁汇等措施应对原材

料成本攀升、汇率波动等影响，同时也会根据原材料和汇率波

动适时调整产品价格；另外凭借对市场深刻的了解和生产工艺

的不断升级，公司持续推出创新迭代的产品以提升竞争优势。 
 

8、公司未来销售策略？ 

答：公司坚持多市场、多客户、多渠道营销策略，未来将积极

拓展，稳固并继续扩大在中东、非洲高克重毛毯的市场优势和

品牌优势，借助线上线下双通道，不断提升欧美等新兴市场和

国内市场比重，另外通过复合云毯、地毯等新产品的开发不断

拓展增量客户。 

附件清单（如有） 无 

 


