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证券代码：300750                                  证券简称：宁德时代 

 

宁德时代新能源科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                       编号：2023-001 

投资者关系活

动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

■其他（电话会议） 

参与单位名称

及人员姓名 
受邀投资者约 2980 人 

时间 2023年 03月 09日 

地点 电话会议 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书兼副总经理 蒋理 

财务总监 郑舒 

董事会办公室主任 林美娜 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

一、公司经营情况介绍 

报告期内，公司通过加大研发投入和创新力度，不断

推出行业领先的产品解决方案和服务，同时加强市场开拓

力度及深化客户合作关系，业绩快速增长。2022 全年，公

司营业总收入突破 3000亿大关，达到 3285.9亿元，同比增

长 152.1%，归属于上市公司股东的净利润为 307.3 亿元，

同比增长92.9%；其中，第四季度实现总收入1182.5亿元，

归母净利润 131.4 亿元。第四季度公司综合毛利率 22.6%，

较第三季度的 19.3%进一步提升。此外，2022年公司研发投

入达到 155.1亿元，同比增长 101.7%，研发人员 1.6万人，

持续推动技术和产品创新。 
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报告期内，公司实现电池销量 289GWh，同比增长

116.6%，其中动力电池系统销量 242GWh，同比增长

107.1%。根据 SNE 统计，2022 年动力电池系统使用量全球

市占率达 37.0%，比去年提升 4.0 个百分点；公司 2017-

2022 年动力电池系统使用量连续六年排名全球第一。2022

年储能电池系统出货量全球市占率达 43.4%，比去年同期提

升 5.1个百分点，连续两年排名全球第一。 

 

二、问答环节 

1、能否分享 2023年储能和动力的目标，以及盈利的趋

势的判断？ 

新能源行业发展前景广阔，随着新能源车竞争力逐步

提升、储能政策持续支持，未来将保持较快增长。根据 SNE 

Research 统计，2022 年公司全球动力电池使用量市占率为

37.0%，较 2021年提升 4.0个百分点，连续六年排名全球第

一；全球储能电池出货量市占率 43.4%，较 2021年提升 5.1

个百分点，连续两年排名全球第一。公司追求高质量的份

额增长，同时保持合理的盈利水平。 

 

2、公司第四季度动力和储能的盈利水平明显修复的原

因？ 

第四季度受规模效应摊薄成本、储能新项目落地等因

素驱动，动力及储能电池毛利率环比均有明显改善。 

 

3、第四季度存货水平下降，其中原材料下降较多，请

问公司目前去库存情况？资源价格下跌是否会有存货减值

风险？ 

公司库存管理委员会对库存从顶层进行整体管控，根

据季节性变化灵活调整采购量，提高存货利用率和周转效

率，存货库存总额和占总资产比例持续下降。碳酸锂价格
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在下行周期，公司在推动快速去库存并缩短采购周期。 

 

4、福特与公司的合作体现了公司的实力，请问合作进

展如何？为何考虑这种合作形式？  

双方合作正在推进过程中，合作方式基于商业考量，

目的是为客户提供具有竞争力的产品。 

 

5、如何看待近期油车和新能源车的降价现象？公司锂

矿返利计划的初衷是什么，进展如何？ 

油车和电车降价的驱动因素不同，油车降价主要受国 6

升级的短期影响；电车降价主要受上游原材料价格逐渐回

落至合理区间影响。公司作为行业龙头，在成本和规模方

面更具优势，更容易在竞争中获得主动权。 

公司锂矿分享不是出于降价的目的，而是我们有一些

矿产资源，不想获取暴利，希望可以与长期战略客户分

享，正在推进相关沟通。 

 

6、近期宜春地区锂资源行业的整改对公司是否有影

响？ 

对公司基本没有影响，公司的宜春项目正按计划推

进。本次整改主要针对“疯狂挖、全民炒”的锂矿乱象展

开，长期而言，此举对于合规经营的公司是有利的。我们

将严格按照当地相关法律法规进行生产经营。 

 

7、新增主营业务电池矿产资源包含哪些业务内容，为

何单独列示？ 

为推动行业良性、健康发展及打造自身供应链韧性，

公司前期进行了电池矿产资源布局，随着新业务板块的增

长，为更好的反映公司业务实际情况及便于投资人理解公

司业务，本年将业务进行重新梳理，按新板块进行披露。 
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8、第四季度其他业务收入占比下降比较多，全年毛利

率比较高，能否拆分第四季度的其他业务收入构成？ 

其他业务收入主要包括废料及材料销售收入、技术授

权收入、以及研发服务收入等，其中前两项收入占比近 9

成。其中，废料销售收入与生产量相关，技术相关收入包

括技术授权及研发服务收入，技术授权收入目前相对稳

定，研发服务收入取决于具体项目情况。总体而言，其他

业务与公司主营业务相关，是可持续的，也是公司技术能

力的体现。 

 

9、请问超级拉线的竞争力体现在哪里，竞争对手难以

复制的地方是什么？ 

超级拉线是公司极限制造的成果之一，引入大量的智

能设备，竞争力体现为生产效率更高、产品质量更优、生

产成本更低，2022 年已投入使用，未来将持续推广。超级

拉线是我们自主研发的，不是简单的购买，公司有专利和

Knowhow在里面，并能够持续升级，竞争对手难以复制。 

 

10、公司如何定位麒麟电池和圆柱电池等其他技术？  

公司具备多元化产品形态研发及生产能力，有能力为

客户提供多元化、最具竞争力的解决方案。我们认为方形+

麒麟电池方案更优，体积利用率、能量密度都比较高。圆

柱我们也能生产，也和宝马签署了协议。 

 

11、公司持有锂矿资产，是否有自供比例目标？  

我们布局锂矿是为了供应链安全，降低价格大幅波动

带来的成本和供应链风险。 

 

12、发出商品账面价值 293亿元，何时能确认收入？ 
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第四季度是销售旺季，业务增长较快，当月发出商品

基本会在下个月确认收入，这是正常的商业周转情况。 

 

13、公司 2023 年扩产节奏安排如何？ 

公司针对产能投资项目有严格、谨慎的论证流程，根

据客户需求规划产能规模，有适度提前。近年来，我们产

能快速增长且产能利用率一直比较高，我们会实时评估市

场需求进行产能建设的调整。 

 

14、新技术新产品的出货时间和量产规模，比如钠离

子、M3P 等? 

今年钠离子电池和 M3P 预计都将实现产业化，具体规模

取决于客户项目进展情况。 

 

15、钠离子电池较锂离子电池是否有成本优势？ 

现在成本优势是比较明显的，待供应链成熟后会更具

优势。 

 

16、公司第四季度电池系统销量是多少？ 

公司 2022 年电池系统销量 289GWh，其中第四季度电池

系统销量约 100GWh。 

 

17、公司欧洲布局情况？德国和匈牙利工厂的产能释

放情况？ 

公司德国工厂模组和电芯产线均已实现量产。此外，

匈牙利工厂正在有序推进中。 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2023年 03月 09日 

 


