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陕西盘龙药业集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                    编号：2023-3-14 

投资者关系活

动类别 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 
民生证券股份有限公司、华夏基金管理有限公司 

时间 2023 年 3 月 14 日（星期二）14:00-15:00 

地点 线上会议 

上市公司接待

人员姓名 

副总经理兼董秘吴杰先生、财务总监祝凤鸣先生、市场部总监韩腾飞先生、

投资部投资经理张嘉怡女士、盘龙医药研究院大健康产品开发总监郝海源先

生 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

Q：盘龙七片未来是否有进入基药目录的可能？ 

A：盘龙七片作为独家医保甲类品种，公司在前几年已经开始谋划和布局

升级产品的循证医学证据链条。国家基药的遴选有几个原则，其一是优先从

医保甲类目录中增补基药品种；其二是在有效性方面，公司已经做了大量的

研究，发表了 140 余篇盘龙七片的研究论文，在循证高等级的研究方法下，

公司开展了盘龙七片的 RCT 研究；其三是在安全性方面，公司依托中国中医

科学院中药研究所，由首席研究员林娜教授团队开展盘龙七片的药理机制，

同时也开展了系统的安全性评价实验；此外公司也开展了盘龙七片的有效成

分群的研究。目前盘龙七片的循证医学等级已经达到较高水平，已经进入四



部指南、两本教材、两个专家共识及一本临床路径释义，分别被列为推荐用

药，连续四年被评为中国家庭常备风湿骨病用药上榜品牌产品。因此盘龙七

片基于基药准入的基本条件以及所需的研究资料，公司现已经全面布局完成。 

Q：透皮给药是公司现有品种的产能扩充吗？ 

A：高壁垒透皮给药系统研发平台是公司经过审慎调研并经董事会审议研

究通过后的战略投入项目之一，目前规划的产品包括国内已上市仿制药、国

内首仿以及二类创新药。公司加大投入透皮给药产品，体现了布局高端制剂

和创新的决心和信心。且目前规划投入的产品与公司主导产品的赛道、营销

渠道具有协同和规模效益，符合公司“打造中华风湿骨伤药物领导品牌”的

战略定位，形成“口服+外用”，“院内+院外”，“传统制剂+高端制剂”的

产品管线布局，未来将会为公司增添新的收入来源。 

Q：公司今年营销上是否有变化？ 

A：继续保持政策的连续性、稳定性，大力开发空白市场，盘活市场资源，

精耕细作，下沉终端，加大对营销网络、队伍建设等方面的市场投入，助推

公司营销工作的全面发展。一是以市场网络建设为主线，加强销售团队建设，

在巩固现有市场的基础上，全面发力第三终端和基层市场的营销。二是扩大

学术品牌宣传推广力度，助力空白市场招商和现有市场销售的突破增长。三

是在产品管线布局方面，对产品管线进行细致划分，组建县域事业部，专门

针对公司现有的五大基药产品，拓展县域基层医疗终端。同时公司也针对性

的结合市场当前的竞争格局，制定了具有竞争力的激励政策。 

Q：公司后期外延并购规划？ 

A：公司与陕西关天资本管理有限公司共同发起设立的陕西秦龙药康投资

合伙企业（有限合伙）（以下简称“秦龙基金”），基金总规模不超过 2 亿

元人民币。秦龙基金的投资方向 70%以上主要围绕医药行业创新类项目，包



括但不限于以创新药及其产业链、骨科领域创新产品或技术、高端医疗器械、

细胞免疫疗法、基因免疫疗法等。投资方式采取股权投资的投资方式，可根

据不同的投资对象，采取不同的投资形式，包括但不限于合伙企业设立合伙

企业、公司等特殊目的载体，通过合伙企业、公司等特殊目的载体进行间接

投资。目前秦龙基金已初步制定了拟投项目清单，基金管理人也已在沟通安

排拟投项目的相关投资工作，项目密切围绕基金在设立时的投资方向与范围，

我们对其与公司后续的产业升级融合协同方面也充满了期待。同时，公司今

后会根据发展需要，寻找好的标的，运用融资工具，做强做大公司规模，实

现高质量发展。 

附件清单 

（如有） 无 

日期 2023 年 3 月 14 日 

 


