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投资者关系活动记录表 

编号：2023-005 

投资者关系 

活动类别 

特定对象调研分析师会议 

媒体采访业绩说明会 

新闻发布会路演活动 

现场参观其他（电话会议） 

参与单位名称 

及人员姓名 
东海证券  大消费组首席分析师 丰毅；食饮研究员 龚理 

时间 2023年3月16日 

地点 公司会议室 

上市公司接待 

人员姓名 

副总经理、董事会秘书 郑铭 

财务副总监 胡上钦 

证券事务代表 陈丹青 

投资者关系 

活动主要内容 

介绍 

1、公司今年的策略打法是？ 

答：公司今年主打“极鲜战役”。“极”为鱼极，公司“鱼极”品

牌是目前行业中高端的产品品类代表，在业内享有较高品牌认可度。

未来公司将继续加大营销推广巩固高端品牌形象，在高端线上持续发

力；“鲜”为公司锁鲜装产品，公司今年推出的“升级锁鲜装”，此次

“升级锁鲜装”采用高分子复合包装，其膜层加厚 70%，既可以更好的

锁护新鲜，同时还减少运输流通环节产品的破包漏气问题。 

 

2、公司预制菜是否有外延并购的布局？ 

答：公司积极利用上市公司的投融资优势，未来不排除通过收购、

参股、合作等多种方式积极推进公司在海洋大消费品和大健康等领域

的布局，构筑新盈利增长点，实现战略落地和可持续发展。 

 

3、对经销商的管理措施和激励方案？ 



答：公司对供应商进行分级管理，并给与相应的合同授信，每年

度对供应商进行考核评价。为了加强对销售渠道的掌控、提升品牌影

响力和对市场的反应速度，公司区域销售人员协助新区域开发、潜力

经销商扶持，从而实现产品的深度分销。 

 

4、公司在建产能的进度？以及未来的规划？ 

答：公司的舟山工厂主打深海预制菜，如虾蟹类、虾滑、带鱼段、

鱿鱼饼、鱿鱼圈等，目前正在办理综合验收及房产证，加速工程结算，

鱼糜及海产品项目已陆续投产。 

连江长恒工厂目前已完成 80%进度，预计今年下半年完工，完工后

将逐步承接公司原租赁的马尾工厂业务、原委外加工的业务，以及部

分高端产线。长恒工厂引入高度自动化的速冻食品生产线，提高生产

自动化、智能化程度，有助于公司提升生产效率，从而降低制造费率，

提升公司市场竞争力。达产后将新增 7.5万吨鱼、肉糜制品、2.5万吨

速冻菜肴制品及 2000吨大豆拉丝蛋白年产能。 

 

5、我们渠道中电商和特通渠道增速较快，请问是什么原因？ 

答：电商渠道增速较快，主要是公司顺应消费模式变革，积极进

行线上渠道布局，从产品类型、规格、包装等方面综合考量，选取更

适合的产品进行线上推广及销售。充分发挥线上渠道的渠道作用和品

宣作用，目前公司线上平台有天猫、京东、抖音店等。 

特通渠道是公司近些年重点深挖的渠道，公司依托长期以来的技

术研发优势和可靠的产品品质，保持了老客户的稳定增长和新客户的

增加。公司专门成立特通渠道团队来重点服务和开发特通客户，树立

标杆客户来吸引更多客户，目前与海底捞、杨国福等连锁餐饮客户都

保持良好合作关系。 

 

6、公司的物流成本怎么样？ 

答：公司 2022 年上半年执行 2021 年度合同运价，以及调整配送



模式，提高生产基地及 OEM 工厂直发量，减少中转环节，降低配送费

用，整体运费保持在可控范围内。 

附件清单 无  

日期 2023年 3 月 16日 

 


