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证券代码：000708                             证券简称：中信特钢 

中信泰富特钢集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                       编号：2023-002 

投资者

关系活

动类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □其他                

参与单

位名称

及人员

姓名 

平安养老保险                            许景源 

平安养老保险                            刘慨昂 

平安养老保险                            曾雪菲 

长江证券                                赵  超 

时间 2023 年 3 月 23 日   16:00-18:00 

地点 中信特钢大楼会议中心第五会议室 

上市公

司接待

人员姓

名 

董事会秘书                               王海勇  

集团销售总公司副总经理                   姚海龙 

采购中心总经理                           黄江海  

国贸公司总经理                           周小明 

财务部部长                               吴  斌  

证券事务代表                             杜  鹤  

证券事务专员                             周  晟  

投资者关系主管                           张茹菁 

投资者

关系活

动主要

一、 公司产品利润率波动情况如何？ 

答：公司在多年的发展过程中，不断完善客户服务体系、创新
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内容介

绍 

客户服务模式，与国内外一大批头部企业建立了紧密的战略合作关

系，同时公司通过了大量的二方和三方认证，公司产品绝大部分是

定制化产品，客户与公司合作的粘性很高。公司追求与客户保持可

持续、稳定的战略合作发展关系，与客户按年度商定定价模式，协

商产品基价后再根据季度或月度钢铁市场和原材料市场行情以及公

司价格政策确定最终价格，同品种规格产品能够维持较为稳定的产

品利润率。 

同时，公司的下游行业分布广泛，在宏观经济或下游某个行业

发生波动时，公司能够利用丰富的品种优势与抗风险能力较强的高

端群体客户共同抵御市场波动，维持整体产品利润率相对稳定。 

二、 请问当前公司下游各行业的景气度如何？ 

答：轴承钢方面，轨道交通高铁轴承景气较好。工业机械方面，

2023 年需求预计较 2022 年向好。 

下游行业景气度有高有低，中信特钢的一大竞争优势就是产品

品种齐全、规格丰富，下游市场广阔，与客户保有良好的关系和粘

性，具有较强的抗周期能力。 

三、如何看待国内普钢企业转型优特钢领域的现象?对公司有什

么样的影响? 

答：当前在国家产业升级、供给侧深化改革、强力推进节能减

排的大背景下，部分普钢企业想转特钢由来已久。客观来讲，当前

的行业环境下，每个企业都要寻找新市场、新盈利方向，各自寻求

生存之路。 

但是特钢行业技术壁垒较高，客户对产品的认证周期较长，普
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钢企业转型面临着较高技术壁垒、较长认证周期以及下游行业谨慎

认可的困难。 

中信特钢深耕特钢主业多年，采取先期介入的营销模式，为客

户提供高度定制化的服务，与大量用户尤其是下游行业龙头客户保

持了长期紧密的战略合作关系，高度贴合市场需求，订单稳定可持

续。 

公司有每年淘汰 10%低效产品、开发 10%新产品的机制，产品结

构不断迭代升级，有自身高质量发展活力。普钢企业转向生产一些

低端特钢会有一些影响，但这种影响是有限的。 

四、 公司长期和近期的增长空间在哪里？ 

答：从长期发展的需求看，发达国家特钢占本国钢材的比例超

过 25%，中国目前占比不到 10%，中国特钢行业具有巨大的发展空间。

随着我国产业结构调整进一步深入，制造业的转型升级以及高端制

造业的提速发展，预计高端装备制造、汽车、绿色能源、国防航空

航天等行业仍将保持增长态势，在未来 5-10 年内对特钢的需求量以

及品质要求将不断提升，足以支撑公司“十四五”期间产销量增长

规模。自主创新替代进口、解决“卡脖子”材料也具备较大的增量

空间。 

从公司近期发展来看，公司坚持内生加外延发展,未来一段时期

的主要增长来源于以下几个方面：一是青钢续建项目达产达效仍将

释放一部分增量；二是天津钢管并表以后经营向好，未来可期；三

是天津钢管纳入中信泰富特钢体系后形成协同效应，预计带来钢管

产业生态向好转变；四是大冶特钢特冶二期项目主体设备机组建设
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基本完成，部分设备已陆续调试和试生产，在航空航天等高端领域

带来增量；五是公司仍将持续聚焦高端特殊钢领域寻求外延式发展

机会。 

五、请就天津钢管和青岛特钢增效案例进行对比？ 

答：总的来说，公司收购青岛特钢有以下几个方面的有利因素：

一是 2017 年收购青岛特钢时，钢铁行业处于强周期的状态；二是青

岛特钢是一个新建的特钢企业，公司将重点技改投入了用于改造生

产特钢产品一些工艺要素的要点，所以青岛特钢的见效比较快；三

是青岛特钢的企业历史遗留问题相对来说比较少，属于轻装上阵。 

天津钢管 2021-2022 年由原来的上海电气集团钢管有限公司管

理，公司取得了经营权，但还不能做到大刀阔斧地改革，但总体管

理改善和协同效益明显；二是天津钢管内部管理结构和生产经营相

对青岛特钢比较复杂，效益发挥没有青岛特钢那么快，但是天津钢

管已经进入了一个有韧性、有发展前景的运行轨道，且增长潜力非

常明显。公司计划花 2～3 年时间把钢管做成全球最具竞争力的业务

板块。 

六、公司 2022 年在出口方面的业绩如何？未来的出口目标是多

少？ 

答：一直以来，公司高度重视海外市场，始终与客户保持长期

战略合作伙伴关系，培养外贸业务人才，坚持以最优品质和最优服

务赢得用户信任，敏锐把握用户趋势、纵深发展用户需求。 

受益于公司在海外享有较高知名度和良好的市场关系，更有大

批量的战略客户，2022 年，中信特钢所生产的无缝钢管、轴承钢、
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高端汽车用钢、海洋系泊链、矿用链钢、能源用钢等有着较好的出

口，钢材外贸出口突破 150 万吨，同比去年增加 20.83%，出口业务

收入同比增长 26.66%，不仅销量大幅增加，同时吨钢毛利创历史新

高，公司外贸出口实现量价齐升。公司产品畅销全国并远销美国、

日本以及欧盟、东南亚等 60 多个国家和地区，获得国内外高端领域

用户的青睐。2023 年公司出口目标为 230 万吨。 

七、公司“两高一特”的发展情况如何？ 

答：“两高一特”产品是公司的重点发展板块。目前公司“两高

一特”相关硬件条件已达到一流水平，在工艺技术、装备配套、人

才队伍培养和储备等方面都有较充分的准备，虽然当前公司“两高

一特”产销量占公司总产销量比例偏小，但一直保持较快的增速。

2022 年公司“两高一特”销量同比增长 63%，其中高强钢同比增长

实现翻番，航天发动机壳体用钢市场占有率达到 49%，特种不锈钢增

幅 18%，高温、耐蚀合金增幅 30%，持续保持稳健增长；研发攻克的

重大装备用关键材料用钢助力我国自主研发的大型水陆两栖飞机

“鲲龙”AG600 试飞成功，助力“长征二号”再托“神舟十四”飞

天，彰显公司为国之重器提供核心关键材料的使命担当。 

此外，公司策划实施了数十个“两高一特”重点新产品预研项

目，均取得阶段性重大进展和阶段性成果。公司会持续保持强投入，

对标国际一流企业，提高产品质量标准，攻克核心技术难题，汇集

整个集团之力发展，努力实现弯道超车。 

附件清单

（如有） 无 
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日期 2023 年 3 月 27 日 

 


