
桂林三金药业股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                  编号：2023009 

投资者关系活动类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 

开源医药  

汇添富基金      

桂林三金董事长   邹洵 

桂林三金董秘     李春 

桂林三金证代     朱烨 

时间 2023年 03 月 24日 

地点 桂林三金药业股份有限公司 

形式 线上交流 

交流内容及具体问答

记录 

 

1、三金片和西瓜霜占营收的比例大概在多少？ 

   三金片系列和西瓜霜系列为公司一线产品，大概占公司

营收七成左右，两个系列产品的销售入收占比差不多，以

往大多数时候三金片系列的销售收入要略大于西瓜霜系

列。去年刚好相反，西瓜霜系列销售收入略大于三金片系

列，谢谢。 

 

2、公司今年在营销费用上的投入会不会有变化？ 

  公司整体的销售费用是和公司的销售额相互匹配的，未

来会优化广告费用的投放结构。结合疫情形势下市场媒介

发展的新趋势，针对目标人群的兴趣爱好和关注点，加强

传播形式和传播内容的创意，进一步提高传播效率，同时

增加产品在各种治疗领域的专业内容输出，继续在网络自

主问答平台进行内容沉淀，配合主流平台的硬广传播，实

现品牌价值与竞争力的良性增长，谢谢。 

 

3、公司如何推进二线品种的增长？ 

  二线品种以公司独家特色为主，本次员工持股计划针对

对二线品种的考核是引导与侧重的，其中产品眩晕宁实现

了过亿的销售额，前年是眩晕宁片和眩晕宁颗粒总和过亿，

去年实现了眩晕宁片单剂型过亿，我们还要逐步扩大销量，

从医学逐步过渡到 OTC，达到量级的突破，二线品种上一

线品种。其他二线品种如脑脉泰、蛤蚧定喘胶囊等，疗效

显著，市场开发潜力大，目前公司正积极开展二线独家产

品的市场推广试点，探索医疗终端学术推广模式，加快电



商终端建设，以期实现销量的快速增长,谢谢。 

 

4、今年基药目录调整，公司有什么规划？ 

  对于基药目录调整公司一直都在做一些基础的工作，争

取有 2-3 个品种进入新调整的基药目录，一般情况下，品

种进入到基药目录，对销售都会有一个正向的拉动，可以

借助这个正向拉动，为今年全年销售任务的完成增添保障，

谢谢。 

 

5、面对国家近几年出台的中药政策公司如何解读？ 

  国家医疗体制改革深化持续推进，国家带量采购、省际

联盟中成药带量采购、医保目录动态调整与准入谈判、医

保控费、DRG/DIP、基药目录调整、中医药产业振兴、“互

联网+医疗”等多项政策与改革措施对医药行业造成了深远

的影响，对公司的发展既有机遇也有挑战。作为专注实业

的医药企业，公司一直努力克服国内经济环境困难和国家

深化医改政策带来的压力，积极创新营销模式、推进精益

管理、提高设备产能和生产效率、加快研发与技术创新，

争取创造更好的业绩，为投资者实现良好的回报。谢谢。 

关于本次活动是否涉

及应披露重大信息的

说明 

无 

活动过程中所使用的

演示文稿、提供的文

档等附件（如有，可

作为附件） 

无 

 


