
 

000895 投资者调研记录                                    编号：2023-01 

1 

 

河南双汇投资发展股份有限公司 

投资者调研记录 

 

时间 2023 年 3 月 28 日 地点 港岛香格里拉酒店 

投资者关

系活动类

别 

投资者交流会 

参与单位

名称及人

员姓名 

摩根士丹利  楼超 

中金公司  陈文博 

中银国际  马嘉敏 

花旗银行  羊远声 

等 80 余人 

公司接待

人员 

公司董事兼总裁马相杰先生、常务副总裁兼财务总监刘松涛先生

等。 

会议记录 

1、2023 年肉制品促进销量增长的措施有哪些？ 

近几年公司肉制品坚持“两调一控”的发展战略，在新产品推广、新赛道

开拓、网络建设等方面做了大量工作，取得一定成果，下一步将主要从以下方

面继续发力： 

一是扩网络增网点，推动规模提升。公司将对现有网点进行管理提升和服

务升级，对新渠道、新网点加强开发力度，通过网点数量的增加，支撑产销规

模提升。 

二是通过专业化管理，加强渠道运作。针对餐饮连锁、连锁便利店等渠道，

设置专职团队负责开发、维护和管理，通过专业化运作加强渠道开发，深挖市

场潜力。 

三是推新品调结构，新产品实现新增量。近几年公司坚持“精心设计、谨

慎推出、聚焦主导、持续推广”的思路，聚焦主导新品持续培育推广，并设置

专职团队专门负责辣吗辣等主导新品的推广。 

四是加强信息化运用，市场管理方面提质增效。近几年通过推行“云商系

统”，公司对市场的管控能力明显提升，下一步公司将继续加强信息化运用，
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进一步提升市场开发效率和管理效率，构建高质量市场网络，促进规模提升。 

2、公司养猪业如何做好动物疫病防控？ 

目前公司养猪业规模不大，为了升级管理，公司已从外部引进专业人才，

组建了涉及防疫、营养、繁育等关键环节的博士团队，提升企业养殖技术实力。

同时，公司也对相关项目从硬件设施方面进行升级完善，加强生物安全防控。 

3、2023 年冻品运作规划？ 

2022 年公司加强行情研判，因势利导精准施策，生鲜产品中冻品盈利大幅

提升、鲜品盈利稳步提升。2023 年预计冻品仍有运作机会，但盈利贡献同比可

能有所减弱。 

4、2023 年保持肉制品吨利的举措有哪些？ 

公司将主要采取以下措施： 

一是调结构。聚焦推广主导产品和主推新产品，通过产品结构调整，稳定

盈利水平。 

二是控费用。通过推行集约化生产，实施生产创新、流程创新等措施降费

用。 

三是抓创新。通过加强技术创新，优化产品加工工艺等措施增效益。 

5、2022 年公司禽产业规模增速很快，利润贡献如何？未来的发展规划如何？ 

2022 年，公司禽产业规模大幅增长，全年商品鸡出栏约 1.2 亿只、同比增

长 77%，禽类生鲜产品和包装熟制品规模大幅增长，受饲料原料价格上涨、鸡

产品行情及新项目开办费等因素影响经营亏损。 

公司发展禽产业，一方面是出于推动肉类多元化发展的战略考虑，另一方

面也有利于增强产业协同优势，提升肉制品业对原料成本的把控力。未来公司

会根据情况适当发展禽产业，进一步推动公司肉类产业化、规模化、多元化发

展。 
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6、公司预制菜业务的渠道拓展规划？ 

公司预制菜业务将主要围绕流通渠道、餐饮连锁等 B 端渠道、门店渠道加

强开发，促进规模提升： 

（1）围绕流通渠道，借助肉制品现有的销售渠道，发挥网络优势，加快

市场渗透。 

（2）围绕餐饮连锁等 B 端渠道，加强开发餐饮连锁客户，加快规模提升。 

（3）围绕门店渠道，坚持标准化的招商、建店及运营体系，实现提质增

量。 

 

记录 张霄 审核 张立文 批准 张立文 

整理日期 2023-03-29 审核日期 2023-03-29 批准日期 2023-03-29 

 


