
 

 

证券代码： 002706                             证券简称：良信股份 

上海良信电器股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      

投资者关系活动

类别 

 

□ 特定对象调研        □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          √ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

太平洋证券、长江证券、中信建投证券、民生证券、天风证券、

德邦基金等 

时间 2023 年 3 月 31 日 (周五) 上午 10:00~11:30 

地点 线上会议 

上市公司接待人

员姓名 

1、财务总监、董事会秘书程秋高 

2、市场及行业发展部部长徐峰 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、公司财务总监、董事会秘书程秋高介绍 2022 年公司业务情

况及两智一新业务布局 

二、投资者问答环节 

1、公司 2022 年费用控制措施如何？2023 年费控展望如何？ 

2022 年，公司基于获取分享制的考核模式，对费用管控进行

了精细化管理，在研发投入、销售费用的投放上，基于目标达成

进度进行合理投放，避免预算投放超前的情况发生。2023 年将继

续采用获取分享制，合理投放预算。 

2、公司 2022 年及 2023 年增长较好的下游行业主要有哪些？ 

良信的下游行业分布广泛，目前主要划分为 7 大板块，分别

是房地产、工业建筑、新能源、电网、公商建、信息通讯及工控

OEM。2022 年增长较好的行业主要为新能源以及工业建筑，这两

个行业的迅速增量弥补了房地产行业下滑带来的缺口。2023 年，

增长较好的行业仍主要会在新能源、公商建及工业建筑，受宏观

经济和行业趋势的影响，以及公司前几年的布局投入，2023 年会



 

 

有进一步放量。电网、信息通信和工控等行业对产品的需求以及

产品创新要求相对比较高，我们基于一定的市场铺垫和新产品的

研发和创新，在这几个板块的增长预期是在未来几年得以显现。 

3、公司的两智一新业务中，智能配电业务的业务模式、盈利能

力和传统业务相比有哪些差异？ 

公司传统的业务模式是主要是元器件销售，而智能配电业务

则是基于软件平台、智能元件和品牌柜来进行集成整合而成的全

方位、系统化的智能配电解决方案。良信智能配电的市场定位是

高端市场，避免同质化竞争，细分领域主要覆盖新能源、电网、

工业建筑、公商建等领域，针对客户需求定制化给出适配不同场

景的智能解决方案。从盈利能力来看，整体解决方案相较于元件

的销售，会存在更多商业附加值，有助于提升公司整体盈利能力

以及提升公司的品牌美誉度。 

4、公司在 2023 年新能源行业的发展策略如何？ 

新能源是公司两智一新业务战略中非常重要一个模块。新能

源产业目前在国内发展的已经十分成熟，我们以产业链覆盖的模

式去进行业务拓展，包括了风、光、储、车、充、氢及核电业务。

良信的解决方案及产品齐套性目前在市场上还是处于比较完备

的水平，占有率也相对较高。一方面我们紧跟头部客户，建立品

牌优势，并随着头部客户的业务拓展进入新的业态。另一方面，

我们做好模式及方案的复制，做好垂直细分领域内的全面覆盖。

从资源部匹配上，因为新能源属于公司的一项重要战略，资源投

入也是较为充足的。 

5、公司 2023 年对毛利率的展望如何？ 

2022 年因为行业结构的调整，毛利率受到了一定程度的影

响，公司已经意识到这方面存在的问题，在 2022 年就开展了一

些专项进行改善，在 2023 年将会继续大力推进。在成本改善方



 

 

面，公司开展了归一化战略专项，将标准、产品平台、包装等多

个维度进行整合归一，在满足客户需求的前提下，减少 SKU 及研

发、制造成本，扩大规模效应以降低成本。同时，公司对负毛利

客户及项目进行了细致的梳理复盘，针对性的采取毛利改善举

措，最后还是在产品端，提升领先产品的开发能力，以优质的产

品及方案提升市场端的议价能力。 

附件清单（如有）  

日期 2023-03-31  

 


