
 

1 

证券代码：002539                                                                     证券简称：云图控股 

 

成都云图控股股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

编号：2023-006 

投资者关系活

动类别 

特定对象调研               □分析师会议 

□媒体采访                   □业绩说明会 

□新闻发布会                 □路演活动 

□现场参观 

 其他（电话会议） 

活动参与人员 

国海证券：李永磊  董伯骏  李娟廷 

申万宏源证券：马昕晔  宋涛        

国信证券：张玮航  杨林  王鼎  王新航    

财通证券：郭琦                             中信建投：刘岚 

平安：陈树莹                                 中信资管：李可 

光大资管：应超                             浙商资管：邸明轩  彭永胜 

前海联合基金：汤晓君                 浙商基金：赵柳燕 

招商基金：李文海                         易方达基金：王超 

海富通：张炳炜                             兴银基金：石亮 

西部利得基金：曹斌佳 温震宇    广发基金：陆达 

华泰柏瑞：盛豪                             太平基金：夏文奇 

华宝基金：陶庆波  李慧勇           融通基金：孙卫党 

中庚基金：孙伟                             东方基金：李瑞 

汇添富：李泽昱                             华宸未来基金：沙正江 

华润元大基金：哈含章                 兴业基金：代鹏举 

泰康资管：陈佳艺  王建军           合众资管：田玉铎 

阳光资管：李恩国                         野村资管：吴刚祥 

度势投资：顾宝成                         鸿盛资管：丁开盛 

上海歌汝：郝鹏哲                         广州创钰投资：唐小皓 

景林资管：李署                             深圳青禾投资：胡昂 
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上海朴信投资：朱冰兵                 天惠投资：郭立江 

上海毕盛投资：骆红永                 旌安资产：曾梦佳 

拾贝投资：郑晖                             上海环懿：杨伟 

长江养老：刘堃                              长城财富保险资管：胡纪元 

安华农业保险：李斌                      建信保险资管：何利丽 

复星保德信人保：杨婷                  建信养老金管理：张睿志 

中国人保：张显宁                          中邮人寿：赵扬 

中航信托：戴佳敏                          博大科技金融控股：王钟杨 

九颂山河：张咖                              宁银理财：孙文瑞 

汇华理财：于宏杰 

上市公司接待

人员姓名 

董事、副总裁、董事会秘书  王生兵 

证券事务代表  陈银 

时间 

2023 年 4 月 7 日  下午 20:00—21:00 

2023 年 4 月 9 日  下午 13:30—14:40 

2023 年 4 月 9 日  下午 15:00—16:00 

地点 云图控股会议室 

形式 电话会议 

交流内容及具

体问答记录 

1、公司 2022 年年度报告解读及公司近期情况介绍 

公司董事、副总裁、董事会秘书王生兵先生对公司 2022 年年

度报告进行解读，并对公司近期情况做了简要介绍： 

（1）2022 年年度报告解读 

公司 2022 年度实现营业总收入 205.02 亿元，同比增长

37.62%；实现归属于上市公司股东的净利润 14.92 亿元，同比增长

21.13%，归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润 13.91

亿元，同比增长 21.47%，基本每股收益 1.48 元/股，同比增长

20.30%。 

（2）公司经营业绩大幅增长的原因 

公司 2022 年经营业绩同比大幅增长的主要原因系：1）全球

粮食安全大背景下，复合肥市场刚需进一步增加，公司凭借产业

链资源优势，加上全国产能布局以及持续地营销创新、渠道整

合，报告期复合肥产品销量同比增加，增厚公司利润；2）受益于
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联碱景气度提升，报告期联碱产品销售价格同比上涨，毛利率同

比增加，增厚公司利润；3）受黄磷生产管控、限电政策等影响，

报告期黄磷市场供应偏紧，公司黄磷产品销售价格同比上涨，增

厚公司利润。此外，经过持续的组织提升，公司各项管理效能大

幅提升，对公司经营业绩增长及战略目标的实现也起到了极大的

促进作用。 

（3）公司近期情况介绍 

1）公司产业链基本情况 

公司自成立以来一直专注于复合肥的生产和销售，并沿着复

合肥产业链进行深度开发和市场拓展，多年来，公司围绕“资源+

产业链”进行战略布局，不断整合复合肥上下游资源，一方面向

上游拓展原材料资源，另一方面向下游纵深发展产业链。目前公

司已拓展了磷矿、盐矿等矿产资源，建设了除尿素以外的氮肥完

整产业链、磷肥完整产业链以及以黄磷为主的磷化工产业链，并

通过磷酸分级利用进一步延伸了磷酸铁新能源材料产业链，打造

了复合肥、联碱、磷化工及新能源材料协同发展的产业链一体化

布局，产业协同效应和低成本优势显著。截至目前，公司主要产

品包括复合肥、纯碱、氯化铵、磷酸一铵、黄磷、磷酸铁等。 

2）公司重大项目进展情况  

为进一步完善复合肥产业链，强化成本控制和产业协同优

势，释放新的增量空间，公司目前规划和在建的重大项目主要包

括：①松滋基地 35 万吨磷酸铁及其配套项目。公司正全力推进该

项目，一期 5 万吨磷酸铁已于 2022 年 12 月试生产，目前已达到批

量化投产条件；配套的磷酸和复合肥项目也在加速推进中，选

矿、硫酸、精制磷酸厂等主体建设已基本完成，自 2023 年 4 月开

始将陆续达到试生产条件。②应城基地 70 万吨合成氨项目。该项

目已取得项目备案、能评、环评、安评等审批文件，完成征地拆

迁和部分场地“三通一平”等工作，正在加速推进项目设计工

作，预计 2023 年将全面开工建设。该项目中 30 万吨轻质碱改重质

碱项目已于 2022 年建成投运。③雷波基地 400 万吨/年的磷矿采矿

工程。目前该项目已取得项目建设必要的开采许可、项目审批、

环保审批等前置手续，待完成安全设施设计评审的相关手续即可
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动工建设。④宜城基地 10 万吨磷酸铁及其配套项目。该项目目前

处于筹备阶段，其中 5 万吨磷酸铁预计 2023 年动工建设。 

未来随着上述项目陆续建成投产、产能释放，公司产业链一

体化程度加深，对复合肥原料的控制力度将进一步增强，加上节

能降耗、组织提升工作的持续开展，公司生产管理和成本管控能

力将进一步提升，经营规模和市场竞争力将再上新台阶。 

2、问答环节 

（1）2022 年公司复合肥渠道和销售情况如何？ 

答：公司深耕农村市场近 30 年，“传统+新型+专业”渠道并

存发展，已建立了遍布全国各地的营销网络，拥有一级经销商

5,500 余家、镇村级零售终端网点 10 万余家，渠道建设覆盖面广、

渗透度好、执行力强、专业度高。公司不断创新技术、模式进行

市场营销和渠道整合优化，提高渠道渗透率，实现了渠道的整体

升级和复合肥销量的稳步增长。2022 年公司复合肥销量 330 万

吨，同比增长 14.96%，实现销售收入 93.31 亿元，同比增长

49.86%；其中常规复合肥销量 182 万吨，同比增长 13.87%，实现

销售收入 49.90 亿元，同比增长 48.44%；新型复合肥销量约 148

万吨，同比增长 16.33%，实现销售收入 43.41 亿元，同比增长

51.53%。 

（2）公司联碱和磷化工业务盈利能力如何？毛利率增长的主

要原因是什么？ 

答：2022 年纯碱行业景气度较高，纯碱价格整体维持高位，

公司抓住市场机遇，将 30 万吨轻质碱产能改造为重质碱，并根据

市场导向灵活调整生产比例，进一步提高产能利用率，提升产品

毛利水平，最终联碱产品实现销售收入 14.40 亿元，同比增加

25.90%，毛利率 23.93%，同比上升 8.45 个百分点。 

公司磷化工产品主要为黄磷，2022 年黄磷价格和销售成本均

达到历史高点，公司以效益为先，做好产销平衡，并全面落实

“增节降”工作，有效对冲成本压力，最终实现销售收入 19.00 亿

元，同比增长 23.84%，毛利率 41.69%，同比上升 1.72 个百分点。 

（3）复合肥产能规模情况 

答：2022 年至今，公司新增复合肥产能 45 万吨；截至目前，
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公司拥有复合肥产能 565 万吨，在建产能 110 万吨，其中国内在建

95 万吨和马来西亚在建 15 万吨，预计 2023 年将陆续建成投产。

公司新增和在建的产能均为新型复合肥，市场发展前景广阔。上

述在建产能建成投产后将对公司提升经营规模、提高新型肥料市

场增量以及拓展海外市场具有重要意义。 

（4）公司是否会加大海外市场拓展？ 

答：目前公司已在泰国、越南、马来西亚等东南亚国家建立

了销售团队和营销渠道，销售自有品牌复合肥产品，同时正在加

快推进马来西亚复合肥项目。2023 年，公司将进一步深耕上述成

熟东南亚市场，并加快老挝、菲律宾、新加坡等新市场的开拓，

带动海外销量持续增长，进一步拓展海外市场。 

（5）公司磷酸铁的销售模式，目前有哪些合作方？ 

答：公司磷酸铁产品销售以大客户直销为主，经过目标客户

产品认证后，签订正式销售协议，安排生产供货。公司正在积极

搭建销售体系，已与龙蟠科技、泰丰先行等下游企业达成合作，

公司将对标匹配客户需求，依据订单情况持续推进产能落地，并

不断改进产品性能和成本，保证品质合格率和一致性，形成领先

市场的竞争力。 

（6）注意到公司 2022 年贸易收入占比较高，贸易业务具体

是什么？ 

答：公司复合肥的成本中有 80%以上系原材料成本，原材料

价格波动对复合肥成本的影响较大。因此，除了围绕复合肥上下

游产业链进行一体化产业布局，保障原材料的稳定供应和成本控

制外，公司 2022 年开展了氮磷钾等化肥原料的贸易业务，进一步

降低复合肥原材料的采购成本，减少原材料价格波动风险，平衡

好复合肥淡旺季生产，持续提升抵御市场风险的能力。 

（7）公司未来的发展战略 

答：公司将始终围绕“持续打造化肥全产业链优势，致力做

全球领先的高效种植综合解决方案提供者”的发展战略，不断填

平补齐一体化产业链，夯实公司的产业链和低成本优势，形成领

先行业的竞争基础。未来三年是公司发展的关键时期，公司将重

点围绕以下两个方向进行产业布局，推动发展战略目标的实现：
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1）夯实氮、磷产业链，强化低成本优势，做强再做大主业；2）

利用磷矿及磷化工产业链优势，切入新能源赛道，打开增长新空

间。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

无 

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文

档等附件（如

有，可作为附

件） 

无 

 


