
证券代码：003028                                   证券简称：振邦智能 

深圳市振邦智能科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2023-005 

投资者关系活

动类别 

 特定对象调研      □分析师会议 

□媒体采访          业绩说明会 

□新闻发布会        路演活动 

现场参观  

其他                                      

参与活动人员 

4月 11 日  现场会议  诺安基金-杨治、张伟民、王晴   

4 月 11 日  电话会议  中邮证券-熊婉婷、李帅华、肖垚，招商基

金-于立勇，东方阿尔法-周谧，亿鑫投资-张翔，诺安基金-张伟

民，中邮人寿-孟东晖，大摩华鑫-隋思誉，进门财经-刘梦连，韶

夏资本-孙圆，四叶草资产-林海伦                                                 

4 月 12 日 电话会议  国泰君安-谭佩雯，中欧基金-金旭炜  

4 月 13 日 现场会议  四叶草资产-林海伦，前海维嘉资本-傅志

达，泰德圣投资-俞慧文，铭远投资-韩跃峰，共同基金-谭鹏飞、

王娜、涂唯，韶夏资本-徐子楠、潘旭虹    

时间 

4 月 11 日（星期二）14：30-16：00   16：30-17：30 

4 月 12 日（星期三）16：30-17：30 

4 月 13 日（星期四）14：00-17：00 

地点 公司会议室 

形式 现场会议、电话会议 

上市公司接待

人员姓名 

副董事长、总经理唐 娟女士 

副总经理、董事会秘书夏群波女士 

交流内容及具

体问答记录 

公司基本情况： 

振邦智能成立于 1999 年，公司以“振兴实业、科技兴邦、智

享生活、赋能未来，让生活更美好”为发展使命。公司秉持“技

术引领、创新驱动”的发展战略，通过“技术驱动业务”的发展

模式为高端客户提供定制化的、安全可靠、节能环保、智能物联



的产品，产品应用于电动工具、大家电、汽车电子、清洁机器

人、创新型生活家电、储能等领域，公司凭借在自主技术研发、

高端制造、供应链、敏捷服务等方面优势，为客户提供智能硬

件、软件及系统控制整套解决方案。 

经过多年的发展，公司已成为变频控制细分市场的领航者，

成为电动工具、智能生活电器、清洁机器人等行业控制解决方案

的创新引领者。近年来，公司结合国家双碳政策及技术发展趋

势，布局了储能及逆变器市场，目前公司正式迈入“智能控制器+

储能及逆变器”双业务驱动的新发展阶段。 

2022 年，受俄乌战争、欧洲通货膨胀，市场信心不足等影

响，消费需求短期下降，公司营业收入和净利润出现自公司成立

以来的首次负增长。2022 年，公司实现营业收入 10.4 亿，较上年

同期下降 20.89%；前五大客户占比 54.56%；较上年客户结构更合

理；其中有新客户进入前五；2022 年，公司实现净利润 1.7 亿，

较上年同期下降 18.80%，净利率同比提升 0.42%。其中，基于公

司在汽车电子领域掌握的核心技术，2022 年汽车电子业务实现逆

势增长，营收较上年同期增长 9.76%，毛利润增长了 5.04%。 

2022 年，虽然公司业务受到影响，但随着全球智能化产业的

快速发展,加上 5G、AI 技术等的不断发展，市场对智能控制器需

求不断增长,我们认为行业仍具有广阔的增长空间。因此，2023 年

公司将积极深化经营管理，持续加大研发投入，积极开拓市场，

加快募投项目的建设，提升管理水平，提高公司核心竞争力；深

耕智能控制器领域业务，加快推进储能及逆变器的业务，做好产

业协同，努力实现公司战略目标。 

一、主要交流内容： 

提问 1： 2023 年智能控制器市场展望？ 

回答：2022 年，受下游客户去库存影响，加之俄乌战争、国

内供给冲击等多重因素影响，经济疲软，消费需求短期下降，但长

远来看，智能化是社会发展的必然趋势，智能控制器还有广阔的

发展空间，我们看好智能控制行业的发展。2022 年公司加大了研

发投入，拓展了新品类和新客户，目前部分新产品市场反馈较

好；同时基于冰箱能效提升的政策影响及公司掌握的核心节能技

术，我们认为今年在大家电和创新型生活电器等方面会有较好的

表现。 



问题 2：微逆渠道建设及目标市场？ 

回复：公司目前正在积极和渠道商商务沟通，希望寻找有一

定销售实力的公司长期合作，实现共赢。微逆目标市场主要是分

布式装机集中、电价高的欧美地区。 

提问 3：公司微逆产品是一拖二的吗？ 

回复：目前在做认证的是 600W 的一拖二产品，未来公司还将

持续推出其他功率产品。 

提问 4：如何看待储能领域的竞争格局？ 

回复：目前储能领域前景比较好，很多企业纷纷布局，预计

未来竞争一定会很激烈，但基于公司 23年的自主研发优势、高端

制造优势、供应链优势、优质客户优势，以及储能和智能控制产

业的高度协同，我们认为公司有机会。同时经过近两年的布局和

沉淀，目前公司已经通过多家储能客户的审核，力争今年有好的

市场表现。 

提问 5：储能的产能建设情况怎么样？ 

回复：储能和现在产品的部分生产工序可以实现共享，目前

公司已经在积极扩产、租赁新的生产场地以扩大产能。 

提问 6：微逆和储能的竞争优势？ 

回复：在储能及逆变器领域有非常多的优秀企业，公司作为

行业新进入者，敬畏专业，向龙头学习。技术研发方面,公司通过

23年的技术沉淀和创新，在电机控制、BMS、DC 主控、MPPT 等方

面有一定的自主研发能力和创新能力；现已搭建了家用储能、户

外储能和逆变器等三大技术平台，通过搭建技术平台的方式来研

发产品并进行拓展和延伸，力争研发、生产的产品安全可靠，部

分功能更优；在制造方面，基于公司自动化+信息化的智能智造，

掌握的核心制造工艺以及基于高标准的品质的管控经验，公司有

一定的制造优势。同时公司储能、逆变器和智能控制器产品可以

发挥产业协同作用，可以进一步增强供应链的优势。因此，综合

来看，我们认为公司具备一定的竞争力，有机会争取到较好的市

场发展空间。 

提问 7：储能和微逆的产品定位？是否会做自有品牌？ 

回复：储能产品主要向客户提供定制化产品和服务，暂时不

考虑做自有品牌。微逆产品不排除未来会做自有品牌。 

提问 8：公司再融资项目的目的与进展？ 



回复：公司期望通过再融资引入新能源汽车电子和储能产业

上下游的投资者，助力公司的可持续发展；同时，希望适当改善

公司股本结构，增加公司流通股的活力。目前再融资的项目刚完

成了深交所的问询，还在审核中，尚未拿到批文，预计第二季度

末可能会有进一步的结果，敬请持续关注。 

提问 9：公司库存情况？ 

回复：结合目前复杂多变的形式，客户下单会相对谨慎，交

付周期变短，为加强成本管控，公司备货与两年前相比也更谨

慎。除部分核心、通用的紧缺物料以及基于对客户的信用情况，

公司会备合理库存外，其他交期短的常用物料公司不会大量备

货，公司通过加强供应商战略合作，提升自主研发能力，积极关

注原材料变化等方式实现敏捷交付，以促进业务的健康发展。 

提问 10：储能产品毛利率的展望？  

回复：储能产品目前看来毛利率比传统智能控制器略高，随

着产品的不断放量以及市场竞争不断加剧，产品的毛利率不排除

会有压力。公司将综合发挥自主研发、高端制造、供应链等优

势，力争将产品毛利率保持在合理区间。 

 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

无 

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文

档等附件（如

有，可作为附

件） 

无 

 


