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盐津铺子食品股份有限公司 2022 年年度报告摘要 

一、重要提示 

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会指

定媒体仔细阅读年度报告全文。 

所有董事均出席了审议本报告的董事会会议。 

非标准审计意见提示 

□ 适用 √ 不适用  

董事会审议的报告期普通股利润分配预案或公积金转增股本预案 

√ 适用 □ 不适用  

是否以公积金转增股本 

□ 是 √ 否  

公司经本次董事会审议通过的普通股利润分配预案为：以 128,604,900 股为基数，向全体股东每 10 股派发现金红利【15

元】（含税），不送红股，以资本公积金向全体股东每 10 股转增【5 股】。 

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案 

□ 适用 √ 不适用  

二、公司基本情况 

1、公司简介 

股票简称 盐津铺子 股票代码 002847 

股票上市交易所 深圳证券交易所 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 朱正旺 吴  瑜 

联系地址 
湖南省长沙市雨花区长沙大道 

运达中央广场写字楼 A座 32楼 

湖南省长沙市雨花区长沙大道 

运达中央广场写字楼 A座 32楼 

电话 0731-85592847 0731-85592847 

传真 0731-85592847 0731-85592847 

电子信箱 yjpzzqb@yanjinpuzi.com yjpzzqb@yanjinpuzi.com 

2、报告期主要业务或产品简介 

（一）公司主要业务 

公司一直聚焦主业，专注休闲食品行业，长期坚持自主制造。 

公司自 2005 年 8月成立以来，秉承“好零食，盐津造”的品牌理念，遵循“安全、美味、健康”的产品观，以具有地
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方特色的凉果蜜饯发轫，通过原材料采购控制、绿色初加工、配方改进、自主生产、产品追溯等一系列措施，保证产品的食

品安全；通过快速反应的研发模式，形成了对市场的快速反应机制，不断推出贴合市场需求的新产品，始终保持较高的市场

占有率；通过对生产工艺、生产设备的改造革新，实现传统特色小品类休闲食品从手工制作到现代工业化生产的转变，并形

成了产品较高的知名度。2011 年，“盐津铺子”商标被国家工商总局认定为“中国驰名商标”。公司在 2017 年 2月上市前已

成为我国较具影响力、产品品类较为齐全的中国传统特色小品类咸味休闲食品代表企业（产品主要包括深海零食、休闲豆制

品、蜜饯炒货、休闲素食、肉鱼产品等）。公司上市后自 2018年起，又成功打造中保休闲烘焙点心第二曲线，增加了面包、

蛋糕、薯片、沙琪玛、果冻布丁等新品，目前已成为一家从事休闲食品科研、生产、销售于一体的中国休闲食品领域和农产

品精深加工领域细分行业知名上市公司。 

2017 年 2 月 8 日上市后开始从区域向全国拓展,经过 2018～2020 年三年夯实，休闲（咸味）零食第一曲线稳中有升，

休闲烘焙点心第二曲线快速大幅增长。2021 年，公司按照“多品牌、多品类、全渠道、全产业链、(未来)全球化”中长期

战略，全面启动供应链转型升级提升产品力，大力发展智能制造，持续加大研发投入，推进数字化改革，品类做减法（聚焦

核心品类），渠道做加法（拓展全渠道），供应链数量做减法体量做加法，并整合上下游延伸打造全产业链，公司产品品牌定

位【好吃不贵，国民零食】，致力于【以尽可能低的价格向消费者提供安全、美味、健康的品牌零食】。 

2022 年，公司聚焦六大核心品类：辣卤零食、深海零食、烘焙、薯片、蒟蒻以及果干，全力打磨供应链，精进升级产

品力。产品全规格发展：除优势散装外，全力发展定量装、小商品以及量贩装产品，满足消费者各种场景的零食需求。全渠

道覆盖：在保持原有 KA、AB 类超市优势外，重点发展电商、CVS、零食专卖店、校园店等，与当下热门零食量贩品牌零食

很忙、零食有鸣、戴永红、好想来、老婆大人、糖巢、零食优选等深度合作，在抖音平台与主播种草引流，拼多多爆款出击，

引领突围电商、直播、社区团购等渠道。 

公司经历 2021年第二季度起 4个季度转型升级之后，2022 年第二季度起转型升级效果逐步显现，公司产品从【高成本

下的高品质+高性价比】逐渐升级成为【低成本之上的高品质+高性价比】，由渠道驱动增长升级为【产品+渠道】双轮驱动增

长；公司销售产品和销售渠道实现结构性持续优化，各核心品类通过全渠道拓展整体实现稳健增长，整体略超预期。 

（二）公司经营模式 

1、营销模式 

公司采取“直营商超树标杆，经销商全面拓展、渠道下沉，电商、零食渠道等新兴渠道积极突破”的营销渠道发展模式，

坚持直营全国性 KA商超，经销商跟随覆盖地方性大中型商超/社区超市/乡镇超市，自 2018 年下半年起大力推进商超中岛/

专柜战略”；公司线上渠道是数字化营销升级转型和线上线下协同发展的重要一环，更是消费者传播与沟通的主要阵地、品

牌形象树立与打造的重要窗口，作为线下渠道的延伸和补充，与线下渠道互补互动，同时，公司抓大不放小，快速拥抱探索

零食专营连锁/社区团购/直播带货/B2B/O2O 等新零售渠道，打造全渠道矩阵，已逐步形成多层次、广覆盖、高效率的立体

营销网络。为消费者购买公司产品提供便捷选择，并实现与经销商间的双赢。 

为满足区域市场差别化竞争的需要，结合实际营销进度的市场拓展计划，公司以拥抱全渠道的要求对营销组织架构做了

分品类和分渠道的调整，各事业部各自具体负责协调和管理其区域或其渠道的市场开发、渠道拓展、产品销售管理和客户服

务。公司业务总部负责与大型商超、经销商订立合同、收付货款、开票、发货等业务事宜。 

公司设立营销业务总部，统一调度管理直营商超渠道、经销商渠道（含新零售渠道和其他渠道）、线上电商渠道。具体

情况如下： 

（1）直营 KA商超模式 

公司的直营商超客户主要是知名国际大型连锁商超如沃尔玛、家乐福、大润发等及国内大型连锁商超华润万家、步步高、

永辉、天虹百货、人人乐等。公司采用直营模式对上述连锁大型商超销售，与商超总部签订年度购销合同，商超发出订单订

货，订单注明产品的名称、种类、规格、数量等内容，公司据订单组织发货配送，将货物运送至商超指定地点，在取得商超

的结算对账单后，公司确认收入，双方根据合同约定，定期对账结算。截至 2022 年 12 月 31日，公司直营32家大型连锁商

超的 1975 个 KA 卖场（注：部分商超系统和门店卖场2021 年已转场由经销商经营）。 

直营商超渠道 2017年-2022 年营业收入及占比如下： 

单位：万元 

直营商超渠道 2022 年 2021 年 2020 年 2019 年 2018 年 2017 年 

营业收入 37,170.61 65,935.79 63,042.59 49,762.63 46,569.70 40,418.06 

占营业收入比例 12.85% 28.90% 32.18% 35.56% 42.05% 53.57% 
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（2）经销模式（含新零售渠道和其他渠道） 

1）公司经销模式基本情况 

在通过直营大型连锁商超打开市场后，公司发展经销商渠道负责本地除直营大型连锁商超之外的地区连锁超市、小型超

市、便利店、批发流通市场等渠道的销售，每个市或县级市选取一至两家经销商从事产品的推广和销售。经销商/新零售渠

道与公司业务总部签订年度经销合同，约定产品的种类、采购和销售价格、该经销商的销售区域和渠道、年度销售任务，并

规定不得在渠道外进行产品销售，不得同时代理同行业相似产品或竞品。 

通常情况下，公司要求经销商按每个品项日均销售量的7-10倍确定安全库存（年货期间安全库存根据需要增加）。办事

处通过日常巡查对经销商的销售及存货进行指导。经销商直接向公司下订单采购产品，经公司按销售合同审核通过后，根据

经销商的订单发货，在发货并获得经销商确认收货后确认销售收入，经销商自行组织产品在约定的区域内进行销售。公司与

部分经销商签订《委托配送协议》，委托其向部分当地未设分仓、位置偏远的直营商超门店代为配送货物，并支付配送费。 

经销商的销售渠道包括地区性连锁超市、小型超市、便利店、批发市场等，能够有效填补高端渠道外的市场份额，使公

司销售网络向下延伸，提高产品覆盖面和市场占有率。固定渠道的经销商模式使经销商渠道系统独立于大型商超和电商渠道，

规范了公司产品的市场竞争，保证公司高效率地进行渠道管理、产品管理和价格管理。 

公司正在向全渠道转型，已经开始直接拓展休闲零食专营连锁系统等新零售渠道和其他渠道。 

2）经销商数量变动及原因分析 

截至 2022 年 12 月 31 日，公司有经销商2483家，覆盖全国 31个省、自治区和直辖市。数量变动情况如下： 

经销商客户数量（个） 2022.12.31 2021.12.31 增加比例 原因分析 

华中地区（含江西省） 653 485 34.64% 业务拓展和渠道不断下沉所致 

华东地区（不含江西省） 624 384 62.50% 业务拓展和渠道不断下沉所致 

西南地区 468 353 32.58% 业务拓展和渠道不断下沉所致 

华南地区 343 246 39.43% 业务拓展和渠道不断下沉所致 

西北地区 157 110 42.73% 业务拓展和渠道不断下沉所致 

华北地区 169 107 57.94% 业务拓展和渠道不断下沉所致 

东北地区 69 64 7.81% 业务拓展和渠道不断下沉所致 

合  计 2483 1749 41.97%   

上述地区包括省份统计范围详见释义。 

3）经销营业收入的确认 

公司对经销商的销售为买断模式，信用政策为款到发货，公司经销商渠道商品在约定交付验收后风险转移，在已发货并

获得经销商确认收货后即已实现销售并确认营业收入。 

经销渠道（含新零售渠道和其他渠道）2017年-2022 年营业收入及占比如下： 

单位：万元 

经销渠道（含散装、定量装、

流通等新零售渠道和其他

渠道） 

2022 年 2021 年 2020 年 2019 年 2018 年 2017 年 

营业收入 210,352.49 148,335.63 121,920.79 83,145.32 53,967.11 30,077.09 

占营业收入比例 72.70% 65.02% 62.24% 59.42% 48.73% 39.87% 

（3）公司电商模式 

线上电商作为消费者传播与沟通阵地，以客户为中心的市场反馈和消费者洞察，是品牌形象树立与打造的窗口，同时线

上线下协同主推新品和爆品，是公司品牌推广的重要渠道。 

从 2014 年起，公司开始借助天猫、京东等电商平台进行销售，并精准定位为“制造企业的品牌电商”，自 2020 年开始，

线上电商聚焦“大单品战略”，线上线下协同，共同复利大单品，在各个细分品类形成领导品牌心智。不断加大社交渠道的

投入，经过一段时间发展，各核心产品在抖音已经取得了行业领先的地位。通过社交渠道传播及种草，全面带动其他电商平
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台业务的高速增长。 

未来，公司电商业务将继续聚焦大单品策略，陆续复制和打造更多的线上超级爆款；在社交电商平台品牌势能的引领下，

快速做大传统电商平台业务，在各大平台打造爆品矩阵；通过视觉优化，包装升级，营销事件等进一步全面提升盐津铺子的

品牌力。 

电商渠道 2017年-2022 年营业收入及占比如下： 

单位：万元 

电商渠道 2022 年 2021 年 2020 年 2019 年 2018 年 2017 年 

营业收入 41,828.95 13,879.01 10,921.77 7,019.50 10,218.58 4,947.43 

占营业收入比例 14.45% 6.08% 5.58% 5.02% 9.22% 6.56% 

2、生产模式 

公司实行“以销定产”的生产模式，每年根据上一年度的销售情况，结合生产能力和市场需求，制定下一年度的销售计

划，根据销售计划确定年度生产总量，并将生产总量计划分解到车间，制定月度生产计划。公司每月根据市场销售和客户反

馈情况，统计次月产品需求，动态调整每月生产计划，生产部按计划均衡生产。为从源头控制食品安全，确保主要原材料中

农产品质量，公司设立了农产品初加工子公司，统一进行农产品初加工；建立了自动化生产车间和先进的生产线，保证各项

食品安全控制措施能够得到贯彻执行。随着公司发展，实力逐渐增强、产能逐渐扩张。 

公司自 2005 年成立起一直坚持自主制造，在制造端重资产，已逐渐积累多年休闲食品多品类、全规格精益生产经验，

能快速完成从产品研发至规模量产，且定位为出品高性价比（中等偏上价位、高品质）的平价享受型产品。公司目前在湖南

浏阳、江西修水、广西凭祥、河南漯河共有 4个生产基地，公司销售的所有休闲零食 95%以上均为公司自己生产。另外，有

少量外购产成品（作为临时补充，与公司产品适用相同标准）进行销售的情况，原因是：公司项目投资决策非常谨慎稳健。

公司产品销售具有一定的季节性，为保证市场供应，公司按春节旺季最大需求设计产品生产线。同时，公司针对休闲食品快

速消费、品种更新换代快的特征，公司采用“实验工厂”模式开展已有产品的改进和新产品的研发工作，将研发环节和生产

环节有机结合，针对市场变化快速反应，在第一时间满足消费者需求。在该模式下，以市场需求为研发驱动力，面对市场的

新需求，快速启动新品开发，短期内完成小批量生产后投放市场，市场反应良好的产品即开始大规模生产。在此之前，新品

大批量生产线建设期间和生产设备试运行尚未正式投产期间，公司会进行短期外购产成品进行销售，同时加快投产进程。 

3、采购模式 

公司实行“以产定购”的采购模式。公司设采购部，统一负责采购事宜。采购部负责分析公司原材料市场品质、价格行

情等；寻找物料供应来源，对每项物料的供货渠道加以调查和掌握；与供应商洽谈，建立供应商数据库；与供应商进行报价、

议价；采购所需的物料；对供应厂商的价格、品质、交期、交量等作出评估；依采购合约或协议控制、协调交货期。 

公司采购的材料主要是生产所需的各种原材料，包括主要原料和包装材料，市场供应充足。 

不通过

供应商初选、资质审查

现场检查、样品检测

进入《合格供应商名录》

根据生产计划制定采购计划

询价、比价、议价

签署采购协议

供应商发货

收到原材料验收入库

通过

通过

淘汰

不通过

不通过

通过

公
司
内
部
业
绩
评
定

现
场
考
核
综
合
评
价

结果反馈

定期复核

 

1）供应商选择及管理 

公司编制《合格供应商名录》进行供应商管理。在选择合格供应商时，首先进行供应商的资质审查，取得供应商的资质

证明、营业执照、税务登记证、第三方出具的检测报告等，对于具备生产准入资质的备选供应商，纳入《合格供应商名录》

的初选范围。 

对于进入初选的合格供应商，采购部和品控部进行供应商的现场核查，检查备选供应商的生产环境、生产能力、人员情

况、市场价格、信誉等，查阅其生产记录和技术资料，同时取得生产样品进行检测，判断是否符合公司要求。通过现场检查

和样品检测的厂家纳入公司《合格供应商名录》。 
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公司对进入《合格供应商名录》的供应商进行年度审核，定期组织公司采购、生产、品控部门对供应商进行定期业绩评

定（内部评定）和综合评价（现场核查），通过审核的供应商继续合作，不合格的供应商淘汰，调整供应商名录。 

2）采购实施 

公司根据当期的生产计划制定采购计划，与供应商签订采购合同。 

对于生产收割季节性很强的农产品原料，采购部根据采购计划一次性足量采购所需原材料。根据各农产品生产的时令特

点，采购部适时安排采购员到各农产品产地了解丰歉和市场供求状况，制定采购策略，参考当地原材料价格，经过询价、比

价、议价过程后确定采购方案，保证采购到足量、优质原材料并尽量降低采购成本。对于市场供应充足的大宗农产品及辅料、

包装物，采购部根据生产计划、安全库存和到货周期，经过询价、比价、议价过程后，择优与合格供应商签订采购协议。 

3）质量检测 

公司品控部负责制定原料、辅料及包装材料的检验程序及检验标准。原材料到货后，品控部按照验收标准进行原材料实

物验收。对白砂糖、食用油等普通原料，公司按照国家标准、地方标准等进行原材料的检验；对生鲜水果、蔬菜等没有国家

统一技术标准的原材料，公司制订了内部标准进行原材料的检验。经检验合格的原材料，进入公司原材料库，不合格的原材

料拒收或进行退货处理。  

4）采购内容 

单位：元 

采购内容 主要采购内容的金额 

原 辅 料 1,199,907,920.14 

包 装 物 308,588,653.58 

物流运费 123,242,028.53 

3、主要会计数据和财务指标 

（1）近三年主要会计数据和财务指标 

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据 

□ 是 √ 否  

单位：元 

 2022 年末 2021 年末 本年末比上年末增减 2020 年末 

总资产 2,454,747,383.25 2,081,817,352.08 17.91% 2,021,302,011.12 

归属于上市公司股东的净资产 1,134,892,961.00 873,053,879.81 29.99% 858,861,716.68 

 2022 年 2021 年 本年比上年增减 2020 年 

营业收入 2,893,520,454.12 2,281,504,301.67 26.83% 1,958,851,487.13 

归属于上市公司股东的净利润 301,492,878.19 150,740,130.62 100.01% 241,773,476.72 

归属于上市公司股东的扣除非经常

性损益的净利润 
275,551,050.86 91,402,465.54 201.47% 189,352,685.65 

经营活动产生的现金流量净额 425,547,974.26 477,885,821.75 -10.95% 340,608,207.10 

基本每股收益（元/股） 2.40 1.21 98.35% 1.94 

稀释每股收益（元/股） 2.38 1.19 100.00% 1.89 

加权平均净资产收益率 30.65% 18.14% 12.51% 27.59% 
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（2）分季度主要会计数据 

单位：元 

 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

营业收入 574,695,365.07 635,221,331.96 759,840,746.11 923,763,010.98 

归属于上市公司股东的净利润 61,399,473.48 67,434,313.99 89,783,662.58 82,875,428.14 

归属于上市公司股东的扣除非

经常性损益的净利润 
49,095,257.22 64,534,109.20 79,036,590.03 82,885,094.41 

经营活动产生的现金流量净额 86,671,979.21 137,127,149.28 135,582,056.82 66,166,788.95 

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异 

□ 是 √ 否  
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4、股本及股东情况 

（1）普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前 10 名股东持股情况表 

单位：股 

报告期末普通

股股东总数 
7,730 

年度报告披露日

前一个月末普通

股股东总数 

6,181 

报告期末表决

权恢复的优先

股股东总数 

0 

年度报告披露日前一

个月末表决权恢复的

优先股股东总数 

0 

前 10 名股东持股情况 

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量 
持有有限售条件

的股份数量 

质押、标记或冻结情况 

股份 

状态 
数量 

湖南盐津铺子控股有限公司 境内非国有法人 37.60% 48,381,503    

张学文 境内自然人 16.27% 20,935,811  质押 5,950,000 

张学武 境内自然人 10.55% 13,575,514 10,181,635   

中信银行股份有限公司－交

银施罗德品质增长一年持有

期混合型证券投资基金 

其他 1.54% 1,988,023    

香港中央结算有限公司 境外法人 1.52% 1,957,023    

广发基金管理有限公司－社

保基金四二零组合 
其他 1.49% 1,917,366    

中国银行股份有限公司－嘉

实消费精选股票型证券投资

基金 

其他 1.43% 1,840,479    

基本养老保险基金一六零三

二组合 
其他 1.14% 1,468,604    

中国建设银行股份有限公司

－交银施罗德消费新驱动股

票型证券投资基金 

其他 1.11% 1,433,711    

中国农业银行股份有限公司

－交银施罗德内需增长一年

持有期混合型证券投资基金 

其他 1.09% 1,408,603    

上述股东关联关系或一致行动的说明 

前十名股东中：1、湖南盐津铺子控股有限公司为张学武先生实际控制的企业，张学武

先生持有其 100%股权；2、张学武先生：本公司实际控制人，张学文先生之弟，盐津

控股实际控制人；3、张学文先生：本公司实际控制人，张学武先生之兄。 

参与融资融券业务股东情况说明（如有） 不适用 

（2）公司优先股股东总数及前 10 名优先股股东持股情况表 

□ 适用 √ 不适用  

公司报告期无优先股股东持股情况。 
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（3）以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系 

 

5、在年度报告批准报出日存续的债券情况 

□ 适用 √ 不适用  

三、重要事项 
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