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华新绿源环保股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2023-001 
 

投资者关系活动类

别 

□特定对象调研                    □分析师会议 
□媒体采访 √业绩说明会 

□新闻发布会 □路演活动 

□现场参观 □电话会议 
□其他： （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及 

人员姓名 

投资者网上提问 

时间 2023 年 4 月 14 日 (周五) 下午 15:30-16:30 

地点 公司通过互动易“云访谈”采用网络远程的方式召开业绩说明会 

公司接待人员 

姓名 

董事长张军、董事兼总经理王建明、董事会秘书兼财务总监刘时权、独立

董事王红、保荐代表人朱树博 

 

 

 

 

 

 
 

投资者关系活动主

要内容介绍 

公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复： 

1、请问公司的业务布局是什么？未来的发展方向如何？ 

董事长张军先生回复：谢谢关注！我们会聚焦固废资源化。现有业务

包含：电子废弃物拆解、报废机动车拆解、危险废物处置及资源化利用、

废旧电子设备回收再利用。未来，公司将在技术上具有比较优势，能够形

成差异化竞争格局的细分领域进行拓展。 

2、请介绍下废旧电子设备回收再利用业务的回收、销售模式？ 

董事兼总经理王建明先生回复：投资者您好！公司通过投标程序中标

后成为上游供应商的合作伙伴，根据设备清单进行分类回收、数据擦除等

操作后进入再销售环节。 

 



 3、请公司介绍一下自研项目 “含钴冶炼废渣中钴的提取项目” 

董事长张军先生回复：本项目由公司控股子公司华新耀智负责实施，

项目利用独有先进的分子识别与离子交换技术，一步快速将含钴2%以下的

废渣中的钴进行高效提取，并生产锂电池级硫酸钴、碳酸钴、硫酸镍、碳

酸镍、硫酸锌、硫酸锰，实现变废为宝。在生产过程中，推行清洁生产，

注重节约资源、保护环境，符合国家产业发展和可持续发展政策，符合循

环经济发展战略。 

4、请问影响公司费用的主要因素有哪些？ 

董事会秘书监财务总监刘时权先生回复：您好！公司的期间费用主要

包括销售费用、管理费用、研发费用和财务费用。其中，销售费用主要为

销售人员薪酬；管理费用主要为管理人员薪酬、折旧与摊销、服务费及租

金等；研发费用主要为研发材料费用和研发人员薪酬等。报告期内影响公

司期间费用的主要因素为研发投入规模、销售管理及研发人员的工资水平

、业务规模等。预计在公司销售模式、管理模式及研发投入未发生重大变

化的基础上，期间费用将随着公司销售收入的变化而变化，不会对公司生

产经营造成重大不利影响。谢谢！ 

5、公司现在涉足的固废回收领域同行业的竞争对手不少，公司如何做精做

强发展壮大成为龙头企业。未来对广阔的环保低碳发展经济的发展前景怎么

看待！当下公司募集的资金如何更适当的用到刀刃上提升公司竞争力，作为

潜力企业公司对细分领域有什么抱负？对未来大环保低碳经济发展的前景有

什么宏图？ 

董事长张军先生回复：虽然市场竞争在所难免，我们始终会聚焦固废

资源化。与此同时，秉承差异化竞争策略和技术上的比较优势，争取在细

分领域成为头部企业。比如，“贵金属及铜物料回收利用项目”已处于试

生产阶段，“含钴冶炼废渣中钴的提取项目”预计年中完成验收。 

6、公司目前在成长阶段，布局还比较局限在现有几个地方，有没有考虑通

过行业并购的可能性来拓展全国版图？ 

董事长张军先生回复：目前，公司主要聚焦在自有储备项目的建设，

并推动尽快投产。对于行业并购，我们持以开放的态度。 

7、公司立足北京的区位优势，看到公司在汽车回收拆解这块有着一定的计

划和想法，能具体谈谈么？因为这几年电动车的浪潮之下存在巨大的市场空

间！ 

董事长张军先生回复：公司具备拆解报废机动车（含新能源汽车）的



资质和条件，并已开展相关业务。 

8、请问公司核心竞争力是什么？ 

董事兼总经理王建明先生回复：谢谢关注！公司将准确把握技术、产

品及市场发展的趋势，不断增强自主研发创新能力，提升产品行业适用性

、针对性及创新能力。未来公司将持续在财政信息化领域深耕，推进大数

据应用技术、区块链与财政信息化的融合；继续全方位深度拓展行业电子

化市场需求，优化完善公司治理结构，稳健推动公司高速、可持续的发展

战略。 

 

附件清单 无 

日期 2023-04-19 





 


