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证券代码：300295                证券简称：三六五网                公告编号：2023-007 

江苏三六五网络股份有限公司 2022 年年度报告摘要 

一、重要提示 
本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会指

定媒体仔细阅读年度报告全文。 

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。 

容诚会计师事务所(特殊普通合伙)对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。 

本报告期会计师事务所变更情况：公司本年度会计师事务所未变更，仍为容诚会计师事务所(特殊普通合伙)。 

非标准审计意见提示 

□适用 不适用 

公司上市时未盈利且目前未实现盈利 

□适用 不适用 

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案 

□适用 不适用 

公司计划不派发现金红利，不送红股，不以公积金转增股本。 

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案 

□适用 不适用 

二、公司基本情况 

1、公司简介 

股票简称 三六五网 股票代码 300295 

股票上市交易所 深圳证券交易所 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 凌云 黄杰 

办公地址 

南京市雨花台区花神大道

90 号中兴物联研发大楼 3

号楼 6 楼 

南京市雨花台区花神大道

90 号中兴物联研发大楼 3

号楼 6 楼 

传真 025-85569365 025-85569365 

电话 025-83203503 025-83203503 

电子信箱 dshbgs@house365.com dshbgs@house365.com 

 

2、报告期主要业务或产品简介 

1）、“365淘房”业务 

“365淘房”是基于数据和技术驱动的互联网专业流量运营平台，目前主要面向房企、中介和购房者服务。  

本报告期内公司继续贯彻业务调整战略，努力打造国内领先的地产产业链流量运营商； 在保持传统的网络广告业务同

时，公司淘房业务在2022年重点发展了以数据和技术驱动的流量服务，即运用专业的流量增长方式，结合私域运营，通过

用户运营产品来实现购房者需求和意向项目的精准匹配，不仅帮助购房者提升选房效率，而且满足房企营销效果化的需求；  
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 公司“365淘房”业务主要收入模式目前主要为网络广告收入、B端客户的流量运营服务收入，其他房产营销服务收入

等。 

  2)、“365金服”业务 

“365 金服”主要是基于房地产交易等场景为用户在存量房交易、生活消费方面提供金融服务，公司已构建了以互

联网小贷公司为资金平台，以交易场景为基础，自营、合作渠道并存的金融服务体系。365 金服的资金主要来源于自有

资金，而收入主要为利息收入。 

3、主要会计数据和财务指标 

（1） 近三年主要会计数据和财务指标 

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据 

□是 否 

元 

 2022 年末 2021 年末 本年末比上年末增减 2020 年末 

总资产 1,682,544,552.93 1,788,934,445.70 -5.95% 1,889,790,056.12 

归属于上市公司股东

的净资产 
1,312,697,573.45 1,307,320,937.48 0.41% 1,285,014,126.52 

 2022 年 2021 年 本年比上年增减 2020 年 

营业收入 158,542,705.01 273,412,807.33 -42.01% 347,620,177.31 

归属于上市公司股东

的净利润 
5,994,789.71 27,025,102.06 -77.82% 51,785,476.16 

归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益

的净利润 

13,286,537.09 -38,695,057.23 134.34% 31,612,920.00 

经营活动产生的现金

流量净额 
334,843,187.67 16,055,995.19 1,985.47% -65,030,345.81 

基本每股收益（元/

股） 
0.03 0.14 -78.57% 0.27 

稀释每股收益（元/

股） 
0.03 0.14 -78.57% 0.27 

加权平均净资产收益

率 
0.46% 2.08% -1.62% 0.04% 

注：此处营业收入不包含公司金服业务利息收入，如包含金服利息收入，则公司营业总收入为 249,203,924.08 元，同比

增减为-31.26%。 

（2） 分季度主要会计数据 

单位：元 

 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

营业总收入 62,465,952.53 59,830,338.84 66,146,099.34 60,761,533.37 

归属于上市公司股东

的净利润 
5,287,211.84 11,124,524.12 -1,635,688.93 -8,781,257.32 
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归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益

的净利润 

6,503,092.10 10,677,966.30 -15,008,966.61 11,114,445.30 

经营活动产生的现金

流量净额 
106,205,510.73 -9,296,111.79 369,596,156.08 -131,662,367.35 

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异 

□是 否 

4、股本及股东情况 

（1） 普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前 10 名股东持股情况表 

单位：股 

报告期

末普通

股股东

总数 

24,822 

年度报

告披露

日前一

个月末

普通股

股东总

数 

23,621 

报告期

末表决

权恢复

的优先

股股东

总数 

0 

年度报告披露日前

一个月末表决权恢

复的优先股股东总

数 

0 

持有特

别表决

权股份

的股东

总数

（如

有） 

0 

前 10 名股东持股情况 

股东名

称 

股东性

质 

持股比

例 
持股数量 

持有有限售条件的

股份数量 

质押、标记或冻结情况 

股份状态 数量 

胡光辉 
境内自

然人 
15.05% 28,727,950.00 21,545,962.00   

蒋宁 
境内自

然人 
1.96% 3,736,258.00    

张继红 
境内自

然人 
0.66% 1,267,497.00    

JPMORG 

AN CHA 

SE BAN 

K,NATI 

ONAL A 

SSOCIA 

TION 

境外法

人 
0.62% 1,175,058.00    

国泰君

安证券 

股份有

限公司 

国有法

人 
0.50% 954,000.00    

UBS AG 
境外法

人 
0.47% 895,520.00    

申万宏

源证券 

有限公

司 

国有法

人 
0.47% 892,800.00    

中信证

券股份 

有限公

司 

国有法

人 
0.45% 863,901.00    

光大证

券股份 

有限公

司 

国有法

人 
0.42% 792,867.00    

华泰证 国有法 0.36% 679,166.00    
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券股份 

有限公

司 

人 

上述股东关联关系

或一致行动的说明 
胡光辉与蒋宁为夫妻关系。 

公司是否具有表决权差异安排 

□适用 不适用 

（2） 公司优先股股东总数及前 10 名优先股股东持股情况表 

 

公司报告期无优先股股东持股情况。 

（3） 以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系 

 

5、在年度报告批准报出日存续的债券情况 

□适用 不适用 

三、重要事项 

2022年度对于公司而言依旧是一个关键的调整年度，尽管遭遇了自成立以来最为严峻的外部环境，但公司按照年初的

规划开展各项工作，完成了业务战略调整阶段性目标，为未来重回增长轨道奠定了基础。 

 1、完成业务战略调整阶段性目标 

在本报告期内，公司继续强化流量运营业务战略，不同于传统的网络广告业务，流量运营是基于新的互联网环境下数

字营销的创新方法，流量增长、转化及变现已形成完整的专业闭环，可为B端客户提供更精准服务，符合客户不断提升的基

于效果的营销服务需求；报告期内公司已建立了以数据、技术驱动为核心的运营体系，打造了一支强有力的支撑运营体系

的产品、技术、运营团队，公司已通过实践掌握了大规模引流方法论，建立较为完整的产品体系，形成低成本规模引流的

能力；通过“数据驱动+技术驱动+运营驱动”相结合，实现了行业一流咨询转化效率，形成千万级别的流量变现规模。 

2、保持金服业务稳定发展 
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 在报告期内，尽管遭遇了房地产市场持续低迷和消费信贷增长趋缓的不利形势，公司金服业务一方面根据市场变化，

调整业务模式，另一方面则继续优化风控，做好实时跟踪与贷后监控相结合，从而保证了金服业务的稳定发展。 

3、继续打造赋能型总部，强化创新能力 

在报告期内，公司继续打造赋能型总部，通过人才引进和新技术研发和应用，在总部构造专业的流量运营产品体系，

从而实现从互联网垂直媒体平台向数据和技术驱动的互联网专业数据运营平台的转型。  

但由于本报告期内公司所服务的房地产市场持续低迷，房地产市场下行压力相应传递到本行业，公司也相应受到了不

利影响，公司在本报告期实现营业总收入为24920.39万元，较上年同期下降了31.26%；而且由于报告期内基于数据变现的

包销项目处置所产生的综合影响，以及根据会计准则规定冲回部分前期确认的递延所得税资产的影响，本报告期内公司实

现的归属于母公司股东的净利润599.48 万元，同比下降了77.82%。  

2023年度是公司重回增长轨道的关键一年，在2023年公司将努力实现流量运营全面跃迁，公司将加强试点城市覆盖并

不断拓展新城市，从而提升新房服务市场的商业变现能力；通过内容重构以增强吸引力和粉丝数，从而扩大影响力；通过

人工智能技术与公司业务全面结合、以数据中台等技术为驱动提升运营能力，并继续探索拓展存量房行业应用，力争成为

互联网专业数据运营平台流量运营示范者；  
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