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2022年，随着“俄乌”战争的持续与其他因素的影响，全球经济增长仍处于疲

软态势，需求端预期减弱，后端采购及消费意愿不积极。从而使大家对碳化钨粉、

硬质合金的整体交投保持谨慎态度，按需采购的现象呈现常态化。而钨原材料端在

环保、安全生产及全球能源紧张压力下，价格却一直坚挺运行，报告期内的很长一

段时间，部分产品存在着“倒挂”现象, 尤其在第四季度，随着国内外经济形势有

明显缓和趋势，钨精矿、APT等原材料价格快速反弹，后端产品销售严重滞后，“倒

挂”现象尤为突出。 

但是，钨是稀有金属，也是重要的战略物资，被广泛应用于国民经济各个领域。 

从市场需求看，汽车消费、光伏铺设里程仍在持续增长，以汽车工业为代表的

现代加工业的迅猛发展必将带动硬质合金工具需求量的增长。促进硬质合金产业向

高速、高产、高效等复合方向发展；航空航天的快速发展也将带动高端硬质合金刀

具市场需求的增长；电子消费品不断升级换代，包括手机、可穿戴设备、物联网、

云计算、数据中心、汽车电子、计算机在内的新一代电子产品市场空间广阔，电子

产品消费升级将带动电子元器件需求，也拉动硬质合金 PCB用微钻需求的快速增长。 

光伏行业装机需求旺盛，有望保持长期景气。今年中性预期全球新增装机 

249.4GW，同比增长 47.1%，新增装机提速，需求较旺。伴随全球碳排放量高企、

温室效应加剧以及传统能源造成污染等因素，设立“碳达峰”“碳中和”目标、着

力发展各类清洁能源产业正成为全球关注的热点。在此背景下，已有多个国家或组

织相继提出相关规划，设立了具体的光伏装机量目标，光伏行业中长期成长确定性

较强。下游装机需求较旺，催化硅片扩产及产量增长，金刚线耗材充分受益。 

当前，金刚线细线化趋势持续推进，行业一直推动金刚线细线化迭代，线径越

细可以实现更低的切割损耗，用于切割更薄的硅片，减少硅料损失的同时，进一步

提高出片率，从而摊薄硅片成本。当前金刚线的母线主要是碳钢线，具备强度高、

硬度大、切削性好等特点，已经广泛的用作金刚线的母线材料。但碳钢线的线径缩

小或已接近极限，钨丝相比碳钢线具备更强的抗拉强度，且能够承受更高的切割张



力，因此可以在更细的线径下保持较高的破断力，可进一步缩小线径满足硅片薄片

化需求。因而金刚线母线的需求大大带动了钨丝的消费。 

报告期内，公司主要业务未发生重大变化。公司实现营业收入 167,355.32 万

元，比上年同期增长 9.78%；归属于上市公司股东的净利润-4,126.25 万元，比上

年同期减少 266.72%；扣除非经常性损益后归属于上市公司股东的净利润-5,136.53

万元，比上年同期减少 401.58%。主营产品碳化钨粉、硬质合金收入分别增长 1.88%，

13.81%，剔除价格上涨，碳化钨粉及硬质合金销量分别下滑-12.31%和-1.95%。利

润总额减少主要系 1、钨精矿、化工、燃料等原材料价格及货运成本上涨，而后端

产品价格上涨滞后，导致整体毛利率同比下降；2、公司控股子公司江西翔鹭钨业

有限公司盈利情况不及预期，公司对相关商誉计提了减值准备 1,808.82 万元；3、

报告期内股权激励、折旧等管理费用及可转债费用化利息等期间费用增加；4、报

告期内因市场需求疲软导致产能利用率不足、停工损失、搬迁等原因导致子公司出

现亏损。 

报告期内，各区域具体生产经营如下： 

潮州区域通过不断的优化和更新设备，钨粉、碳化钨粉生产方面，采用智能化

控制模式，降低人力成本，提升设备自动化运行程度，提高产品质量，降低成本。

APT 生产方面，化工辅料及能源价格持续上涨，公司为降低生产成本及减少化工及

能源的使用，加大了钨回收料的使用力度，全年钨回收料在投矿占比稳步提升。硬

质合金生产方面持续加大不同牌号的研发，今年客诉率有明显降低，产品口碑提升。

优化烧结工艺，提高生产效率，降低能耗，降低产品氧化的风险，实现节能降耗、

高质量的生产能力。总体来看，潮州区域生产相对正常，但受需求低迷的影响，该

区域产能未能充分发挥，产能利用率较去年有所下降。 

公司在专注钨行业生产的同时，还加强了研发投入，设立博士工作站，通过依

托公司已有的省、市级工程中心和省级企业技术中心的创新平台，结合科研院所和

高校的研发人才优势和研发优势，规划落实科研创新、产学研、技术培训交流等创

新工作，努力打造技术实力雄厚、具有行业影响力的专业性创新团队。 目前武汉

理工大学材料复合新技术国家重点实验室的两位教授和河南工业大学等多位材料

专业的博士已受聘进站开展工作，共同开展技术创新工作，围绕钨行业发展应用新

动向，针对公司发展中的关键性、基础性和共性技术问题进行系统研究开发，提高



公司技术创新的综合实力；实施科研创新课题、成果转化和产业化，努力突破在技

术创新过程出现的瓶颈，强化科技成果向生产转化环节落实，缩短成果转化周期，

提升现有科技成果的成熟性、综合性和产业化水平，开发具市场竞争优势的高附加

值创新产品，助力公司的持续发展。针对近年来新的钨制品市场应用端变化，管理

层亦积极开拓，主动求变，在光伏细钨丝方向进行研发拓展，目前该研发项目顺利

推进，已基本达到既定研发光伏用细钨丝的质量要求，未来公司会加快后续事宜，

力争尽早推进产业化进程，为公司提供新的利润增长点。 

江西区域夯实基础，加强操作技能的培训、严抓制度和工艺的执行，管理有长

足进步，产品质量也得到了客户广泛的认可，但由于报告期内国内外经济处于低位

运行，需求端萎缩，导致江西区域的产能利用率较低，粉末及硬质合金生产均未达

到集团公司规划的产量目标，部分孙公司在报告期内出现了间歇式停工停产状态，

报告期内江西翔鹭盈利不及预期，对相关商誉计提了减值准备 1808.82 万元。矿山

开采方面，全资子公司大余隆鑫泰矿业有限公司完成了采矿证的延续工作，公司会

把握江西区域的资源和政策优势，加大、加快江西翔鹭矿山及 9000 吨 APT 项目的

建设，努力打造国内先进的全产业链的钨制造基地，使其与潮州生产区域形成有效

的联动互补，增强整个集团的盈利能力和竞争优势。 

精密工具报告期内收入实现小幅增长，报告期内仍亏损 1,996.65 万。公司于

下半年积极调整精密工具发展方向，由原来专供 3C 刀具市场拓展至标刀市场，同

时，于下半年将东莞精密的生产搬迁至江西大余，减少租金、电费及其他公共费用，

降低亏损。后续，精密工具将扩大经销网络的布局，加强业务开拓，力争扭亏为盈。 

报告期内，公司扣除非经常性损益后归属于上市公司股东的净利润出现亏损，今年

公司会积极把握市场机遇，以国家提出高质量发展、振兴制造业的理念为契机，利

用公司的人才和技术优势，以设备智能化、生产过程自动化和管理信息化的深度融

合为重点，加快碳化钨、硬质合金及精密工具生产线装备的更新改造，促进企业向

高端制造升级，同时，完善营销网络，巩固和提高产品的市场份额，加大销售力度，

积极走出去，拓展国内外市场，发展更多客户资源，努力确保公司现有产能充分利

用，改善公司经营业绩。 

2023年，是国家引领制造业高质量发展的启动之年。公司将坚持自主技术创新，

充分利用自身的人才和技术优势，不断增强公司的自主研发能力，目前，公司已在



新产品研发方面有了较大突破，为新产品的量产打下了坚实的基础。同时，亦将以

设备智能化、生产自动化、办公信息化的高效管理模式，以创新的姿态来把握市场

复苏所带来的难得机遇。2023年，我们将踔厉奋发，砥砺前行，使得今年的业绩能

扭亏为盈，力争为股东创造更多的利润，为地区的高质量发展做出更多的贡献。 
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