
证券代码：000062                                  证券简称：深圳华强 

深圳华强实业股份有限公司 

2022 年年度报告网上业绩说明会投资者活动记录表 

编号：2023-002 

投资者关系 

活动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            ■业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

深圳华强2022年年度报告网上业绩说明会采用网络远程方式进行，面向

全体投资者 

时间 2023年 4 月 24 日 15:00-17:00 

地点 
深圳证券交易所“互动易平台”http://irm.cninfo.com.cn“云访谈”

栏目 

公司接待 

人员姓名 

董事长：胡新安先生 

总经理：郑毅先生 

副总经理：刘红女士 

董事会秘书：王瑛女士 

独立董事：吉贵军先生 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

1.你好!现在公司的市值是不是低估了?公司业绩连年增长,也算是

优秀的公司,但为何没有得到市场的认同?很怀念以前公司要约回购的

霸气 

答：公司致力于做好经营管理工作，提升公司综合竞争力。截至目

前，公司授权分销、产业互联网、实体交易市场三大业务板块均已确立

国内龙头地位，并仍在不断强化竞争优势；同时，公司也十分重视投资

者关系管理，持续加强与机构、个人投资者等的沟通交流，促进市场对

公司的了解，提升市场对公司价值的认可度。未来，公司将立足于电子

信息产业高端服务业，面向电子信息产业提供涵盖全链条和全方位的服

务，以此构建丰富、独特的产业功能和价值，并逐步向产业链上下游延



伸、拓展，立志成为电子信息产业高端服务业的引领者和拥有电子元器

件设计、制造和销售完整产业链的虚拟或实体 IDM集团。 

2.华强电子网集团综合信息服务毛利率 90%多，这些年业绩增长的

也不错啊，董秘能不能再介绍一下这一块业务？ 

答：华强电子网集团综合信息服务主要是通过“华强电子网”等互

联网 B2B信息服务平台，提供产品信息展示、供需信息发布、品牌广告、

市场行情、SaaS及数据分析等服务。作为行业领先的电子产业链原材料

B2B信息服务平台，“华强电子网”拥有百万级别注册用户，通过平台的

诚信交易系统、即时在线沟通工具、线上/线下的整合推广体系等，提供

千万级别电子元器件产品型号、规格参数搜索及查询服务。凭借近二十

年的运营经验积累和优质服务输出，华强电子网集团综合信息服务具有

成熟的系统开发运营经验和品牌效应，故无需投入过多的开发成本和推

广运营成本，毛利率较高。近年来，随着华强电子网集团产业互联网商

业模式逐步得到上下游的认可，影响力持续提升，以及“华强电子网”

的互联网服务产品不断升级迭代，“华强电子网”吸引了更多的电子元器

件供应商成为会员或购买服务，从而推动付费用户数量持续增长，并进

而促进了华强电子网集团综合信息服务业绩增长。 

未来华强电子网集团将结合线上强化产品设计、线下加强外地市场

开发等策略，进一步拓展综合信息服务的优质会员，扩充“华强电子网”

平台展示的优质 SKU数量，持续巩固平台在电子产业链原材料 B2B信息

服务领域的领先地位。 

3.请董秘详细讲解一下公司未来发展规划中提到的虚拟或实体 IDM

集团 

答：虚拟/实体 IDM集团是公司的中长期发展战略。公司将持续强化

公司电子元器件交易服务平台广泛、深度链接和服务电子产业链上下游

并助推相关产业链加快成长的产业功能和价值，并以此为基础，广泛开

展 CVC投资，不断卡位和布局代表新兴技术或面向前沿应用的电子行业

上游产业，逐步打造集聚各种设计、制造和销售资源的产业链生态，建

设形成国内较有竞争力的虚拟 IDM集团；在打造虚拟 IDM集团、不断提

升产业理解和投资能力的同时，择机投资、并购产业链生态中一定细分

领域的优质企业，力争稳健地从虚拟 IDM 集团进一步发展成为实体 IDM

集团。截至目前，公司已经相继以 CVC方式小比例参股了 5家（芯微电

子、比亚迪半导体、星思半导体、澎湃微电子、泰科天润）优秀并具有

较大发展潜力的半导体 IDM或设计企业。公司也在持续关注产业链上游

的并购机会。 



4.董秘能详细介绍下公司半导体应用方案研发与推广中心取得的

新进展吗 

答：公司半导体应用方案研发与推广中心主要是开展电子元器件应

用方案研发、定制化设计、产品技术支持和国产半导体产业化应用等工

作，强化公司技术分销能力。2022年，公司继续加强 AE（应用开发工程

师）和 FAE（现场支持工程师）团队建设，推进半导体应用方案研发与

推广中心的建设和完善，提升产品技术支持和应用方案研发等能力，完

成了数十项应用方案研发，并重点加大了对国产半导体产品的软硬件整

体解决方案开发力度，对部分重点产品线给予技术人员驻厂的全方位支

持，进一步增强合作粘性。 

5.董秘提到公司在新能源领域早有布局，具体是指什么 

答：公司在新能源领域布局的时间非常早，与重量级产品线和客户

建立了长期稳定的合作关系，并积累了丰富的产品应用方案设计和技术

服务的经验。在产品线方面，公司是全球最大的 SiC（碳化硅）产品生

产商 Wolfspeed的主要代理商；在客户方面，公司与比亚迪（新能源汽

车）、阳光电源（光伏、储能等）、锦浪科技（光伏）、首航新能源（光伏、

储能等）、固德威（光伏、储能等）、欣锐科技（车载电源产品等）、爱士

惟（光伏）等新能源行业众多头部客户长期合作，为其提供供货、应用

方案研发、产品技术支持的整体解决方案及一体化服务。此外，公司创

新业务电子元器件产业互联网业务，以数字化能力为核心驱动，为比亚

迪、赛力斯汽车、极氪汽车、越南 VINFAST汽车等众多新能源汽车客户

提供高效、可持续的长尾采购服务。 

6.华强电子网集团的 IPO 现在进展怎样了？什么时候能够上市？ 

答：华强电子网集团于 2021年 6月向深圳证券交易所提交了 IPO申

请，并获得了受理，2022年 12月 22日华强电子网集团首次公开发行股

票并在创业板上市申请已获得深圳证券交易所创业板上市委员会审核

通过。华强电子网集团后续将继续积极推进 IPO进程，争取早日上市。 

7.公司毛利率水平较为稳定的原因是什么？ 

答：在外部环境持续变化的情况下，公司的毛利率总体而言较为稳

定，主要是由于： 

（1）公司主营业务电子元器件授权分销业务（华强半导体集团），

是在取得上游电子元器件原厂的代理权后，向经原厂认可的客户大批

量、长期、持续、稳定地供应原厂的授权产品，公司不从事炒货等伤害

客户关系的行为，因此毛利率较为稳定。同时，公司也将持续优化产品



线结构，进一步提升高毛利率产品线的占比，并继续提升技术分销水平，

为上下游提供更多增值服务，促进公司分销业务毛利率提升； 

（2）公司创新业务电子元器件产业互联网业务（华强电子网集团），

业务形式主要包括全球采购服务和综合信息服务。作为基于大数据的产

业互联网平台，华强电子网集团全球采购服务的业务实质是以数字化能

力为下游客户提供高效的“找货服务”，由系统在为客户匹配到供应商后

基于“商品采购成本+合理利润”的原则定价，该业务的毛利率是采购服

务价值的体现，而非产品价格本身，因此其毛利率较为稳定；华强电子

网集团综合信息服务主要是通过“华强电子网”等互联网 B2B信息服务

平台，为电子行业上下游客户提供产品信息展示、供需信息发布、营销

广告、SaaS等服务，并收取会员费和服务费用等，经过近二十年的运营

经验积累和优质服务输出，具有成熟的系统开发运营经验和品牌效应，

运营成本较低且相对固定，相应的，毛利率较高且较为稳定； 

（3）公司的“现金奶牛”业务电子元器件及电子终端产品实体交易

市场（华强电子世界），为全国及境外的供应商和客户提供实体市场空

间，供其从事电子元器件及电子终端产品交易相关的活动，并配套提供

相关的市场管理等服务。华强电子世界近年来出租率稳定保持在较高水

平，业务发展稳健。 

8.公司业绩这么好，建议多分点红啊 

答：公司自上市以来一直秉承积极回馈投资者的理念，坚持持续、

稳定的利润分配政策，主动回报公司投资者。公司 2022年年度股东大会

审议通过了《2022 年度利润分配预案》，以 2022 年末公司总股本 1,04

5,909,322 股为基数，向全体股东每 10 股派发现金红利 3 元（含税）,

即分配现金股利总额为 313,772,796.60 元，本次权益分派实施方案具

体内容详见公司于 2023年 4月 20日刊登在巨潮资讯网（www.cninfo.c

om.cn）上的《2022年度权益分派实施公告》。 

9.越来越多的电子元器件授权分销企业上市，面对同行竞争，公司

有哪些竞争优势？ 

答：作为国内电子元器件授权分销龙头，公司已经确立并持续巩固

以下竞争优势： 

（1）产品线资源优势：公司授权分销的产品线数量位居行业前列，

覆盖各品类电子元器件，可广泛应用于不同的下游应用领域。优质且丰

富的产品线，是公司授权分销业务持续增长、巩固龙头地位的基础； 



（2）客户资源优势：公司授权分销业务的客户数量众多，覆盖各类

应用行业和领域。通过多年的积累和长期可靠的服务，公司与各类应用

领域的头部厂商建立了稳定的合作关系； 

（3）管理优势：公司对分销业务进行平台化管理，通过搭建统一运

营管理平台，持续整合内外部资源，形成业务规模优势，在品牌、资金、

风控、仓储和报关等方面为公司分销业务可持续发展持续赋能；并持续

加大对 ERP等信息系统的建设投入，不断构建完善科学、高效的分销业

务运转体系； 

（4）产品技术服务优势：公司拥有业内较强的 AE和 FAE技术团队，

并持续建设自有的半导体应用方案研发与推广中心，在第三代半导体应

用、数字电源设计、功率器件性能评估、专业图像调试等方面积累了丰

富的经验，具备较为全面的软硬件整体解决方案开发和技术支持能力。 

具体详见公司《2022年年度报告》第三节“管理层讨论与分析”之

“三、核心竞争力分析”中所述。 

10.电子元器件及集成电路国际交易中心是基于什么背景？公司参

与投资设立对公司有什么影响？ 

答：1、2022 年 1 月，国家发展改革委、商务部发布《关于深圳建

设中国特色社会主义先行示范区放宽市场准入若干特别措施的意见》

（以下简称《若干意见》），支持深圳组建电子元器件和集成电路国际交

易中心，并首次在国家政策文件中明确将分销商纳入半导体产业链予以

鼓励和引导。在《若干意见》的研讨、出台过程中，公司积极配合国家

发改委、深圳市发改委、商务局和工业和信息化局等政府部门对公司进

行调研，为政策出台建言献策；在《若干意见》出台后，公司积极参与

电子元器件和集成电路国际交易中心建设的相关工作，配合相关单位研

讨政策落地方案。 

2、交易中心已于 2022 年 12 月 30日注册设立，于 2023 年 2 月 3日

正式揭牌营业，交易中心致力于通过“用户集采、聚合竞标、自助撮合”

等交易模式，提升和促进行业供需服务能力，促进行业进一步发展。公

司作为共同发起人参与投资设立电子元器件国际交易中心公司，是公司

立足自身优势、积极参与电子元器件和集成电路国际交易中心和中国特

色社会主义先行示范区建设的举措。一方面，公司将充分发挥在电子元

器件流通领域长期积累的丰富行业经验、产业资源以及数字化等优势，

积极支持和配合电子元器件和集成电路国际交易中心的建设工作，助力

推动电子元器件上下游产业链供应链的融合发展；另一方面，公司将充

分把握在电子元器件和集成电路国际交易中心建设带动下产业中新的



发展机遇，持续推进战略转型和创新发展，不断提升产业价值，为中国

特色社会主义先行示范区建设作出更大贡献。 

附件清单 无 

日期 2023年 4 月 24日 

 


