
英诺激光科技股份有限公司 2022 年年度报告摘要 

1 

证券代码：301021                   证券简称：英诺激光                   公告编号：2023-016 

英诺激光科技股份有限公司 

2022 年年度报告摘要 

一、重要提示 

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者

应当到证监会指定媒体仔细阅读年度报告全文。 

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。 

大华会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。 

本报告期会计师事务所变更情况：公司本年度会计师事务所无变更，为大华会计师事务所（特殊普通合

伙） 

非标准审计意见提示 

□适用 不适用 

公司上市时未盈利且目前未实现盈利 

□适用 不适用 

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案 

适用 □不适用 

公司经本次董事会审议通过的利润分配预案为：以 151,511,482 为基数，向全体股东每 10股派发现金

红利 1.0元（含税），送红股 0 股（含税），以资本公积金向全体股东每 10股转增 0股。 

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案 

□适用 不适用 

二、公司基本情况 

1、公司简介 

股票简称 英诺激光 股票代码 301021 

股票上市交易所 深圳证券交易所 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 张勇 白静 
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办公地址 
深圳市南山区西丽街道创智云城大厦

（工业区）1 标段 1 栋 A 座 11层 01 号 

深圳市南山区西丽街道创智云城大厦

（工业区）1 标段 1 栋 A 座 11层 01 号 

传真 0755-86355000 0755-86355000 

电话 0755-86353200 0755-86353200 

电子信箱 inno@inno-laser.com inno@inno-laser.com 

2、报告期主要业务或产品简介 

（一）公司主营业务情况 

公司主营业务为研发、生产及销售激光器和整体解决方案，产品和服务可应用于工业和生物医疗等

领域，销售模式主要为直销，销售区域覆盖中国、美国、德国等 20 多个国家或地区，客户主要为设备

集成商、工业制造商、医疗器械商、科研机构等，已进入苹果、美敦力、国外知名半导体装备公司等全

球知名企业供应链。 

1、激光器业务 

激光器产品包括 DPSS 调 Q 纳秒激光器、超短脉冲激光器（皮秒、飞秒级）和 MOPA 纳秒/亚纳秒激

光器，覆盖从红外到深紫外的不同波段，从纳秒到飞秒的多种脉宽。 

2、整体解决方案业务 

公司凭借拥有激光器等核心部件的能力，发挥在精密光学设计、视觉图像处理、运动控制、光-材

料作用机理等方面多项自主核心技术，以嵌入式模组、设备、制造服务等多种形式为有需要的终端客户

提供整体解决方案。 

在打造激光器领先优势的过程中，激光器的创新工作离不开对终端需求的理解，而在解决行业“痛

点”的过程中，终端需求往往须依赖对激光器的深度定制来满足，因此，公司依据行业成熟度水平或客

户个性化的需求，有目标地拓展部分嵌入式模组或设备业务。与此同时，在高值医疗植/介入器械领域

中，其制造难度涉及“装备、工艺和材料”等多要素，而公司顺应客户需求形成了全线解决方案能力，

将业务延伸至“仿真-生产-测试-优化”的制造服务环节。因此，嵌入式模组、设备、制造服务等多种

形式在提高对终端需求趋势的洞察力、引领行业创新应用场景和培育公司发展新动能等方面具有重要的

意义。 

总体而言，公司根据下游应用的成熟度和客户的定制化需求决定激光器和整体解决方案的模式：对

于比较成熟的下游场景，公司始终致力于为下游设备集成商客户规模化提供最具性价比的激光器产品，

而对于新兴应用场景或客户定制程度高的专用设备领域，公司会发挥激光器能力率先采用直接开发或同

设备集成商联合开发的模式，旨在通过对“光源+光学/运控/视觉+工艺”的深度定制来整体优化效果，

解决行业需求“痛点”来为行业提供最具创新性的解决方案。 

 ①消费电子行业应用案例 

公司采用自主研发的超快激光器和光学/运控/视觉系统为重要客户开发了“晶圆级光学玻璃镜头
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（WLG）激光分切模组”，可批量完成切割及裂片工艺，高精度控制同心度偏差，助力客户解决了传统

工艺中效率低、成本高的难题。 

②光伏行业应用案例 

公司采用自主研发的定制激光器和光学/运控/视觉系统为光伏行业开发了 TOPCon激光 SE直掺设备。

该设备所采用的 QuaPulseTM 时空调制技术通过多维度精准调制手段，可实现更加均匀的工艺输出效果，

助力 TOPCon电池显著提效，性价比表现优秀。 

③高值医疗器械行业应用案例 

公司采用自主研发的飞秒激光器和光学/运控/视觉系统为高值医疗植/介入器械行业开发了以激光

精密加工为核心制程的全线解决方案，凭借自主装备、工艺和对材料的运用能力，可为客户提供“仿真

-生产-测试-优化”的制造服务，满足客户高质量、高效率、高柔性的研发、试产和量产需求。 

④光声显微镜行业应用案例 

公司采用自主的多款激光器和三光路同轴成像技术开发了高分辨率光声显微镜产品，其分辨率突破

至 3um，可实现毛细血管级的清晰成像，同时，在满足高分辨率的要求下，能够实现 13秒内完成 512

层三维立体扫描成像，达到了全球最快的成像速度，为肿瘤、心脑血管疾病、眼科疾病等基础生命科学

研究和临床医学诊疗领域提供全新的无创、无电离辐射、无需标记物的检测手段。 

（二）公司经营模式 

公司自成立以来建立了完整的采购、生产、销售和研发流程。报告期内，公司经营模式未发生重大

变化。 

采购方面，公司采购的原材料主要包括光学类、电学类和机械类原材料。公司建立了完善的采购管

理体系，制订了规范的供应商管理制度。公司基于生产计划并结合研发、生产需要，制定原材料采购计

划，所需物料由供应链管理部集中采购。公司在原材料采购过程中会按照相关国际标准、国家标准和公

司具体要求与供应商明确供货的质量标准。公司通过资信备案、样品认证等严格把关，并通过询价、比

价及谈判确定采购价格，对供货质量实行到货检验。公司每月根据验收入库的物料数量与供应商进行对

账，按照合同约定完成采购款项的支付。 

生产方面，公司根据未来市场预测、过往需求情况、在手订单等因素合理制定生产计划。对于具有

通用性、销量较大的部分激光器产品采取备货式的生产模式，保持合理的库存水平，以加快客户需求响

应速度；对于不具备通用性、销量较小的部分激光器产品及定制化的模组和设备方案，采取“以销定产”

的生产模式，公司在与客户签订正式购销合同后再行组织生产。 

公司激光器一般为标准化批量生产，少量激光器需按客户需求进行定制化生产，模组和设备等多为

定制化生产。标准化批量生产主要包括光机电装配、激光头组装、激光腔密封、性能测试等工序；定制

化生产需根据客户需求组织研发部门进行研发和设计，方案得到客户认可后即可进入生产程序，该模式
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的研发工作主要建立在公司已取得的研发成果之上，研发周期可控。 

销售方面，公司产品销售主要通过直销的方式进行，下游客户为装备集成商、工业制造商、科研机

构等。公司境内销售主要由公司及国内子公司常州英诺负责，境外销售主要由境外子公司 AOC负责。 

公司境内销售全部采用直销模式。销售部门在年末制定次年销售计划，销售人员通过客户拜访、展会、

新品发布会、行业推广等方式获取订单。同时，由于公司产品在行业内具有较高知名度，部分客户也会

经其他客户推荐或者通过浏览公司官网等方式主动向公司采购。 

公司境外销售主要采取直销模式。公司通过客户拜访、展会、网络、市场人员开拓等方式进行营销活动

来获得订单。公司少量境外销售采用中间商模式，由具有当地市场开拓能力的中间商买断式销售。 

研发方面，公司在国内和美国设立了研发中心，优势互补。北美研发中心立足全球激光技术前沿，

紧跟国际先进激光技术的发展趋势，保持技术先进性；在深圳和常州两地依据当地产业集群特点设有研

发中心，利用贴近国内市场的优势，积极拓展在多场景、多行业的激光技术及应用研究。此外，公司建

立了创新人才的激励机制和健全的知识产权保护体系，有利于公司持续保持技术创新能力，增强公司核

心技术竞争力。 

（三）公司业绩驱动因素 

公司业绩驱动因素包括内外两方面，一方面受益于行业整体渗透率不断提升的发展趋势，有机会不

断拓展应用场景，另一方面得益于公司在人才团队、业务布局、经营水平、中美协同、品牌和客户等方

面的自身优势，进一步提升市场占有率。 

1、行业整体 

（1）激光技术的渗透率不断提升 

以制造业为例，激光技术作为现代制造业的先进技术之一，具有传统加工方式所不具有的高精密、

高效率、低能耗、低成本等优点，在加工材料的材质、形状、尺寸和加工环境等方面有较大的自由度，

能较好地解决不同材料的加工、成型和精炼等技术问题。 

随着激光器技术和激光微加工应用技术不断发展，激光加工技术能够在更多领域替代传统机械加工，激

光微加工则凭借其精度高、柔性强、热效应小、适用面广泛等优势，逐步成为高端精密制造领域的核心

加工手段。 

（2）激光技术的应用场景众多 

激光技术可以实现切割、焊接、钻孔、打标、雕刻、划线、光固化、改性、测量、诊断等多种加工

过程，广泛地应用于消费电子、3D 打印、半导体、新能源、显示、生物医疗、激光检测等领域。鉴于

国内产业升级的必然趋势，越来越多的应用场景将牵引国内激光企业的进步。 

总而言之，国内的激光企业将会在“强链补链”的背景下，加快缩小与国际同行的性能差距，凸显

供应链和响应速度的优势，提高激光技术渗透率，扩展应用场景，凭借创新技术和产品填补相关领域的
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空白。 

2、自身优势 

公司在人才团队、业务布局、经营水平、中美协同、品牌和客户等方面形成多维度竞争优势，已取

得细分行业头部地位，具有较强的抗风险能力和可持续发展能力，有望不断扩大市场占有率。 

（1）国际化背景人才团队优势 

公司拥有国际化背景的研发、供应链、制造、销售、服务和职能管理团队，专业当责，高效协作。

特别是，公司拥有高水平、高学历、丰富产业化经验的研发团队，汇集了设计激光技术及应用、光学设

计、光机电一体化、工业激光器生产、软件技术等不同学科背景和多元化从业经验的高层次人才，专业

具有互补性，合作时间较长，为公司研发活动提供了人才支持。 

（2）业务布局完整，注重把控质量 

在激光器方面，公司不断丰富产品线，满足不同应用场景需求。在整体解决方案方面，公司利用自

主核心技术，紧贴需求进行创新，协助重要客户完成工艺升级和技术进步。同时，公司注重把控产品和

服务质量，严格遵循 ISO9001 和 ISO13485 等质量管理体系，落实到激光头组装、控制箱设计与装配、

整机组装及测试、医疗器械制造等关键生产环节。 

（3）业内领先的经营水平 

近年来，公司的毛利率、净利率、净资产收益率、人均创收和人均创利等经营水平在多数时期均处

于同行前列，这得益于公司基于自身优势所构建的以创新驱动的商业模式，有助于公司持续实现健康发

展。尽管报告期内受消费电子等行业需求不振导致收入、净利润等指标出现下滑，但稳定的毛利率水平

证明了公司在业内的竞争力，保障了健康的经营基础。 

（4）中美两地经营的互补优势 

公司在中美两地建有完善的业务体系，有利于贴近国内外客户需求，开拓全球市场。中美两地同时

设立应用实验室，可以积极参与客户项目的初期研发和中后期的应用改进过程，协助客户完成技术进步；

中美两地售前售后体系能够有效为国内外客户提供及时的售前咨询、售中指导和售后维护服务，有利于

公司与客户维持长期合作关系。 

（5）品牌和客户优势 

公司从事激光器业务起步较早，相较于多数国内同行，具有较高的品牌知名度，并拥有优质的客户

资源，主要为激光设备集成商、工业制造商、医疗器械商、科研机构等，销售区域覆盖中国、美国、德

国等 20多个国家或地区。 
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3、主要会计数据和财务指标 

（1） 近三年主要会计数据和财务指标 

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据 

□是 否 

元 

 2022 年末 2021 年末 本年末比上年末增减 2020 年末 

总资产 1,078,822,798.36 1,102,062,134.78 -2.11% 801,052,827.50 

归属于上市公司股东

的净资产 
986,821,784.04 973,798,039.73 1.34% 592,326,455.18 

 2022 年 2021 年 本年比上年增减 2020 年 

营业收入 319,761,152.14 390,976,202.73 -18.21% 339,048,930.36 

归属于上市公司股东

的净利润 
22,573,646.90 74,909,120.89 -69.87% 65,573,305.53 

归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益

的净利润 

13,762,009.21 51,950,264.83 -73.51% 54,173,335.41 

经营活动产生的现金

流量净额 
107,192,250.37 25,347,886.34 322.88% 67,392,115.84 

基本每股收益（元/

股） 
0.1489 0.5647 -73.63% 0.577 

稀释每股收益（元/

股） 
0.1484 0.5647 -73.72% 0.577 

加权平均净资产收益

率 
2.31% 9.57% -7.26% 11.63% 

（2） 分季度主要会计数据 

单位：元 

 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

营业收入 80,498,706.84 89,577,610.83 71,069,977.37 78,614,857.10 

归属于上市公司股东

的净利润 
12,394,501.00 14,228,524.64 -3,712,260.56 -337,118.18 

归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益

的净利润 

9,820,351.36 7,274,041.31 -4,961,192.01 1,628,808.55 

经营活动产生的现金

流量净额 
36,022,107.70 30,989,810.29 30,009,139.29 10,171,193.09 

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异 

□是 否 

4、股本及股东情况 

（1） 普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前 10 名股东持股情况表 

单位：股 

报告期末普通股

股东总数 
14,801 

年度报告

披露日前
14,847 

报告期

末表决
0 

年度报告披露

日前一个月末
0 

持有特

别表决
0 
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一个月末

普通股股

东总数 

权恢复

的优先

股股东

总数 

表决权恢复的

优先股股东总

数 

权股份

的股东

总数

（如

有） 

前 10 名股东持股情况 

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量 
持有有限售条件

的股份数量 

质押、标记或冻结情况 

股份状态 数量 

德泰国际投资集

团有限公司 
境外法人 28.10% 42,580,000.00 42,580,000.00   

深圳红粹投资企

业（有限合伙） 

境内非国有

法人 
25.72% 38,970,000.00 38,970,000.00   

深圳荟商投资企

业（有限合伙） 

境内非国有

法人 
6.62% 10,030,000.00    

厦门市艾泰投资

合伙企业（有限

合伙） 

境内非国有

法人 
3.25% 4,924,700.00    

陆文革 境内自然人 2.00% 3,030,200.00    

中国银行股份有

限公司－汇添富

优选回报灵活配

置混合型证券投

资基金 

其他 1.06% 1,600,000.00    

赵吉 境内自然人 0.59% 900,000.00    

深圳市国隆资本

股权投资管理有

限公司－深圳市

启赋国隆中小微

企业股权投资基

金合伙企业（有

限合伙） 

其他 0.51% 776,432.00    

汇添富基金－中

国人寿保险股份

有限公司－分红

险－汇添富基金

国寿股份均衡股

票型组合单一资

产管理计划（可

供出售） 

其他 0.49% 736,700.00    

招商银行股份有

限公司－鹏华启

航混合型证券投

资基金 

其他 0.47% 705,590.00    

上述股东关联关系或一致行动

的说明 

自然人股东陆文革先生系法人股东厦门市艾泰投资合伙企业（有限合伙）的执行事务合

伙人。 

公司是否具有表决权差异安排 

□适用 不适用 

（2） 公司优先股股东总数及前 10 名优先股股东持股情况表 

公司报告期无优先股股东持股情况。 
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（3） 以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系 

 

5、在年度报告批准报出日存续的债券情况 

□适用 不适用 

三、重要事项 

不适用 

 

 

 

英诺激光科技股份有限公司 

                                                                                  法定代表人：赵晓杰 

                                                                                  2023 年 4 月 26 日 
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