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其证券代码：300206           证券简称：理邦仪器           编号：2023-004 

 

深圳市理邦精密仪器股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关

系活动类

别 

□特定对象调研        ■分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  □其他 

参与单位

名称及人

员姓名 

东吴证券、中银国际证券、东方证券、国信证券、华鑫证券、太平洋证券、国联

证券、中信建投证券、浙商证券自营、华安证券、长城证券投资、野村资管、铸

信基金、博远基金、东海基金、大成基金、中海基金、华安基金、汇添富基金、

交银施罗德、博时基金、中欧基金、泰信基金、农银人寿、中信建投自营、蚂蚁

集团、Pinpoint 保银投资、永安国富、国联资管、天风资管、中融信托、泰聚

基金、信达澳亚、红土创新、歌斐资产管理、歌汝投资、七曜投资、禾永投资、

翼虎投资、九泰基金、和谐汇一资产管理、太平资产、毅木资产、西部利得、沈

阳禧牛私募基金、循远资产、禾永投资、杭州众钰投资、上海弢盛资产、浙商资

管、彤源投资、亚太财险、深圳前海天成时代、锦洋资产、锦洋资产、广东泓骐

基金、考铂投资。 

时间 2023 年 4 月 27 日 15:00-16:00 

地点 公司会议室 

上市公司

接待人员

姓名 

董事会秘书：祖幼冬 

证券事务代表：刘思辰 
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投资者关

系活动主

要内容介

绍 

1、请介绍下公司 2023 年第一季度的经营情况？  

2023 年第一季度，公司实现营业收入 6.40 亿元，同比增长 64%，归母净利

润为 1.40 亿元，同比增长 183%，归母扣非净利润为 1.37 亿元，同比增长 312%。  

从产品线角度来看，公司五大硬件产品线均同比实现增长，其中病人监护业

务、体外诊断业务大幅增长，超声影像、心电诊断及妇幼健康业务同比增幅明显。  

从市场角度来看，国内、国际业务均同比实现增长，国际业务同比实现两位

数以上增长，国内业务增长比例高于国际业务。 

2、公司对于 2023 年全年业绩如何展望？ 

2023 年第一季度，受国内疫情防控政策因素驱动，公司病人监护的国内业

务大幅增长，从第二季度开始恢复至常态化销售；海外市场则由于不存在该因素

扰动，预计会继续保持常态化增长，公司会力争病人监护业务全年同比实现增长。 

其他硬件产品线，随着国内疫情管控全面取消，医疗机构前期被抑制或延后

的设备采购需求都将重新实施，加之理邦全球化战略的不断深入，公司的心电诊

断、超声影像、妇幼健康以及体外诊断产品线增长有望提速。在接下来的三个季

度，公司会以去年同期各季度营收作为基准，力争各产品线同比均实现增长。 

3、公司海外业务增长的驱动力有哪些？ 

主要从四个方面来看： 

①作为最早进军海外市场的民族医疗器械品牌之一，经过多年来的发展，公

司已拥有一支高素质、销售能力强的国际营销团队，且该队伍持续发展壮大。 

②公司一直坚持全球化的发展战略，自 2006 年北美子公司成立至今，已拥

有海外销售子公司 8个。理邦一直十分注重海外各国家业务的本地化、合法化，

并持续关注国际关系和市场变动情况，这样可以有效避免现在以及未来可能存在

的贸易争端和地缘政治风险。 

③随着国内疫情防控政策的优化，国际商务活动全面恢复，公司同海外客户、

经销商可自由往来，有利于国际业务进一步拓展。 

 



3 

④随着 EDAN 品牌的全球影响力不断增强，公司的国际重要合作伙伴将持续

增加，为海外业务持续增长提供强劲驱动力。 

4、公司今年新品的上市情况？ 

公司一直保持对研发的持续性投入，并坚持软硬件自主研发，使得各产品线

不断推陈出新。如 ix 系列病人监护仪、i20 血气分析仪、CL30 分子诊断产品、

FECG1 胎儿母亲动态心电检测仪、SE-1200 Pro/SE-1201Pro 数字式心电图机、H60s 

CRP&SAA 血细胞分析仪、Q系列家用盆底康复仪以及预计年底上市的 i500 湿式血

气生化分析仪等，这些产品会从今年开始陆续贡献销售额。 

5、公司在人工智能（AI）方面是否有布局？ 

人工智能其实很早就已应用在医疗器械领域，如专家系统就是早期人工智能

（AI）的呈现形式。目前医疗器械产品中所应用的人工智能（AI）不仅可以辅助

临床医生进行医学诊断，还在很大程度上改变了医疗服务的提供方式。它可以提

高诊断和治疗的效率，在使用相同医疗资源的前提下，为更多病人提供更快更好

的服务。人工智能还可以帮助改善医疗从业者的体验，将他们从繁重而机械的工

作中解放出来，使他们能够有更多的时间直接接触患者。 

以理邦超声产品为例，公司的全栈式分析系统,在实现高效率、高精度诊断

的同时,大幅降低了算力门槛要求,实现了彩超产品高性能、高灵活度、低成本和

低延时的智能超声影像分析,在终端市场广受好评。此外，公司的其他业务线产

品，也都有类似人工智能（AI）技术的加持。 

6、请展望下公司未来的净利率水平？ 

净利率水平主要与两方面相关，分别是销售额和期间费用。 

销售额方面，理邦一直坚持全球化发展的同时，还保持着对研发的持续性投

入，进而使得各产品线不断推陈出新，为全球医疗用户提供更加优质的产品及服

务。未来，随着 EDAN 全球品牌影响力、市场占有率的持续提升，将共同驱动公

司主营业务实现稳步发展。  

期间费用方面，公司期间费用主要以研发、销售费用为主，而该两项费用的

主要构成为人员薪资。未来，随着公司业务规模的持续扩大，研发、销售人员队



4 

伍主要以调结构、提素质为主，相关费用增长幅度会逐步放缓。 

目前来看，公司认为当下净利润率的提升，主要还是以销售额驱动为主，费

用增幅低于销售额增幅，进而持续提升净利润率水平。近两年公司的净利润率水

平保持在 14%左右。未来几年，理邦将在大力提升销售额的同时，实行精细化管

理，逐步将净利润率水平提升至 20%左右。 

7、请展望下公司未来几年的营收增长目标？ 

公司希望未来几年营收增长幅度可以保持在 20-30%左右，以公司现有业务

布局及市场能力，我们对此信心十足。   

附件清单

（如有） 
无 

备注 

本活动记录表中对于未来业绩的预期及展望是管理层根据当下业务发展情况所

作出，不构成对广大股东的业绩承诺，具体财务数据请以后续披露的正式报告为

准。 

 

 

 

 


