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浙江兆丰机电股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2023-002

投资者关系活动

类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

其他 （电话会议）

参与单位名称及

人员姓名

民生证券 张永乾 中信建投 顾辛迪

青骊资产 徐成尚 泰康养老 许蕙怡

北大方正 陈 发 国君资管 丁仲元

季胜投资 王启雯 浙商资管 陈 一

申万菱信 张庆泽 汇添富 李泽昱

时间 2023 年 4 月 28 日 15:30-16:30

地点 电话会议

上市公司

接待人员姓名

副总经理兼董事会秘书：付海兵

证券事务代表：赵娜

投资者关系活动

主要内容介绍

一、公司基本情况介绍

二、公司 2022 年度及 2023 年第一季度经营情况介绍

截至 2022 年 12 月 31 日，公司总资产为 286,617.59 万元，较上年

度末增长 12.74%；归属于上市公司股东的净资产为 233,672.80 万元，

较上年度末增长 19.23%。2022 年度，公司实现营业收入 52,813.78 万

元，较上年同期减少26.48%；归属于上市公司股东的净利润为16,453.96



万元，较上年同期增长 30.46%。

2022 年度，市场经济运行持续下行，海外售后市场受前期海运等因

素影响，终端消费市场低迷，部分客户处于一个消库存阶段，2022 年度

公司整体营收有所下降。从 2022 年年度报告分季度经营数据看，2022

年第四季度营收环比第三季度已经有明显改善，环比增长 41.96%。

截至 2023 年 3 月 31 日，公司总资产为 287,104.53 万元，较上年

度末增长 0.17%；归属于上市公司股东的净资产为 236,158.14 万元，较

上年度末增长 1.06%。2023 年 1-3 月，公司实现营业收入 13,602.80 万

元，较上年同期增长 10.55%；归属于上市公司股东的净利润为 2,485.35

万元，较上年同期下降 35.75%。

三、互动交流

1、公司 2023 年第一季度营业收入较上年同期相比增长 10%以上，

但净利润却同比下降，主要是什么原因？

回复：2023 年第一季度，公司整体生产经营情况逐步向好，实现营

收小幅增长。2023 年 1-3 月，公司归属于上市公司股东的净利润较上年

同期下降，主要是由于公司在上年同期收到杭州云栖创投股权投资合伙

企业（有限合伙）分红款 23,836,654.16 元所致，排除上年同期该部分

利润贡献，公司 2023 年第一季度经营业绩较上年同期相比，也实现了

大幅增长。

2、根据公司 2022 年年度报告数据显示，公司“重型车零部件”产

品毛利率较上年同期下降，主要原因是什么？

回复：公司 2022 年年度报告中“重型车零部件”的产品分类是指

公司控股子公司陕汽兆丰生产的商用车传动轴产品，该部分业务销售规

模较小，加上其相关的固定资产折旧费用较高，因此毛利率有所下滑。

公司的商用车汽车轮毂轴承单元产品包含在“轮毂轴承单元”产品分类，

未归类至“重型车零部件”产品分类。

3、请介绍一下公司海外业务的客户结构以及海外业务的规划布

局？

回复：公司海外售后业务主要集中于北美中高端市场，在售后市场，



公司采用 ODM 销售模式成为市场头部客户的战略供应商，根据客户品牌

战略及市场定位提供差异化创新解决方案。主要通过海外连锁经销商、

独立品牌制造商、进出口贸易商三个销售渠道实现。

未来公司在海外售后市场中，一方面要将拓展优质大客户与深挖存

量客户并举，提升原有市场占有率；另一方面要充分利用公司在海外售

后市场长期积累的品牌、技术、质量优势，加强东南亚、中东等新兴市

场的业务开拓，努力拓展市场空间，优化客户结构，形成增量业务，打

造公司在海外售后市场新的业绩增长点。

4、公司汽车轮毂轴承单元产品在海外售后市场一直保持了较高的

毛利率，公司在进行战略规划布局，由海外中高端售后市场切入国内主

机配套市场的时候，认为公司有哪些竞争优势？

回复：公司多年来专注于汽车轮毂轴承单元产品的研发、生产和销

售，一直坚持布局海外中高端售后市场，保持了较高的产品毛利率。随

着国内汽车整车行业的快速发展，结合公司二十余年的技术、经验积累，

公司已具备了足够的正向开发能力，考虑到进入主机配套市场业务对于

公司未来规模化发展有着重要的作用，公司提出了“主机+售后”的双

轮驱动发展战略。公司在开拓主机市场配套业务上主要有以下几方面优

势：

（1）公司基于对募集资金投资项目的持续投入，随着部分募投项

目的建成落地，公司整体产能也会随之扩充，为主机配套业务大批量，

少品种的生产需求提供保障。

（2）公司从最初的机器换人，到 5G 赋能应用，再到未来工厂的建

设，持续不断地进行数字化转型，提升企业智能制造水平。通过生产工

序的自动化，供应链的精细化管理等举措，不断提升企业制造能力、生

产效率，统筹生产经营的各个环节，实现降本增效，提高了公司的整体

竞争力。

（3）为了扩大汽车零部件业务，提升产品质量水平，确保自身供

应链安全可控，公司积极布局上游产业链，加快建设锻造业务，推进核

心产业链覆盖，加强主机配套业务产品供应链的安全保障。



5、请介绍一下公司未来的产业布局。

回复：未来，公司在持续践行“双轮驱动”发展战略的同时，深化

国际、国内双循环，加强海外市场大客户、新客户的拓展，以及国内主

机业务的项目对接；积极推进新能源车载电控项目建设，充分发挥电控

业务与公司现有轴承产品的协同效应，提升单车价值量，增强公司产品

在新能源汽车产业链中的竞争优势；公司持续聚焦在高端工业轴承领域

的突破，加强与科研院所的合作，提升公司在高端工业轴承方面的研发

实力及产业化能力，并实现高端工业轴承的技术验证突破。

附件清单（如有） 无

日期 2023 年 4 月 28 日


