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厦门日上集团股份有限公司 

2023 年 05 月 05 日投资者关系活动记录表 

编号：2023-001 

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他  

参与单位名称及

人员姓名 

线上投资者 

时间 2023 年 05 月 05 日 15:00-17:00 

地点 厦门总部会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事长吴子文、财务总监何爱平、董事会秘书吴小红、独立董事

黄辉 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

公司 2022 年年度业绩说明会以网络远程的方式举行，与线上

投资者互动交流情况如下： 

问题 1：为何四季度业绩大幅度下降？ 

答：你好,2022 年国内商用车处于叠加因素运行低位，公司

的车轮产销量同比上年分别下滑 35.94%和 29.27%，车轮产能利用

率不足带来的营业成本上升以及销售价格的调整均导致公司车轮

产品的毛利率下滑，盈利能力下降。国内方面受商用车需求量萎

缩的影响，车轮国内销售收入为 18,392.14 万元，较去年同期下

滑 61.43%。出口方面高通胀和俄乌冲突成为全球经济运行主线，

海外需求趋弱出口压力加剧，公司适时调整销售策略抢抓海外市

场机遇，车轮全年实现出口销售收入为 103,168.88 万元，同比上

年下滑 3.71%，稳住了市场份额.谢谢！ 

问题 2：请问公司与哪些车企有合作关系？ 



答：公司钢制车轮业务业已形成了全球销售渠道，在替换市

场拥有覆盖 31 个省市自治区的 100 余家国内一级经销商、覆盖

70 多个国家地区的 150 多家海外代理商；在原配市场进入了中集

车辆、上汽红岩、中国重汽、吉利汽车、大运汽车、东风柳汽和

Facchini（巴西）等数十家大型商用车厂的供应商体系，在国内

同行业中率先形成国内外 OE 市场、AM 市场共同发展的良好格局。 

问题 3：车轮业务 2022 年海外市场情况？ 

答：车轮业务方面高通胀和俄乌冲突成为全球经济运行主线，

海外需求趋弱出口压力加剧，公司适时调整销售策略抢抓海外市

场机遇，车轮全年实现出口销售收入为 103,168.88 万元，同比上

年下滑 3.71%，稳住了市场份额，钢轮出口量位居国内同行业首

位。 

问题 4：请问贵公司 2022 年利润相较于 2021 年大幅度下滑

的原因是？ 

答：2022 年，公司面临国内商用车行业整体需求转弱、出口

业务承压、原材料价格高位波动等复杂局面，虽然公司坚持以稳

住市场份额为目标的销售策略，但受上述因素影响，2022 年全年

营业收入同比上年下降幅度较大，且主营生产成本有所增加，营

业利润较上年大幅下降。另外，下半年以来基于审慎性原则，公

司对相关资产计提了减值准备。 

问题 5：2021 年度募集资金到位已近两年，但使用比例较低，

贵司募投项目是否会终止？ 

答：公司“轻量化锻造铝合金轮毂智能制造项目”自募集资

金到位后因市场情况变化，出口客户开发进度受限，锻造铝圈的

销量不及预期，公司放缓了募投项目的投资进度。2023 年 1 月 10

日，公司召开第五届董事会第七次会议，审议通过了《关于部分

募集资金投资项目变更实施主体、增加实施内容、实施地点及延

期的议案》，同意对募投项目进行延期，增加了日上车轮（越南）

有限公司作为实施主体并调整了建设内容。目前公司经越南广宁



省计划投资部审核已获得新增实施地点的《投资许可证》，并完成

了新增实施主体日上车轮（越南）有限公司的登记手续。 

问题 6：贵司 2021 年投资新建了河北工厂，该项目的进展如

何？ 

答：曹妃甸生产基地正有序建设，第一期项目预计将于 2023

年上半年投产，曹妃甸的投产将有利于公司车轮产品进一步优化

成本，提升市场份额。 

问题 7：贵公司目前钢圈板块和钢构板块的生产基地分别有

哪些，如此布局的原因是？ 

答：公司目前拥有厦门、四川南充、越南、漳州华安、唐山

曹妃甸 5 个地区 7 个车轮生产基地，福建和四川 2 个钢结构生产

基地。车轮产品链齐全，可满足国内外整车厂和售后市场客户各

种需求；福建、四川钢构生产基地可覆盖华东/华南地区、西南/

西北地区、以及海外出口市场的客户需求。 

问题 8：公司 2023 年的战略重心是？ 

答：您好，公司 2023 年的重心是坚守汽车车轮和钢结构本业，

发挥自身优势，优化布局，做强做大主业。谢谢！ 

问题 9：你好，请问公司在美国市场的销售占比有多高，国

际关系动荡不安，公司是否有办法应对失去美国市场给公司收入

带来的冲击？ 

答：你好，经过二十年来的市场开拓，公司钢制车轮业务业

已形成了全球销售渠道，在替换市场拥有覆盖 31 个省市自治区的

100 余家国内一级经销商、覆盖 70 多个国家地区的 150 多家海外

代理商；在原配市场进入了中集车辆、上汽红岩、中国重汽、吉

利汽车、大运汽车、东风柳汽和 Facchini（巴西）等数十家大型

商用车厂的供应商体系，在国内同行业中率先形成国内外 OE 市

场、AM 市场共同发展的良好格局。谢谢！ 

问题 10：贵公司近些年研发投入高于净利润，这么大的投入，

给公司带来了哪些研发成果，或者哪方面竞争力的提升？为什么



公司去年的利润大幅度下滑？有什么举措提高利润？ 

答：你好，要做行业领先需要加大研发投入，提高市场竞争

力。2022 年国内商用车处于叠加因素运行低位，公司的车轮产销

量同比上年分别下滑 35.94%和 29.27%，车轮产能利用率不足带来

的营业成本上升以及销售价格的调整均导致公司车轮产品的毛利

率下滑，盈利能力下降。国内方面受商用车需求量萎缩的影响，

车轮国内销售收入为 18,392.14 万元，较去年同期下滑 61.43%。

出口方面高通胀和俄乌冲突成为全球经济运行主线，海外需求趋

弱出口压力加剧，公司适时调整销售策略抢抓海外市场机遇，车

轮全年实现出口销售收入为 103,168.88 万元，同比上年下滑

3.71%，稳住了市场份额。谢谢！  

问题 11：2022 年业绩下滑的主要原因是什么？是否提前作了

资产减值的准备？ 

答：你好，2022 年国内商用车处于叠加因素运行低位，公司

的车轮产销量同比上年分别下滑 35.94%和 29.27%，车轮产能利用

率不足带来的营业成本上升以及销售价格的调整均导致公司车轮

产品的毛利率下滑，盈利能力下降。国内方面受商用车需求量萎

缩的影响，车轮国内销售收入为 18,392.14 万元，较去年同期下

滑 61.43%。出口方面高通胀和俄乌冲突成为全球经济运行主线，

海外需求趋弱出口压力加剧，公司适时调整销售策略抢抓海外市

场机遇，车轮全年实现出口销售收入为 103,168.88 万元，同比上

年下滑 3.71%，稳住了市场份额。谢谢！ 

问题 12：公司最具核心竞争力的是什么领域？相比去年是否

发生变化？ 

答：您好，公司经过多年发展，在商用车车轮领域和钢结构

细分领域形成了独特的竞争优势，得到了业界的广泛认可，树立

了良好的企业品牌形象。谢谢！ 

问题 13：请问未来公司的业绩增长点在哪里？如何应对国内

宏观经济和汽车行业不景气带来的冲击？ 



答：您好，虽然国内宏观经济和汽车行业不景气带来的冲击

不可避免，但公司仍将继续坚守汽车车轮和钢结构主业，聚焦客

户需求，深耕行业细分领域，提高两大主营业务的市场份额。谢

谢！ 

问题 14：每年的钢材采购数量、涉及金额之大是不言而喻的，

随着劳动力成本不断上升的当下，如何在保证品质的前提下更好

地控制采购成本？ 

答：你好，1、加强采购询价比价管理。2、加强产品设计管

理降低材料成本。3、加强产品标准化管理。4、高价位低库存，

低价位高库存。等其他控制措施。谢谢！ 

问题 15：对于贵司采购审批流程的电子化，是否有利于采购

流程透明化？相比人为操作方面又有什么好处？ 

答：您好，公司非常注重通过信息化管理来提升管理效率，

采购流程的信息化有利于实现采购流程的全过程跟踪和源头管

控。谢谢！ 

问题 16：公司 2022 年利润下滑厉害，但 2023 年一季报的业

绩同比去年有所增长，是行业回暖了吗？ 

答：您好！2022 年国内商用车处于叠加因素运行低位，公司

的车轮产销量同比上年分别下滑 35.94%和 29.27%，车轮产能利用

率不足带来的营业成本上升以及销售价格的调整均导致公司车轮

产品的毛利率下滑，盈利能力下降。2023 年一季度产能利用率提

高，降低营业成本，毛利率有所提升。谢谢！ 

问题 17：公司的车轮产品主要用于商用车领域，能用于电动

重卡上吗？ 

答：您好，公司的轻量化钢轮和锻造铝轮广泛应用于国内外

轻卡、重卡、微卡等商用车领域，公司的车轮产品可用于电动重

卡车型。谢谢！ 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 05 月 05 日 

 


