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江苏常宝钢管股份有限公司投资者关系活动记录表 
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投资者关系 

活动类别 

 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

现场参观 

 其他 （电话会议） 

参与单位名称 

及人员姓名 

国泰君安  王宏玉 

国泰君安  高尚 

长江证券  易轰 

国盛证券  高亢 

东方证券  李一冉 

泰康资产  肖锐 

中金资管  徐榕 

合众资产  伍颖 

远策投资  吴林军 

歌斐资产  汪庆祥 

招商银行  黄淼  

时间 2023年 5 月 8日 下午 3点 

地点 公司会议室 

上市公司 

接待人员姓名 
总经理韩巧林、副总经理戴正春、董事会秘书刘志峰 

 

 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、公司情况介绍 

常宝股份是一家专业从事特种专用管材制造与服务的品牌

企业。公司始建于 1958 年，1989 年加入宝钢集团，2003 年民

营改制，2010年 9月深交所上市。目前，公司拥有常州、金坛、

阿曼三个生产制造基地，2021 年开始特种专用管材年产能力

100 万吨，目前常宝正在打造最具竞争力的特种专用管材品牌



企业。   

常宝主要产品包括油气开采用管、电站锅炉用管、工程机

械用管、石化换热器用管以及其他细分市场特殊用管。客户涵

盖国内外知名的石油公司、电力、化工及工程机械公司，服务

客户均为国内外品牌龙头企业，产品出口全球 50多个国家和地

区。常宝专注于深耕中小口径特种专用管材市场，油管、小口

径合金高压锅炉管、HRSG超长管、石化热交换器用 U型管等产

品市场份额保持行业前列，具有较大的行业品牌知名度，多个

产品已成为行业隐形冠军。 

2022年，公司实现营业收入 62.23亿元，同比增长 47.25%；

归属上市公司股东的净利润 4.71亿元，同比增长 246.78%；扣

除非经常性损益的净利润 4.49亿元，同比增长 1007.77%；经

营活动产生的现金流量净额 7.83亿元，同比增长 262.23%。公

司产销规模大幅增长并创历史新高，主要原因为行业市场需求

回暖，公司全球领先的 PQF生产线项目产能释放；同时，管理

层坚持国际化战略，抓住行业市场回暖的机遇，不断拓展国内

外品牌客户，大力开展技术进步、精益改善、智能化和数字化

建设，提升智能制造水平，实施了系列有效的经营管理措施，

从而实现了经营业绩的大幅增长。 

2023年一季度，公司实现营业收入 18.21亿元，同比增长

68.15%；实现归母净利润 1.99亿元，同比增长 410.18%；经营

活动现金流 3.2亿元，同比增长 1307.85%。业绩同比大幅增长

主要是因为一季度延续了 2022年经营情况，产销规模同比实现

较大增长，从而整体业绩实现较大增长。 

2023年，常宝的目标是“高质量达标”运行，将坚持品牌

经营、专业经营、合规经营、从容经营，以品牌营销、技术进

步和精益改善为抓手，不断提升研发水平，充分发挥新建项目

的优势，通过自动化、信息化、数字化、智能化“四化”赋能，

构建安全、低碳、绿色、高效的生产运行模式，努力实现“高



质量达标”运行，争取实现运行质量和经营业绩的再提升。 

未来，常宝将不忘初心，继续专注深耕特种专用管材市场，

坚持高质量和专精特新发展定位，以保持行业领先为目标，追

求可持续健康发展，坚持用高质量的定位，实现高质量的经营，

通过不断提升企业内在价值和核心竞争力，致力成为全球知名

的特种专用管材品牌企业。 

二、问答交流 

1、2023 年一季度业绩提升的原因？ 

回复：2023年一季度业绩同比提升，主要是公司经营情况

延续了 2022年产销情况，营收规模实现较大提升，市场结构和

部分产品外贸市场占比提升，产品整体盈利能力增强，从而实

现业绩的较大增长。 

 

2、油套管景气周期的持续性如何? 

回复：外贸市场受国际形势、俄乌冲突走势、能源消费需

求等因素影响，存在一定的不确定性，但仍将保持基本需求；

内贸市场随着国家对能源安全政策重视，油套管内贸市场仍具

有刚性和结构化的需求。公司油管产品是国内规格最全，具品

牌价值和竞争力的隐形冠军产品，在国内外品牌客户树立了良

好信誉和口碑。公司将不断提升油管产品的市场竞争力，坚持

高质量和专精特新发展定位，不断筑牢油管品牌基石，尽可能

抵御行业周期对公司经营的影响。 

 

3、公司锅炉管产品价格情况如何？  

回复：随着锅炉管市场迎来景气周期，锅炉管产品价格已

经回归到正常水平。从目前客户需求及订单情况看，公司锅炉

管产品在手订单充足，需求增量较为明显，产线总体保持满负

荷运行。锅炉管市场的回暖对于公司是较好发展机遇。 

 



4、公司目前在手订单情况？ 

回复：截止 4 月末，公司在手订单充足，各产线均保持正

常运行，特别是电力管市场维持高景气的市场需求，预计 2023

年电力管产销规模将大幅增长；油气管市场情况，外贸市场存

在一定的不确定的影响，但仍将保持基本需求，内贸市场形势

主要取决于招标结果。常宝将提前做好各方面准备，坚持实质

实效和价值经营，不断增强内生动力，提升企业竞争力。 

 

5、公司阿曼工厂的情况介绍？ 

回复：公司在“一带一路”国家阿曼建有石油管材深加工

公司，主要服务于阿曼及中东地区市场和客户。公司将进一步

加大阿曼等中东市场的市场调研，根据市场需求及发展战略推

进相关市场和业务。 

 

6、公司是否会考虑不锈钢管开发？ 

回复：公司一直专注于特种专用管材开发，根据市场需求

情况及经营策略确定新品研发的方向。公司具备较为成熟的钢

管制造技术工艺以及专家技术团队，将积极组织调研不锈钢市

场相关情况，关注相关发展机会，根据战略定位及市场需求变

化，在适当时机进行相关市场拓展。 

 

7、非 API 产品的市场需求及价格情况？ 

回复：随着钻采方案的不断变化，以及新技术、新材料的

应用，非 API 标准油井管的市场需求持续提升，用量占总量的

比例不断增加。公司一直专注于小口径、多品种的特殊细分市

场，未来将进一步加强特殊定制产品的研究和开发，持续提升

常宝特色的非 API 产品比例，不断提升高端产品市场份额。非

API 产品作为定制产品，主要应用高温高压，抗腐蚀等复杂环

境，产品价值相对较高，不同产品不同钢级价格有较大差异。 



 

8、目前公司 PQF 产线运行情况如何？ 

回复：PQF 产线产品结构主要生产高端的油管、套管、管

线管、品种管、锅炉管等产品。目前，PQF 生产线实现高效达

产，实物质量和精度均优于行业指标。2022年 PQF生产线成品

入库达到 30万吨，项目取得阶段性目标成果。目前，PQF产线

月入库指标达到设计要求。 

 

    9、公司未来产能规划情况如何？ 

回复：公司目前具备 100万吨的产能规模，根据产品结构

不同，实际产能会有所变化。随着新产线产能进一步释放，预

计 2023年产销量与 2022年相比仍有较大提升。未来，常宝将

保持产能总体稳定，主要通过调整产品结构、市场结构，大力

开展技术创新、精细化管理、提升品牌价值等措施提升持续盈

利能力。 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2023年 5 月 8日 

 


