
股票代码：002898                            股票简称：赛隆药业 

赛隆药业集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2023-001 

投资者关系活动类

别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            √业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及人

员姓名 

通过约调研微信小程序线上参与公司 2022 年度网上业

绩说明会的投资者 

时间 2023 年 05 月 09 日（星期二）下午 15:00-17:00 

地点 “赛隆药业投资者关系”微信小程序 

上市公司接待人员

姓名 

董事长：蔡南桂先生  

董事会秘书：张旭女士  

财务总监：高京先生  

独立董事：李公奋先生 

投资者关系活动主

要内容介绍 

1、问：原料药、注射剂生产量和销售量都较上年增加，

为何归属净利润仍为负数？ 

答：投资者您好！公司产品生产量和销售量虽较上年有

所增加，但受市场销售价格下降及其他经营成本费用增

加的影响，2022 年度公司销售毛利率为 53.5%， 较去年

同期 61.9%,下降了 8.46 个百分点，造成了公司净利润

的减少。谢谢！ 

2、问：公司未来将如何实现扭亏为盈？ 

答：投资者您好，公司将聚焦主业，持续加大研发投入，

提升研发效率，加速新产品的开发及转化，不断优化公

司的产品结构。积极参与国家集采、省级联盟及省级集

采，加大产品市场开发力度，优化销售团队，扩展销售



渠道，根据产品的不同定位，制定有针对性的销售策略，

不断提高市场占有率。 同时，以现有业务为依托，利用

在医药领域积累的技术能力、团队优势及品牌口碑，大

力开拓药品持有人委托加工、研发合作等业务，充分发

挥公司产能优势和质量优势，改善公司的经营状况。谢

谢！ 

3、问：湖南赛隆药业有限公司净利润为负值，是否考虑

进行业务调整？ 

答：投资者您好！湖南赛隆药业为医药制造企业，公司

暂时没有调整相关业务的计划，感谢关注！ 

4、问：阿加曲班注射液 20ml 去年的销售情况如何？未

来销售增长的动力是什么？ 

答：投资者您好，公司 2022 年阿加曲班注射液 20ml 产

品实现营收 3,896.73 万元，由于产品价格下降，收入较

2021 年同比下降 16.4%。公司阿加曲班产品已中标第八

批药品集采，随着标期的执行，未来产品的销量有望进

一步增长，市场占有率进一步提高。谢谢！ 

5、问：应收账款的主要来源？ 

答：投资者您好！公司根据客户的资质、既往合作情况，

对部分优质客户给予一定的信用账期，产品销售和收款

存在一定的时间差，因此形成应收账款。谢谢！ 

6、问：2022 年年报中提到，公司的产品拟中标集采。

1、这次拟中标集采，是公司自成立以来第一次拟中标

吗？ 2、已经正式开始向集采供货了吗？ 

答：投资者您好！公司一直积极参与国家集采和地方集

采。在 2022 年度，公司注射用奥美拉唑钠、米力农注射

液和注射用替加环素等三个品种中标第七批全国药品

集中采购；2023 年 4 月，公司阿加曲班注射液、氨甲环

酸注射液两个品种中标第八批全国药品集中采购。同



时，公司多个产品在省级及省际联盟集采中中标。感谢

关注！ 

7、问：请问公司未来是否会继续实施股权激励计划？ 

答：投资者您好，股权激励是公司长效激励机制之一，

具体将根据发展需要并综合多方面因素而定，如公司有

相关进展将在公司指定信披媒体披露，请您及时关注，

谢谢！ 

8、问：在研原料药及注射剂有何新的进展可以分享？ 

答：投资者您好，请您关注公司 2022 年年度报告第三节 

管理层讨论与分析/四、主营业务分析/1、概述中重点品

种研发进度，谢谢！ 

9、问：现在股东人数是多少？ 

答：投资者您好，截至 2023 年 3 月 31 日，公司股东人

数为 16,662 人，谢谢关注! 

10、问：怎样应对带量采购所带来的药品降价压力？ 

答：投资者您好，公司将充分发挥“原料药+制剂”的全

产业链优势，牢牢秉持“以科技领先，成就健康事业”

的企业宗旨，聚焦主业，做大做强。坚持创仿结合，增

加疗效可靠、质量好、成本有优势的在研产品储备，持

续提升在高端仿制药、复杂注射剂、改良型新药等领域

的研发，从仿制到创新逐步实现战略转变及产业升级，

构筑企业利润“护城河”，谢谢！ 

 

附件清单（如有）  

日期 2023 年 05 月 09 日 

 


