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特一药业集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2023-004 

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            ☑业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容）  

参与单位名称及

人员姓名 

通过“全景路演”(http://rs.p5w.net)参与业绩说明会的投资者 

时间 2023 年 5 月 10 日 

地点 公司二楼会议室 

上市公司接待人

员姓名  

董事长、总经理：许丹青  

副董事长、副总经理：许松青  

董事会秘书、财务负责人：陈习良  

董事：卢北京 

独立董事：曹艳铭 

保荐代表人：郭文俊 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、请问公司业绩是不是出问题了，最近股价跌的很厉害 

回复：您好！感谢您对公司的关注！公司的业绩情况详见公司的 2022 年年

报和 2023 年一季报。公司目前生产经营产销两旺。公司将继续努力把经营做得

更好，提升内功，夯实公司发展基础，提高股东回报，回馈投资者。二级市场

的股价波动，属于市场行为，受宏观经济、市场环境、投资偏好等多方面因素

影响，投资者在进行投资活动时，请自主决策投资。谢谢！ 

 

二、公司股票从 38 元下跌到目前的 22 元不到，看公司一季度的业绩也很

不错，公司近几年的分红方案都不错，应该是一个非常不错的好公司。建议公



 

司尽快实施分红方案。把股东的积极性调动起来。 

回复：您好，感谢您对公司的关注！公司一直采取积极的分红政策，一是

为投资者提供分享公司经营业绩增长的成果，并能享受到合理的投资回报；二

是彰显公司对企业经营发展的信心。公司将在 2022 年度股东大会（2023 年 5

月 16 日召开）审议通过权益分派方案后的两个月内实施。公司届时将根据实际

经营情况和资金安排计划，合理确定派息日。由于该权益分派需股东大会审议，

后续敬请关注公司的相关公告。谢谢！ 

 

三、贵公司今年一季度营收和利润均创历史新高，请问营收和利润大幅增

长的原因是什么？是否有可持续性？谢谢 

回复：您好！感谢您对公司的关注！公司第一季度营收和利润大幅增长主

要是因为公司止咳、退烧等相关产品恢复性增长较快，特别是公司核心产品特

一止咳宝片在知名度进一步提高的情况下，销量大幅增长，带来了经营业绩的

持续增长。 

公司止咳宝片产品销售增长对经营业绩的带动作用具有一定的持续性，公

司有信心将止咳宝片的销量恢复到历史最好水平并进一步提高其销量（该预测

并不代表公司的业绩承诺，请投资者注意投资风险），主要因素如下：  

（1）原有的销售市场将得到恢复：止咳宝片具有独特的止咳、平喘功效，

且疗程短、见效快，具有稳定的客户群，客户复购率高。自防疫政策放开以来，

特别是联防联控机制“新十条”防疫优化措施明确提出不得限制群众线上线下

购买退热、止咳、抗病毒、治感冒等非处方药物，相关的该类药品市场得到了

快速复苏，止咳宝片原有的消费人群将逐步恢复并有望得到进一步扩大。  

（2）空白市场有待进一步开拓：止咳宝片产品目前是以地级市及省会城市

为区域代理方式进行销售。2019 年，公司对止咳宝片产品的市场覆盖率进行了

全面调查，发现市场覆盖率比较好的地区主要在广东、浙江、江苏、山东、黑

龙江、吉林等省及北京市区，其他区域的部分地区还存在着空白的市场；而且

市场覆盖率比较好的浙江、江苏、山东及东北等地区也存在部分市场覆盖率较

低的区域，这些空白区域的开拓将进一步增加止咳宝片产品的长期市场空间。  

（3）增加新的消费群体：一方面，我国人口老龄化加快，2022 年末，我国



 

60 岁及以上人口比重为 19.8%，达到 2.80 亿人，导致在呼吸系统疾病（特别是

止咳平喘）方面的用药需求进一步增加；另一方面，自防控政策放开以来，止

咳宝片被列入多个防疫用药指南，并在联防联控机制新闻发布会上被推荐为止

咳用药，由于新冠，增加了新的消费人群，再加上止咳宝片显著的疗效，进一

步提高了消费者的认知，增加了新的消费群体。  

未来，公司力争在现有的优势基础上，加强营销队伍的建设，提高营销能

力，把止咳宝片市场做深做细，巩固存量市场，拓展增量市场，扩大核心品种

止咳宝片的销售份额并走上新的台阶。谢谢！ 

 

四、止咳宝后续是否有扩大市场份额的布局，是否会调整价格？ 

回复：您好！感谢您对公司的关注！止咳宝片具有一百多年历史，主要功

效是“宣肺祛痰、止咳平喘”，具有稳定的消费群体及一定的市场知名度和美

誉度。止咳宝片的核心竞争优势主要来源于其确切的疗效和见效快，复购率比

较高。止咳宝片为全国独家品种，价格适中，具有一定的价格优势。 

2019 年，公司对止咳宝片产品的市场覆盖率进行了全面调查，从调查结果

来看，市场覆盖率比较好的地区主要在广东、浙江、江苏、山东、黑龙江、吉

林等省及北京市区，其他区域的部分地区还存在着空白的市场；而且市场覆盖

率比较好的浙江、江苏、山东及东北等地区也存在部分市场覆盖率较低的区域，

这些空白区域的开拓将进一步增加止咳宝片产品的长期市场空间。 

未来，公司将抓住人口老龄化的机遇，力争在现有的优势基础上，加强营

销队伍的建设，提高营销能力，同时进一步把止咳宝片市场做深做细，巩固存

量市场，拓展增量市场，扩大核心品种止咳宝片的销售份额。谢谢！ 

 

五、目前公司满产满销，请问公司有无扩大生产的计划？ 

回复：您好，感谢您对公司的关注，目前公司正在实施的扩产建设项目主

要有新宁制药药品 GMP 改扩建工程项目（对应原料药产能）、现代中药产品线

扩建及技术升级改造项目（对应中成药产能），上述项目建成投产后可在一定

程度上缓解公司的产能瓶颈。受项目建设进度、GMP 符合性检查流程及时间等

多方面因素影响，上述项目建成投产时间具有一定不确定性，请投资者注意投



 

资风险。谢谢！ 

 

六、公司的规划和愿景 

回复：您好！感谢您对公司的关注！公司将以国家产业政策为指引，围绕

“创新引领，铸造中药黄金大品种梯队；加强协同，夯实原料制剂一体化优势”，

做好内功，促进内生式的发展，包括： 

(1)做好中药传承创新发展； 

(2)进一步做大做强止咳宝片核心产品； 

(3)加大潜力中成药产品的市场开发力度，铸造黄金大品种梯队； 

(4)夯实“原料药+制剂”一体化优势，推动化学药品高质量发展； 

(5)积极参加集采和医院的招投标工作，增加公司产品营销渠道； 

(6)在保持主业稳健经营的情况下，深化公司的产业链布局。谢谢！ 

 

七、今年下半年业绩 

回复：您好，感谢您对公司的关注。作为管理层，我们有信心继续努力把

公司的经营做得更好，提升内功，夯实公司发展基础，提高给广大股东的回报，

但公司的经营业绩受上下游市场环境等多方面因素影响，关于今年下半年的业

绩情况，公司后期将按照相关规定及时履行信息披露义务，请您关注公司后续

披露的相关公告，谢谢！ 

 

八、贵公司持有的眼科类药物，今年是否有排产计划？ 

回复：在眼科类药物方面，公司持有阿昔洛韦滴眼液（国药准字

H20064176）、复方右旋糖酐 70 滴眼液（国药准字 H20093918）的药品批文，

目前暂未生产销售。谢谢！ 

 

九、请问截至到五月初，公司销售如何，新品上市情况如何 

回复：您好！感谢您对公司的关注！公司目前经营正常，产销两旺。今年，

公司计划推出壮腰健肾丸（目前已完成中试）、通脉降脂丸（目前已完成小试）

等；后续，随着现代中药产品线扩建及技术改造建设项目的陆续完工，公司将

陆续推出败酱片、补肾斑龙胶囊、夏桑菊颗粒等，进一步丰富公司的产品结构。



 

谢谢！ 

 

十、请问贵公司作为民营企业有无引入强大的合作伙伴做大做强公司的愿

景 

回复：您好！感谢您对公司的关注！做大做强做优是公司的愿景，也是公

司管理团队努力的方向。公司在做好内生式增长的同时，也不排除外延式发展。

如果机会合适，有能与公司协同发展的优秀公司，公司有意愿进行相关的合作。

谢谢！ 

 

十一、主持人你好，贵公司 22 年业绩以及 23 一季度业绩值得投资者点赞！

请问 23 一季度后随着疫情流感的结束对未来业绩是否有质的影响？贵公司的

医美行业目前是否有质的突破？谢谢 

回复：您好！感谢您对公司的关注！公司预期未来能保持持续增长，特别

是公司核心品种，公司有信心保持持续的增长，公司的特一止咳宝片有百年历

史，具有独特的止咳、平喘功效，且疗程短、见效快，具有较稳固的消费群体，

后期，公司将进一步加强现有市场的销售，开拓空白市场，同时提高消费者的

宣传教育，增加新的消费群体，促进止咳宝片的持续发展。另外，公司将进一

步加大其他中成药产品的市场开发力度，形成产品梯队，增强公司产品的竞争

力。 

在当前健康消费已成为社会发展和需求的重大领域前提下，公司将充分利

用自身优势，以现有的相关中药产品，如皮肤病血毒丸针对青春痘和金匮肾气

片针对治疗脱发的临床研究为契机，大力开发医美上游品种，为公司从药品的

研发生产到中医中药大健康消费领域的拓展，形成更好的协同效应。谢谢！ 

 

十二、公司为保持业绩的稳定增长，做出了哪些努力？有什么产品能支撑

这一增长？ 

回复：您好！感谢您对公司的关注！近年来，公司持续加大了市场的推广

力度，提高特一品牌的市场知名度。近两年来，公司核心产品特一止咳宝片销

售恢复较好，为公司带来了较好的经营业绩。同时，在国家大力发展中医中药

的战略决策下，公司紧跟国家发展大趋势，将中成药的发展作为公司后期的重



 

点。在措施方面：一是做好中成药的传承创新发展，进一步对现有的具有市场

潜力的中成药产品进行二次开发，达到对中成药的传承精华守正创新，让更多

消费者受益；二是加强与科研院所的合作，对经典名方、疗效确切的医院制剂

进行合作创新开发；三是进一步做大做强核心产品止咳宝片；四是加大中成药

市场开发力度，形成产品梯队及产品集群；五是夯实“原料+制剂”一体化优势，

形成协同效应；六是积极开展化学制剂药“一致性评价”，并参加相关集采招投

标工作，增加公司产品营销渠道；七是加强营销队伍建设，提高营销能力，将

现有的营销市场做深做细，提高产品市场占有率。公司希望经过进一步的努力，

保持公司业绩持续稳定的增长。谢谢！ 

 

十三、请问公司在股价非理性下跌情况下有何措施和办法稳定投资的信心 

回复：您好！感谢您对公司的关注！公司管理层努力做好公司的经营，保

持公司持续的发展，在国家产业政策大力支持中医药行业发展的背景下，公司

将紧跟国家改革与发展的大趋势，重点发展中成药品种，将公司的核心产品止

咳宝片发展为具有市场影响力的重大品牌，同时培养公司潜力品种，把公司做

大做强，提高公司的竞争力和抗风险能力，以长期稳定健康发展回报投资者。

谢谢！ 

 

十四、请问，总经理，对今年各季度公司经营业绩目标是怎样的？有什么

措施、优势可以保障业绩的目标达成？ 

回复：您好！感谢您的关注！根据公司股权激励的年度考核目标，2023 年

度考核目标为 2.41 亿元的净利润业绩（该预测并不代表公司的业绩承诺，请投

资者注意投资风险）。 

2023 年，公司将继续以国家产业政策为指引，围绕“创新引领，铸造中药黄

金大品种梯队；加强协同，夯实原料制剂一体化优势”，做好内功，促进内生式

的发展，包括：(1)做好中药传承创新发展；(2)进一步做大做强止咳宝片核心产

品；(3)加大潜力中成药产品的市场开发力度，铸造黄金大品种梯队；(4)夯实“原

料药+制剂”一体化优势，推动化学药品高质量发展；(5)积极参加集采和医院的

招投标工作，增加公司产品营销渠道；(6)在保持主业稳健经营的情况下，深化



 

公司的产业链布局。谢谢！  

 

十五、许总你好，目前为止贵公司止咳宝片是否满产满销？新的空白市场

是否已经在开发？谢谢 

回复：您好！感谢您对公司的关注！公司的止咳宝片已满负荷生产，目前

产销两旺，同时公司正在安装新的全自动包装线，后期将进一步释放产能，增

加产量来满足市场。公司当前的首要任务是提高现有市场的覆盖率，同时加强

营销队伍建设，为后期空白市场的开发做好准备。谢谢！  

 

十六、贵公司近期是否有较大规模的国际合作？中药受地域限制较大，是

否有长期发展规划？ 

回复：感谢您对公司的关注！公司近期没有国际合作的相关计划。公司后

期主要做好如下方面：一是做好中成药的传承创新发展，进一步对现有的具有

市场潜力的中成药产品进行二次开发，达到对中成药的传承精华守正创新，让

更多消费者受益；二是加强与科研院所的合作，对经典名方、疗效确切的医院

制剂进行合作创新开发；三是进一步做大做强核心产品止咳宝片；四是加大中

成药市场开发力度，形成产品梯队，形成产品集群；五是夯实“原料+制剂”一体

化优势，形成协同效应；六是积极开展化学制剂药“一致性评价”，并参加相关

集采招投标工作，增加公司产品营销渠道；七是加强营销队伍建设，提高营销

能力，将现有的营销市场做深做细，提高产品市场占有率。公司希望经过进一

步的努力，保持公司业绩持续稳定的增长。 

 

十七、贵公司研发费用增长，请问主要在进行哪类药品研发，研发的药品

具体的疗效是什么？ 

回复：您好！感谢您的关注！近年来，公司研发主要以响应《关于开展仿

制药质量和疗效一致性评价的意见》号召开展一致性评价为主，特一药业（包

含子公司海南海力在内）一共开展了 29 个品种的一致性评价研究，截至目前，

公司的头孢氨苄胶囊、蒙脱石散、头孢拉定胶囊、磺胺嘧啶片、阿莫西林胶囊、

盐酸克林霉素、甲硝唑片、吡嗪酰胺片、复方磺胺甲噁唑片、替硝唑片、卡托

普利片、盐酸乙胺丁醇片、盐酸二甲双胍缓释片、铝碳酸镁咀嚼片、利福平胶



 

囊等 15 个产品已通过一致性评价，其他项目正在按计划推进中。 

另外，近期公司与广州呼吸健康研究院签订了《关于止咳宝片治疗流感病

毒感染后咳嗽及肺部炎症的药效机制和物质基础研究的委托协议》，旨在通过

对止咳宝片治疗流感病毒感染后咳嗽及肺部炎症的药效机制和物质基础研究，

增加其对呼吸道病毒感染引起的气道炎症、咳嗽及痰液增多的适应症。上述产

品多为呼吸系统类和抗感染类品种。 

 

十八、请问可转债今年有赎回打算吗 

回复：您好！感谢您的关注！公司已于 2023 年 3 月 21 日召开董事会审议

并决定截止债券到期日（2023 年 12 月 6 日），公司均不行使“特一转债”提前赎

回权利。具体内容您可以查阅公司于 2023 年 3 月 22 日发布的相关公告。谢谢！ 

 

十九、为什么公司要定向增发？公司基于何考虑。增发对股价影响很大，

建议不要增发 

回复：您好，感谢您对公司的关注。在全面注册制背景下，根据《上市公

司证券发行注册管理办法》的规定“公司年度股东大会可以授权董事会决定向特

定对象发行融资总额不超过人民币三亿元且不超过最近一年末净资产百分之二

十的股票，该授权在下一年度股东大会召开日失效”。因该再融资品种适用简易

程序，操作简单，融资金额较小，对原股东的稀释较小，且在公司有项目建设

时能基本满足公司的资金需求，故公司董事会提请年度股东大会授权董事会实

施该再融资。该议案在获得年度股东大会授权后，如有后续进展，公司将及时

披露，请关注后续的公告。谢谢！ 

 

二十、淮安市洪泽区整个医院和药房均无止咳宝片销售 

回复：您好！感谢您对公司的关注！公司目前止咳宝片在全国市场均有销

售。2019 年，公司对市场进行了调研，在公司的止咳宝片全国市场中，目前还

存在部分市场覆盖率较低的区域，也有一些空白区域有待开拓。您提出的该问

题，经公司销售人员确认，淮安市洪泽区有洪泽县永春堂大药房、洪泽县朱坝

长生药房、淮安市金都大药房、洪泽区高良涧福全堂药房、洪泽县百灵药房、

淮安市洪泽区康济药房、洪泽县振兴大药房及洪泽县体仁堂大药房等相关药店



 

有售公司的止咳宝片。感谢您对公司产品的支持！谢谢！ 

 

二十一、请问贵司在医美行业的规划及现阶段医美产业对贵司业绩的影响

如何？ 

回复：感谢您对公司的关注！当前医美行业，虽然受国家有关政策的影响，

经营存在一定困难，但全球医美市场已进入到稳定发展阶段，中国医美市场方

兴未艾，发展潜力较大。在当前健康消费已成为社会发展和需求的重大领域前

提下，公司将充分利用自身优势，以现有的相关中药产品，如皮肤病血毒丸针

对青春痘和金匮肾气片针对治疗脱发的临床研究为契机，大力开发医美上游品

种；同时以公司中药提取技术等研发植物提取物适合于医疗美容需求的材料，

为公司从药品的研发生产到中医中药大健康消费领域的拓展，形成更好的协同

效应。目前，医美产业没有对公司业绩产生影响，后期若有医美相关优质标的，

公司不排除适时进行收购或参股等多种形式参与。谢谢！ 

 

二十二、希望公司重视市值管理，因为优秀企业的股价不会长期低迷的，

国内 2 亿的散户投资者，适当的市值管理比公司打任务广告更有效果。 

回复：感谢您对公司的关注！公司管理层努力做好公司的经营管理，扩大

产品的市场占有率、提高公司品牌的影响力，将公司做大做强，提高公司的抗

风险能力和盈利能力，以此来回馈广大投资者。同时，公司也关注到与投资者、

机构等的沟通交流是公司除了做好生产经营外，在资本市场的重要的工作，后

期公司将加强与投资者特别是机构投资者的沟通交流，提高投资者对公司的认

识度，为公司的经营发展建议献策，让公司的发展在资本市场体现出公司的价

值。谢谢！ 

 

二十三、希望公司能向片仔廣一样成长为知名优秀的企业 

回复：您好，感谢您的祝福与殷切希望，对我们即是压力更是动力，我们

在努力把公司的经营做得更好，提升内功的同时，也会向优秀的同行学习，取

长补短，提高给广大股东的回报。谢谢！ 

 

二十四、业绩非常好，也关注到了！但是最近公司的股价不太理想啊！贵



 

公司有关注嘛？ 

回复：您好！感谢您对公司的关注！公司在继续努力做好经营，提高股东

回报，回馈投资者的同时，也会关注到公司二级市场股价的情况，但二级市场

的股价波动，属于市场行为，受宏观经济、市场环境等多方面因素影响。后期，

公司在做好自身经营的过程中，加大与投资者的交流和宣传，让更多的投资者

能了解公司，为投资决策提供参考。谢谢! 

 

二十五、公司二季度经营状况 

回复：您好！感谢您对公司的关注！目前公司经营正常，关于公司第二季

度的经营情况，公司后期将按照相关规定及时履行信息披露义务，请您关注公

司后续披露的相关公告，谢谢！ 

 

二十六、未来一年内公司高管有没有减持计划 

回复：您好，感谢您对公司的关注。截至目前，公司已披露的高管减持计

划详见 2023 年 3 月 25 日披露的《关于公司董事兼高级管理人员股份减持计划

时间过半的进展公告》，除该事项外，目前公司尚未收到其他高管的减持计划，

未来如有相关计划，公司将及时履行信息披露义务。谢谢！ 

 

二十七、请问董秘公司有利用人工智能 GPT 技术研究新药，或有此计划

吗？ 

回复：您好！感谢您对公司的关注！公司未有开展利用人工智能 GPT 技术

研究新药的相关工作及计划。谢谢！ 

 

二十八、公司正在投研的创新药进展如何 

回复：您好，感谢您对公司的关注。公司研发主要着力于化学制剂药的一

致性评价、原料药制剂药的关联审评审批、中药创新药等方面，目前各项目稳

步推进中，如有重要节点性进展公司将及时公告。谢谢！ 

 

二十九、请问公司是否有打算投资扩大市场? 

回复：您好！感谢您的关注！公司此前的 2 个募投项目的工程建设正在进



 

行中，将陆续于 2023 年完工并投入使用。达产后，预计新增年产片剂 36 亿片、

丸剂 39.36 亿粒、胶囊剂 1.26 亿粒、颗粒剂超 5 亿袋的产能。另外公司全资子

公司新宁制药的产能会提高一倍，将进一步扩大公司原料药产品的市场份额，

增强公司的盈利能力。谢谢！ 

 

三十、对比同行优秀上市企业，公司的市值只有区区的 35 亿上下，离优秀

同行的百亿市值差距甚远，请问许董有向百亿市值的目标进军奋斗吗？ 

回复：您好！感谢您的关注！公司在做好经营的同时，也会关注到公司二

级市场股价的情况，目前公司的市值在 50 亿左右。二级市场的股价波动，属于

市场行为，受宏观经济、市场环境等多方面因素影响。后期，公司在做好自身

经营的过程中，加大与投资者的交流和宣传，重视市值管理，提高公司在资本

市场的声誉。谢谢！ 

 

三十一、请问公司拥有止咳宝这个独家品种，有否向片仔廣一样看齐，成

长为伟大的上市企业呢？ 

回复：您好，感谢您的祝福与殷切希望，对我们即是压力更是动力，我们

在努力把公司的经营做得更好，提升内功的同时，也会向优秀的同行学习，取

长补短，推动公司成长为伟大的上市公司。谢谢！ 

 

三十二、许董您好！片仔癀由于成本上升涨价近 30%，公司产品成本和价

格是否稳定 

回复：感谢您对公司的关注！由于采购的中成药，公司一般是根据市场需

求、原材料供需情况等，制定公司的采购计划，公司的采购一般实行经济批量

进货，控制采购成本。同时，公司中成药产品生产所需要的原料，均是市场供

应比较充足的药材，价格也有一定的波动，但总体来看，对公司产品成本的影

响不大，公司也会关注产品成本，适当进行营销策略的调整。谢谢 

 

三十三、许董你好，希望公司不要为了实施定向增发而刻意压低股价，建

议取消定增。 

回复：您好，感谢您对公司的关注。公司股价受市场行情等多方面因素影



 

响，属于市场行为，公司的责任是做好企业的经营管理，回馈投资者。您的建

议已收悉，公司董事会将认真考虑各位投资者的建议。谢谢！ 

 

三十四、许总你好，强烈建议贵司止咳宝提价，好药不怕贵，多学习片仔

癀，今年下半年止咳宝销量还是满产满销吗？长生药研制出来没？贵司有投资

眼科用药吗？ 

回复：您好，感谢您对公司的关注。止咳宝片具有一百多年历史，主要功

效是“宣肺祛痰、止咳平喘”，具有稳定的消费群体及一定的市场知名度和美誉

度。止咳宝片的核心竞争优势主要来源于其确切的疗效和见效快，复购率比较

高。止咳宝片为全国独家品种，价格适中，具有一定的价格优势。止咳宝片已

满负荷生产，目前产销两旺，同时公司正在安装新的全自动包装线，后期将进

一步释放产能，增加产量来满足市场。 

公司的全资子公司新宁制药及台山化工已对 NMN（β-烟酰胺单核苷酸）进

行立项和开展工艺研究，后续如有相关进展，我们将及时履行信息披露义务，

因该项目还处于研究初期，存在较大的不确定性，请投资者注意投资风险。 

在眼科类药物方面，公司持有阿昔洛韦滴眼液（国药准字 H20064176）、

复方右旋糖酐 70 滴眼液（国药准字 H20093918）的药品批文，目前暂未生产销

售。谢谢！ 

 

三十五、许董你好，公司的生产是采用人工智能的生产线吗？ 

回复：您好！感谢您对公司的关注！目前，公司的生产未采用人工智能生

产线，谢谢！ 

 

三十六、许董你好，公司现在的市值太低了，公司有把市值做到百亿的目

标吗？ 

回复：您好，感谢您对公司市值目标的殷切希望，感谢投资者的陪伴，对

我们即是压力更是动力。尽管公司市值受市场行情等多方面因素影响，但公司

管理层始终相信“厚积薄发，水到渠成”，作为管理层我们将继续努力把公司的

经营做得更好，提升内功，夯实公司发展基础，为公司市值的增长筑牢基础。

谢谢！ 



 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 5 月 10 日 

 


