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杭州可靠护理用品股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                       编号：2023-004 

投资者关系活

动类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （） 

参与单位名称

及人员姓名 

详见附件 

时间 2023年5月9日 

地点 公司会议室   线上 

上市公司参与

人员姓名 

副总经理、董事会秘书   王万元 

证券部经理   郑娟 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

一、副总经理、董事会秘书王万元简要介绍了公司业务情况。 

二、问答环节： 

1. 2023 年公司ODM大客户订单情况预计如何？以及内外销增长预期如何？ 

回复：对于 ODM大客户，一方面公司积极扩展原有 ODM大客户销售产品品类；另一

方面公司积极拓展新客户，将着力争取头部客户与战略新兴客户订单。客户领域不

仅局限于国内，国外客户也在同步拓展过程中。 

2. 公司 ODM业务订单的起量预计在什么时间节点？ 

回复：ODM 业务需要前期调研、产品研发、产品核价、小批量产品市场投放、市场

反馈等一系列客户需求对接，同时根据客户自身的业务情况进行订单量的调整。 

3. 公司 2023年自有品牌在渠道拓展方面的规划与布局以及进展情况如何？ 

回复：公司自有品牌业务目前仍以线上为主，近几年线上业务处于全渠道第一的位

置，发展较为稳定。线上渠道以传统电商为主，包括天猫、京东、拼多多等，同时

进一步拓展新兴渠道，包括抖音、快手以及其他垂直平台如微信小程序等，以保证

公司线上业务的稳定增长；线下渠道是 2023 年公司自有品牌的重点拓展渠道，公



司将从人力、财务等方面加大投入力量，力争在特渠、大客户等重点核心发展渠道

上有所突破。 

4. 2023 年对自有品牌宣传方面有什么样的计划？ 

回复：2023年，在公司经营情况较好、收入利润可控的前提下，预计将加大对自有

产品品牌的宣传投放力度。 

5. 原材料价格变化及海运费对公司盈利能力影响如何？ 

回复：原材料价格从去年下半年开始有所回落，今年原材料价格仍处于下行趋势中，

公司将与供应商更加紧密合作，成本端压力会逐渐得以释放。 

6. 公司是否考虑用期货的方式对冲绒毛浆成本？ 

回复：公司暂未考虑。 

7. 公司在医院、养老院等特通渠道布局的情况如何？ 

回复：医院、养老机构等特通渠道资质较好，公司已对线下销售设置专门的特通渠

道考核指标，整体布局工作正在有序开展中。 

8. 公司电商渠道收入占比、布局和规划如何？各平台销售占比情况如何？ 

回复：公司电商渠道目前仍以传统电商渠道为主，如天猫和京东两大传统电商平台。

公司将进一步拓展新兴渠道，包括抖音、快手以及其他的垂直平台等，以保证公司

线上业务的稳定增长。 

9. 针对消费者习惯方面养老政策的推出是否有影响？ 

回复：养老政策特别是政府对消费者购买行为补助和支持的政策，将会极大促进消

费者习惯的养成，公司期待政府持续加大如“长护险”等相关养老政策的推广力度。 

10. 2023 年收入展望目标如何？ 

回复：公司的营业收入主要为自有品牌业务和 ODM业务，自有品牌端是公司重点关

注和发力的方向，力争保持超过同行业平均水平的增长；ODM 业务营收公司将着力

争取头部客户与战略新兴客户订单，提高公司盈利能力。 

附件清单 

（如有） 

参会人员信息表 

日期 2023 年 5 月 9 日 

 

  



附件：参会人员信息表 

 

参会人员信息表 

序号 参与单位名称 参与人员姓名 

1 国海证券 林昕宇 

2 华夏久盈资管 张伟光 

3 幸福人寿 李训勇 

4 朴易资本 董国星 

5 正圆投资 戴旅京 

6 国海资管 吴正明 

7 东方阿尔法基金 竺艺 

8 金元顺安基金 罗天宇 

9 华泰证券资管 逯海燕 

（以上排名不分先后） 

 

 


