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浙江嘉益保温科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

          编号：2023-001 

 

投资者关系活动类别 

 

☐特定对象调研 ☐分析师会议 

 

☐媒体采访 ☐业绩说明会 

 

☐新闻发布会 ☐路演活动 

 

☐现场参观 

 

其他 机构投资者交流会 

形式 现场     ☐网上    ☐电话会议 

参与单位名称及人员姓名 

（排名不分先后） 

序号 单位名称 姓名 

1 深圳市金格投资管理有限公司 罗宏伟 

2 富利达基金管理（珠海）有限公司 樊继浩 

3 深圳海富凌资本管理有限公司 陈凌 

4 深圳市赛硕基金管理有限公司 黄士栩 

5 深圳财沣投资有限公司 安静 

6 深圳前海金色阳光资产管理有限公司 李沐枫 

7 个人投资者 符晓滨 

8 深圳市前海鑫鼎基金管理有限公司 刘磊 

9 深圳市协众投资管理有限公司 卢晓秋 

10 深圳前海聚龙投资有限责任公司 李友富 

11 深圳汇合创世投资管理有限公司 王兆江 

12 深圳润盈达投资有限公司 商惟玮 

13 深圳润盈达投资有限公司 李姝仪 

14 深圳市新狮峰投资有限公司 孙飞 

15 深圳龙鳞资本管理有限公司 王新明 

16 深圳前海京石投资管理有限公司 钟春亮 

17 深圳前海云溪基金管理有限公司 吴顺成 

18 东方财富证券广州兴民路证券营业部 钟志坤 

19 深圳市元朔投资发展有限公司 潘延智 



20 珠海巨石资产管理有限公司 尹元彪 

21 
珠海横琴智合远见私募基金管理中心

（有限合伙） 
茹意 

22 深圳常喜门资产管理有限公司 马杰文 

23 中邮证券研究所 杨维维 

24 深圳中科融信投资管理有限公司 程雨菲 

25 深圳第二基金管理有限公司 郑奇国 

26 深圳民沣资产管理有限公司 黄海山 

27 广东奶酪投资基金股份有限公司 李琳 

28 深圳前海创享赢投资管理有限公司 屈云新 

29 中信证券研究部 郑逸坤 

30 深圳金手指国际投资管理有限公司 瞿祥华 

31 东吴证券研究所 邹文婕 

32 富利达基金管理（珠海）有限公司 樊浩勃 
 

时间 
2023年5月11日 15:30 

 

地点 深圳市福田区深南大道4013号 

上市公司接待人员姓名 
董事长          戚兴华先生 

董事、副总经理  顾代华先生 

 

 

 

投资者关系活动主要内容介

绍 

1、前五大客户订单情况，竞争趋势。 

整体趋势较好，整个量逐渐增加。 

2、保温杯今年往后的价格趋势是怎样的？ 

这个行业有时尚快消品属性，每个季度都会有新品，价

格的变动主要是基于新品的不断推出，当然，对于能够获得

消费者喜爱的爆款，甚至常会出现价格上调的情况，再者海

外客户需求冷水壶更多。户外运动的人对于产品容量的需求

越来越大，容量越大，产品成本越高，销售单价也上升。 

3、去越南投资的契机是什么?有什么考虑因素？ 

主要源于二方面的因素：一方面，国外客户出于自身供

应链原产地全球均衡布局的考虑；另一方面，越南在五金产

业基础以及距离中国很近，便于国内协同。 

4、关于本公司的竞争优势。 

与客户合作多年，陪客户成长，具有竞争力的市场价

格，效率，服务，客户粘性。 



5、越南基础建设到哪一步？21年产能满产满销，越南产能什

么时间点能够产能释放？ 

首先介绍一下越南情况，从2022年9月到越南着手投资事

项以来，已实施相关的中越两国投资许可、土地租赁、建筑

施工方案确定。当前进入基建施工阶段，同时人员招聘培

训、设备选型等事项已同步启动。我们计划在今年底完成基

建、设备调试、产品试生产，努力促成明年一季度出货。

2024年是个逐步上量爬坡阶段，到年底实现满产能力。 

6、未来3-5年成长更多的是依赖于新客户开发还是与老客户

共同成长？老客户份额还有多少提升空间？ 

行业的市场规模越来越大，很多大公司跨界进入本行

业，促进需求端有较大增长，供应量也相应扩大，海外的竞

争格局比较良性，总体趋势价格往上走，据行业内相关专业

人士估算全美国的年采购量应该在4亿只左右，我们的销量也

在不断上升，每年行业增速稳定，这也是本行业有魅力的地

方。未来3-5年公司也将随着新老客户，随着行业的发展而成

长。 

7、盈利能力未来的变化趋势？ 

这个行业的毛利受很多因素影响，如汇率、原材料成本

等。 

8、公司在To C方面的战略部署，会不会与大客户有冲突？ 

我们公司在To C方面有布局，销售量短期内很难起来，

其实团队基因很重要，我们非常擅长To B，所以我们把精力

更多的集中在To B；还有一个方面就是To C再成功，单个品

牌的量达不到产能，并且To C与To B大客户之间的关系平衡

也是很大的难题。  

9、未来发展规划更多的是去发展To B类型，公司会有怎样的

举措？ 

客户定做的产品，有很多不同的类型，比如说，做户外

的产品，我们会选择性与其中3-5家来合作。在不同的行业细

分领域不同的消费人群，从而来选择不同的合作商。 

10、分红的持续性？ 



我们今年计划分红的比例是上一年度盈利的近40%，根据

相关比例设定的。 

11、未来三年战略是什么?这个行业是否有天花板？ 

比较优秀的品牌竞争是业内品牌不断投入营销打高价竞

争，我们行业目前有很多奢侈品的大品牌开始进入这个行

业，当这些大品牌进入这个行业以后，产品售价是不断提高

的，从而这个行业的天花板也越来越高，销售量也越来越

大，行业蛋糕越来越大，公司未来三年确保质量、服务、运

营效率和销售量的前提下不断扩产。 

12、原材料是什么？来源？工厂在哪？ 

原材料主要是304，主要产地在中国国内。 

13、不锈钢成本有什么优势？ 

不锈钢成本历史上在一个区间内震荡，低点时我们会大

量采购，高点时就少点采购。 

14、在评级方面，很多分析师都看好公司，但是股价目前处

在阶段低位，有无回购计划？ 

就当前市场对公司发展前景的估值，我们想过回购，但

是涉及25%流通股要求等一些技术性要求的规定，做不了。 

15、关于今年下半年的展望。 

我们不太设置很具体的发展的数据类目标，但要以客户

第一为核心理念，从客户需求出发，服务好客户。但就一季

度的业绩与当前的发展趋势，今年总体上还是处于一个上升

通道。 

16、公司的产销如何？ 

公司目前产销两旺。 

17、公司的研发费用有四千多万，主要用在哪些方面？ 

产品研发和功能研发。 

18、保温杯的保温原理是什么？ 

主要在于它的真空夹层，保温杯的内胆与杯身之间被抽

真空，形成一个真空层，众所周知真空传导热量慢，所以热

量会保持较长时间，并且保暖和保冷的设计也不同。 

19、贵公司毛利率较高，这主要是技术门槛的原因还是市场



渠道的原因？ 

我们公司团队花很多工夫在经营管理这方面，做很多精

益化生产和自动化生产工作，并在逐步提升运营效率，从而

提升毛利率。 

20、有没有考虑到利用保暖技术拓展到其他领域? 

有在研发类似的产品，还在过程中，这也是我们研发费

用高的原因。 

21、高端产品大概是什么一个方向？ 

对于海外市场的客户群体，主要是颜值更高。 

22、请问这个产品在美国的竞争格局是怎样的？ 

下游应用场景越来越清晰，越来越细分，行业产品分很

多类型，比如说健身用的，家居用的，户外用的，儿童用的

等等，在每个领域都有着越来越大的销量。 

23、贵公司在美国市场占有率是多少? 

美国全年消费量大概在4亿只左右，我们出口量大概在三

千多万只。 

24、主要市场出口占比？ 

公司产品绝大部分都是出口的。 

25、人民币贬值变化，对后续营收有影响吗? 

跟客户是以美元计价的，贬值对公司是利好。 

26、股权激励是怎样的？ 

我们去年做的股权激励，激励对象主要为公司中层管理

层和技术业务骨干，后续股权激励将持续做。 

27、除了美国市场，还有计划拓展其他市场吗？ 

通过服务的美国品牌去辐射全球，没有单一市场。 

28、除了美国市场外，还有其他国家市场怎么样？ 

随着冷水壶的应用普及，全球其他市场需求也在增加，比

如在2020年有一个品牌客户在南美市场突然爆发，销售量增加

好几倍。 

附件清单（如有）  

日期 2023年5月11日 
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