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无锡化工装备股份有限公司投资者关系活动记录表 
                                                  编号：2023-002 

投资者关系活

动类别 

█特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 
□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 

Indus Capital Advisors (HK) Ltd  李威律 

北京方圆金鼎投资管理有限公司  董能婧 
博道基金管理有限公司  吴子卓 

德邦证券股份有限公司  唐保威 

东北证券  许恩源 

广发证券  王宁 

国联证券  张旭 
杭银理财有限责任公司  陈立 

嘉合基金管理有限公司  罗永超 

开源证券股份有限公司  熊亚威 

民生证券股份有限公司  罗松 

上海承周资产管理有限公司  漆启焱 

上海宽远资产管理有限公司  何潇 

上海证券有限责任公司  刘阳东 

拾贝投资 李昌强 

泰康资产管理有限责任公司  段中喆 

相聚资本管理有限公司  叶善庭 

亿度商务信息咨询(上海)有限公司 谭震 

永赢基金管理有限公司  许拓 

浙江浙商证券资产管理有限公司  刘玮奇 

中海基金 周天昊 

中国国际金融股份有限公司  严佳 
中信建投证券股份有限公司  邓皓烛 

中银国际证券股份有限公司  曹鸿生 

时间 2023 年 5月 17日 14：30～16：30 

地点 公司三楼会议室 

公司接待人员

姓名 

财务总监、董事会秘书：徐高尚 

证券事务代表：杨欢 
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交流内容及具

体问答记录 

一、公司在同行业间的竞争优势有哪些？ 

公司优势主要有：1、公司在技术实力、品牌知名度等方面在国

内外市场具有较强的竞争优势，在行业内具有较高的知名度和较

好的声誉，客户资源优势明显。国内有大中型石油炼化、基础化

工行业客户，国际上有壳牌、美孚、BP等客户。公司自 1984 年

成立至今一直从事金属压力容器相关业务，多年积累，不断发展
获得了优质的客户群体；2、公司在技术研发上持续投入，自主

研发了以高通量换热器、高冷凝管换热器、降膜蒸发器等为代表

的高效换热器类拳头产品；3、公司内部管理不断提升，国内外

优质客户也会帮助我们共同成长。 

 

二、公司高通量产品应用领域和竞争情况如何？ 

1、目前应用领域主要为大型乙烯、芳烃、乙二醇、丙烷脱氢等

石油炼化、化工生产过程装置，也在积极向新领域拓展。 

2、竞争情况：高通量换热管最早只有美国 UOP 公司生产，近几

年情况来看，国内持续能做且有业绩的是本公司和广厦环能。公

司生产的烧结型换热管是一种可以低温差、高效传热的换热管，

具有自主知识产权。高通量换热器产品使用自己生产的高通量换

热管。 

 

三、公司 2023Q1盈利能力有所下滑，是季节性原因吗？ 
今年 Q1 毛利率较高的高通量产品和外销占比较低是盈利下降的

主要原因。公司前期毛利率较高，主要是高毛利的高通量产品销

售占比较高（之前国内几个大炼化基地项目上获取了较多优质高

通量产品订单），另外前期外销的毛利水平和占比相对也高一些。 

 

四、公司在手订单情况，尤其是高通量产品订单占比情况？ 

截至 2022 年底公司在手订单为 14.56 亿，订单结构与 2022 年度

收入结构差异不大。非标订单金额有大有小，几十万甚至上亿的

订单都有，大订单的交付波动会导致收入和利润产生阶段性波

动。 

 

五、高通量换热器和其它产品毛利率水平？ 

A：近几年高通量换热器毛利率在 40%以上，明显高于普通换热

器毛利率水平。同时不同订单毛利率差异大，产品大小、材质类

型、产品结构、技术难度、竞争格局都会影响合同毛利率，每个

合同毛利率都会有差异。 

 

六、2022 年石油炼化领域的收入下滑比较快，该行业未来展望

怎么看？ 

参考中石油、中石化 2022 年年报披露数据，两集团预计 2023

年资本开支相比 2022 年有所缩减。长远的情况难以判断，个体

方面感受不一样。年初至目前，公司新增订单总额同比有所增长。 
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七、公司在核电领域的业务情况？ 

核电领域，公司主要和法玛通公司合作，供应的产品主要为安全

壳过滤排放系统相关设备。该领域公司承接的订单量不大。核电

领域订单生产周期较长，回款较慢。 

 

八、光热发电业务进展情况？ 
光热发电有两个技术路线：塔式和槽式，公司具有竞争优势的油

盐换热器产品是应用在槽式项目。目前国内槽式项目投资比较

少，国内已商业运行的 2 个项目都有使用公司的油盐换热产品。 

近期，公司承接了宝武清洁能源槽式光热项目的油盐换热器订

单。 

 

九、公司产能现状及新增建设情况？ 

目前公司产能约为年产 1.7 万吨压力容器类产品，销售收入的增

长主要是高价值的产品占比提升。1.2 万吨高效换热器募投项

目，预计 2024 年中期竣工，会逐步形成产能。 

 

十、去年外销占比 14%左右，未来发展规划？ 

近几年国内项目相对较多。今年业务人员会主动走出去，通过拜

访沟通和技术交流，努力拓展外销订单，提高外销占比。 

 
十一、目前客户对交期要求是赶时间还是延期情况多？ 

产品交付期通常不会提前，由于客户项目进程及非标设备生产特

点，交付有所延后情况较为常见。 

 

十二、交付之后多久确认收入？ 

公司内销是按产品交付到客户现场经客户签收确认后确认收入。

公司不负责设备安装调试。公司发货前组织质量检验，通常客户

也会派人到公司现场检验。 

 

十三、公司产品生产周期？ 

生产周期长短不一，通常 6-12 个月，但也有超过 12 个月。 

 

十四、高通量渗透率不快，募投项目都是高通量，怎么匹配产能？ 

金属压力容器大都是非标产品，产线具有一定的通用性。但从公

司产能规划上，未来还是紧盯高效换热产品，做自己擅长的产品。

努力拓展新市场和新领域。 

 

十五、是否会推出股权激励？ 

有考虑，具体安排以后续公告为准。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

否 
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活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文

档等附件（如

有，可作为附

件） 

无 

 


