
 

证券代码： 002337                             证券简称：赛象科技 

天津赛象科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      

投资者关系活动

类别 

 

√ 特定对象调研        □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 中信建投证券股份有限公司   邓皓烛 

时间 2023 年 5 月 18 日 (周四) 上午 8:30~9:30 

地点 公司会议室 

公司接待人员 董事会秘书王红军、证券事务代表王佳 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

1、请简要介绍一下公司情况。 

公司属于轮胎装备制造行业，于 2010 年在深交所上市。近

几年，公司在保持原有产品优势的基础上，加大了智能制造、物

联网、大数据相关技术与公司产品的结合应用。公司自创立以来，

一直非常注重产品的技术创新和研发，不断加大产品的迭代升

级，提升公司产品的技术实力，进一步满足客户的需求。公司一

直深耕橡机设备制造细分领域，稳健发展。公司产品获得国家科

技进步一等奖，多次获得国家级和省部级科技奖项。 

2、以前国内这方面的产品设备都依靠进口，现在公司产品在国

内外的销售表现？ 

轮胎设备一般分全钢系列和半钢系列产品。公司产品在全钢

成型机细分领域全球排名前三，国内第一。公司产品涉及轮胎成

型机、挤出压延生产线、钢丝圈生产线、裁断机生产线等生产装

备。 

3、国内外竞争对手的发展情况？ 

公司是中国轮胎生产装备领域的开创和领军企业，近年来，

随着轮胎行业的快速发展，国内外竞争对手也在成长和发展，但

我们一直保持了行业领先地位。 



 

4、通用、专用机械设备的区分？ 

通用机械设备和专用机械设备是我们公司自己的一种统计分

类，通用机械设备一般指产品在客户企业比较常见，不只我们一

家设备厂商可以生产制造；专用机械设备主要包括公司有明显领

先优势的产品、为客户量身定制的产品、非常细分领域的专用产

品。 

5、公司在全钢胎领域优势比较明显，在工程胎或者巨胎这些领

域的竞争地位？ 

我们所说的全钢胎领域，是包括了载重、工程（包括巨胎）

这些类型的装备产品，在这个大的全钢产品领域，我们是国家级

制造业单项冠军产品。 

6、轮胎机械设备和下游轮胎橡胶企业需求相关，如何看待当前

轮胎橡胶行业的发展，市场情况？ 

从今年开始，经济逐步恢复，下游轮胎行业需求也在逐步提

升，我们的产品与国内工程建设、物流运输的景气指数相关，相

信宏观经济的恢复势必会给我们产品市场带来机遇和需求，我们

会抓住市场机遇，推动公司业绩的上升。 

7、国内外客户占比? 是否有和国内外龙头客户合作？ 

由于近几年国内外经济形势的不同和快速变化，每年情况有

所不同，具体可以参考公司历年年度报告。国内规模以上轮胎企

业，国外全球排名靠前的跨国轮胎企业，大部分都和我们有合作

关系。 

8、公司目前在手订单情况？ 

目前公司在手订单情况正常，一季度的销售额比去年同期有

明显增长。 

9、公司产品的生产周期情况？ 

不同的产品生产周期不同，比如大型产品生产线交付周期会

长一些，一般在 3到 6个月左右，部分小型设备生产交付周期短

一些。 



 

10、公司与青岛软控相比，区别和优势是什么？ 

软控股份也是我们行业的优秀企业。我们公司自 1989 年创

业以来，一直在轮胎机械关键核心设备及技术创新方面扎实推

进，为实现具有自主知识产权、填补国内空白、打破国外相关关

键设备的垄断做出了我们企业应尽的责任。 

11、对未来市场的展望？ 

从长远来看，国内轮胎生产装备行业的地位在全球市场来说

会越来越重要，非常看好未来行业发展。近几年来说，经济状况

比较特殊，受多种非行业内发展因素影响，不太好预测。但公司

对未来充满信心，对国内企业的发展速度和竞争实力充满信心。 

12、公司设备的生命周期或维修周期？ 

从使用上来说，除必要的维修，公司设备是非常可靠和耐用

的。但设备的更新并不是以设备的报废为标准，随着客户工艺、

技术，产能、能耗要求的提升和改变，客户从投入产出比的角度，

会适时考虑设备更新或改造升级。 

13、设备技术发展更迭的方向，未来产品趋势？ 

智能制造、数字化是制造业发展的总体趋势。公司近几年注

重智能制造、物联网、大数据等相关技术的研发和引入，推动公

司从“装备”供应商向“装备+服务”供应商的转型。通过开发

工业互联网平台，协助客户提升设备效率和产量，降低能耗和故

障率。 

14、公司工业物联网服务的销售模式？ 

一是在设备销售时，通过客户授权加入设备公有云工业互联

网平台；二是单独为客户量身定制私有云工业互联网平台；三是

对现有设备进行升级改造，将传统设备接入工业互联网平台。 

15、产品升级对设备自动化（无人化）方面的作用？ 

作用明显，操作人员需求明显减少。这也是客户考虑更新设

备的重要因素之一。 

16、订单中升级改造的比重？ 



 

目前客户设备改造的需求日益增多，公司有专门团队在做老

设备升级改造方面的项目。  

17、海外是否有设备更新升级需求，有没有技术壁垒或专利保

护？ 

大的跨国轮胎公司订单一般都有自身的技术标准和工艺要

求，非常注重知识产权的保护，一般都采取量身定制的方式。 

18、与国内市场的客户关系? 

公司与国内客户一直都保持良好的合作关系，与众多轮胎公

司都有长期合作。 

19、和空客公司的合作情况，交付节奏是怎样的？  

根据签订的框架协议，空客每年都会释放一定量的订单，具

体交付情况可参见年报。 

20、公司与国产大飞机 C919 是否有合作？ 

没有合作。 

 

 

 

 

附件清单 无 

日期 2023 年 5 月 19 日 

 


