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证券代码：003041                                证券简称：真爱美家 

 

浙江真爱美家股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2023-008 

投资者关系活动

类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （    ） 

参与单位名称及

人员姓名 

南方基金：任婧、卢玉珊、吕思奇 

国泰君安：张爱宁 

时间 2023年 5 月 18日 

地点 电话会议 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书：胡洁 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、公司出口地区情况介绍？ 

答：公司主要出口地区为中东、北非和南非，包含“一带一路”

部分沿线国家，公司毛毯产品为出口当地民生刚需，一方面毛

毯不仅可以作为床上用品，也可以作为宗教用铺垫、装饰用品，

多作为一次性消费品使用，故当地人更换毛毯频率较高，因此

公司出口地区对毛毯的使用非常频繁、且需求量非常大，公司

多年以来针对当地民生特点，研发设计出了一大批质量稳定、

花型艳丽的高性价比毛毯产品，深受当地人民喜爱。 

 

2、新工厂目前建设进度？ 

答：目前新工厂已完成主体厂房建设，部分车间已完成设备安

装并开始调试，预计第四季度可正式投产，一期投产后，公司

设计总产能将达 6.5-7万吨，因此产能爬升将最快于四季度至

明年逐步体现。 
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3、如何应对新工厂投产后产能提升部分？ 

答：一方面公司将继续聚焦核心品类仿韩毯、叠加云毯品类提

升，深耕中东、北非等中高克重毛毯市场，积极拓展，挖掘潜

力，稳固并扩大优势，进一步提升市占率；另一方面，公司也

启动了新产品开发和储备，由于生产工序相近且下游客户重

叠，公司选择了市场规模较大的地毯品类切入，未来将逐步提

升地毯类产品份额，目前已完成部分品类开发并开始接单；另

外也会注重婴童毯、毯套件等细分市场品类以满足市场开拓需

求。 

 

4、智能工厂未来投产后毛利率、产品品质等各方面提升主要

体现在？ 

答：产品品质和客户需求方面，智能新工厂将通过企业云、物

联网、5G网等互联网和各类信息系统的运用，实现全厂设备的

全面数字化和信息化，借助数字化推动生产流程优化和再造，

设备状态实时采集和工艺数据下发，进一步提升产品制成率和

产品品质稳定性，不断提升客户满意度，同时也提升了公司柔

性生产、快速交货的能力，满足客户不断升级的消费需求；在

生产成本方面，通过生产流程优化再造和现代化设备应用，水

电气等各项能耗成本进一步降低：通过实施经编车间盘头运输

行挂系统、白坯布 AGV、RGV运输系统，全面实现物流自动化，

预计操作人工减半；新增的加弹生产工序，进一步完善毛毯全

生产链，成本控制更加优化；立库建设也增强了公司原材料战

略储备能力，以更好应对原材料价格波动对毛利的影响。 

 

5、公司一季度业绩同比回落原因和二季度订单情况？ 

答：一季度业绩同比有所回落，主要原因为汇兑损益和原材料

价格上调，另外部分出口国家货币不稳定外汇短缺，客户有一

定观望情绪，造成下单滞后，5月初公司刚结束广交会参展，

客户询单情况达预期。公司一般下半年为销售旺季，由于毛毯
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为出口当地民生刚需用品，预计后续需求会逐步释放。 

 

6、产品调价因素？ 

答：公司主要根据当期原材料价格波动和汇率变动适时调整产

品售价。 

 

7、公司生产形式？产能利用率？ 

答：公司主要实行以销定产，2022 年公司产能利用率达

93.93%，接近满产。 

 

8、公司如何确保成本控制优势？ 

答：1、公司利用充裕的现金流和多年对原材料行情的判断，

对原材料进行战略性储备，以应对原材料价格的波动；2、公

司保持每年持续研发投入和技改，不断提升生产工艺和工序，

实行精益化生产；3、公司借助产能规模优势合理调配淡旺季

生产计划以实现成本优势。 

 

9、主要竞争对手情况？ 

答：国内毛毯生产主要集中在浙江、山东、江苏等地，公司经

过多年发展，目前在生产规模、生产成本控制、产品质量、新

产品和技术研发等方面均处于行业领先地位，同时公司也积极

对标山东、江苏等主要毛毯生产厂家，继续挖潜成本控制优势

和产品品质优势，进一步增强公司在销售定价上的主动权，不

断提升竞争优势。 

附件清单（如有） 无 

 


