
 

 

证券代码：300070                                                               证券简称：碧水源 

北京碧水源科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                                                     编号：2023-005 

投资者关系活动类别 

特定对象调研                分析师会议 

媒体采访                    业绩说明会 

新闻发布会                  ■路演活动 

现场参观 

其他  

参会人员 
东方证券、长江证券、中银基金、招银理财、华宝证券、鑫元证券、人保资产、

光大资管 

时间 2023 年 5 月 18 日周四  10：30—11：30，14:00-15:00 

地点 上海 

上市公司接待人员 高级副总裁、董秘 

投资者关系活动主要

内容介绍 

 

公司在 2022 年实现了归母净利润 7.08 亿，比 21 年增长了 21.36%，23 年

一季度，我们实现归母净利润 4,816万元，较上年同期也增长了 28.08%，可以

看到公司的经营情况稳步增长。业绩的稳步增长一是得益于公司与中交集团的

协同作用。在国内外市场开拓方面，碧水源和集团各单位从多个区域市场陆续

展开合作，共同投标了中山、霸州、监利、唐山、长江新城、尉氏县等多个项

目。海外市场方面，我们借助于中交集团海外经营网络，积极拓展如中东、非

洲等重要国别的市场，落地了我们在孟加拉米尔夏莱供水及巴基斯坦瓜达尔港

海水淡化等项目。在科技创新方面，公司与集团加大协同力度，公司通过参与

在集团获奖评优及职称评定等方面，进一步释放我们科技工作者的活力。同时，

也计划利用混改等相关政策，进一步激发大家的积极性。二是在管理方面，公

司通过专项的减亏治亏、两金压控及减员增效等手段，提高了公司的经营质量。

碧水源在 2022 年也做了内部分析，财务费用 2022 年较 2021 年同期降低了 1.8

个亿。销售费用降低了超 1个亿，管理费也降低了 1个亿。 

问：请问公司的核心竞争力是哪些？目前公司研发及业务的重点方向有哪

些？ 

答：公司主要将持续提升膜技术，因为膜技术才是公司的核心竞争力，通

过巩固集膜材料研发、膜装备制造、膜工艺应用于一体等技术手段和数字化水

务运营“两个国际领先”优势，坚定科技创新和高质量发展“两条主线”，在



 

 

污水资源化、高品质饮用水、海水淡化、盐湖提锂、工业零排“五大业务领域”

进行重点发力，紧抓聚焦主责主业、产品持续领先、提升市场份额、做实项目

管理、优化资产布局、强化价值机制“六大增长引擎”，通过相互协同联动，

加速碧水源开创发展新征程，为解决我国城乡水环境、水资源、水生态问题提

供技术和产业支撑。 

问：通过对财务报表的分析，目前公司虽然利润指标有所提升，但是投资

收益这部分亏损比较厉害，请问后续有什么处置的规划吗？ 

答：目前投资收益主要是被云南水务、良业科技还有德青源这三家公司影

响比较严重。云南水务是亏损 11.58 亿，我们对这部分一直很重视，公司管理

层也在采取积极的解决措施，同时云南方面股东也在积极协调，各方共同努力

提升云南水务经营质效及财务状况等，我们预计未来这块也会逐渐改善。良业

科技的业绩主要是还是因为它在三年前开始转型，从工程公司大力发展文旅行

业，同时又正好碰到过去三年文旅行业受到的较大冲击，所以 2022 年的业绩体

现出来的不太好。但随着目前形势的好准，我们认为良业业绩也会恢复。德青

源这几年一直在做治理提升、减亏和提质增效的工作，大家也可以从近年公司

年报中披露的德青源的财务数据看出来，效果还是比较显著。总的来说，我们

对这部分的资产一直很重视，也在积极采取各种措施来解决这些问题，从而有

效提升公司整体的经营质效。 

问：请问现在公司盐湖提锂业务的情况如何？ 

答：我们 22 年跟踪和拿到的项目，包括课题还是比较多的，主要是集中在

我们膜设备标段，具体包括超滤、纳滤、反渗透设备等。同时，在做海水淡化

的时候，我们也有吸附剂的产线，去年我们也对原有用于海水淡化的吸附剂材

料进行了改造升级，现在开发出了能用于盐湖提锂的吸附剂材料。公司今年也

拿到了吸附剂的第一单，1.5 个亿。这是钛系吸附剂的，也是具有标志性意义

的。钛系吸附剂主要适用于西藏盐湖，目前西藏盐湖正在快速开发，所以我们

认为，碧水源的吸附剂+膜的组合，在这块还是有较大的市场的。但是我们也注

意到目前锂价格波动比较大，公司也会持续进行关注。 

问：PPP 业务方面，公司的运营业务收入目前已逐渐形成一定规模，但是

毛利率方面还是比同行业公司低一点，请问原因是什么？ 

答：公司在 2015 年之前，主要以销售高毛利的膜设备为主，随着环保相关

政策的变化以及 PPP的推行，公司开始逐渐承接 BOT、PPP 类项目。公司的 PPP

项目于近几年陆续转入运营，运营初期受运营调试、保底水量等相关影响，以



 

 

及公司前期获取部分 PPP 项目时，主要以设备销售等收益为主要投资参考因素，

部分项目运营收益率不高。因此和同行业部分已稳定成熟运营多年对比，目前

阶段稍低。未来预计随着时间推移，公司存量运营项目的水量及收入，以及 ROE

等均会逐渐提升，同时新增项目投资时，也将 ROE 等重要指标纳入投资决策，

未来该部分也将会逐渐提升。 

问：现在公司在乡镇污水处理领域还有优势吗？ 

答：碧水源在创立之初就是做农村污水发家的，目前已成功走出了一条在

全国范围内也算是具示范效应的农村治水方案。咱们国家农村水环境治理的特

点是体量小，分散性大，管理人工费用高。公司在膜生物反应器（MBR）技术成

熟应用的基础上，自主创新研发出了 ICWT，专门用在各种中小规模的、分散性

的生活污水和与之类似的工业有机废水处理。这个设备现在已经在全国范围内

规模化应用了，公司用这个设备承建了上万座农村污水处理站。在村镇污水的

运营模式上，公司也有独特的大厂+小站的运营管理模式，简单来讲就是选择规

模大的站点作为运行管护的基地，进行集中管理、采购、维修，选择小站负责

运行、管理、维护、记录等，结合公司智慧水务信息系统，使原本单独管理的

人力成本和吨水成本大为下降。 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 5 月 19 日 

 


