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证券代码：000680                                                 证券简称：山推股份 

山推工程机械股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系活动

类别 

【请在您选择的方式的“（ ）”中打“√”，下同】 

（ √）特定对象调研        （   ）分析师会议 

（   ）媒体采访            （   ）业绩说明会 

（   ）新闻发布会          （   ）路演活动 

（ √）现场参观 

（   ）其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

东莞万葵：赵虎、张俊 

丰盛资本：李美群 

时间 2023 年 6 月 2 日 9:00-10:30 

地点 公司总部大楼 203 会议室 

上市公司接待人

员姓名 
吴建义、朱来锁、袁  青、姚素平、贾晶、秦晓莉、周兴动 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、行业发展形势判断、应对措施 

2023 年国内行业目前整体不太乐观，但随着国家宏观政策调

控力度的增强和时间的推移，虽然 2023 年会面临一定压力，但国

内工程机械市场需求预计会逐步恢复。出口方面，海外市场虽然增

速有所放缓，但仍保持增长态势。预计工程机械出口将呈现前高后

低的态势。 

公司 2023 年工作思路为深化改革创新，强化业绩考核导向，

简政提效，激发组织与人员活力；打造“一秀三优”产品，助力市

场与业务调整；多措并举，提升公司运营质量与盈利能力，推动公

司高质量、突破式发展。 

二、国四排放升级的影响 
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公司推出了满足国四排放要求的全新升级国四系列产品以及

多款技术领先的新产品，对国四产品做了充足的准备。但是由于目

前工程开工率不足，导致市场需求受到一定影响。国内前五个月形

式不是很乐观，但是海外还维持增长态势。 

三、工程机械配件业务的发展 

山推的主机配件是同步发展的。公司配件除公司内部配套以及

满足公司产品后市场需求外，还向国内外各大工程机械主机厂配

套。目前公司配套的主机厂有小松、雷沃、徐工、临工、柳工、中

联、三一、山河智能等。 

四、2023 年一季度经营情况及可持续性 

2023 年第一季度公司营业收入实现 23.7 亿，扣非后净利润实

现 1.4 亿，分别较去年同期增长 1.4%，97.60%，公司盈利能力不

断提升，主要是因为海外产品收入占比增加以及大马力推土机等高

毛利产品销售比重增加所致，也是公司加快产品结构调整、提高智

能制造水平、强化降本增效等工作成果的体现。 

五、与卡特、小松比，山推产品的竞争优势 

首先得益于国内健全的供应链体系，主机交货周期较短。成本

方面，山推产品性价比高，售后服务及时，维修成本、后续保养成

本较低。 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 6 月 2 日 

 


