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指南针上市公司投资者关系活动记录表

编号：2023-008

投资者关系活动

类别

特定对象调研 分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 电话会议

其他：券商策略会

参与单位名称及

人员姓名

一、中信证券 中期策略会

中信证券研究所、中信证券自营、深圳和美资本、珠海坚果私募基金、瑞

腾投资、合众资产、Aspex Management，共7人

二、德邦证券 中期策略会

德邦证券研究所、交银施罗德基金、博亚投资、长鸿资产、宝弘资产，共5

人

三、高盛高华证券 亚洲金融日

Franklin Templeton Invs (Asia) Ltd, Lion Global Investors Ltd, Marshall

Wace Asia Ltd, Schroders Plc, Temasek Holdings (Pte) Ltd，共7人

四、中金公司 中期策略会

中金公司研究部、招商资管、鲁信创投、华夏未来资本、淡水泉投资、申

万菱信基金、浙江韶夏投资，共7人

五、华安证券 现场调研

华安证券研究所、新华基金、兴合基金、泰康基金、天弘基金，共5人



时间 2023年 5月 30日至 6月 20日

地点 线下策略会、电话会议、现场调研

公司接待人员

姓名
证券事务代表、投资者关系总监：李静怡女士

投资者关系活动

主要内容介绍

问答交流

1. 今年的一季度，公司仅开展了全赢系列私享家版软件产品的销售，并未

销售上年同期的全赢决策智能阿尔法版产品，请问这么安排的原因是什

么？

答：公司基于今年工作整体优化调度考虑，一季度主要开展了全赢系列私

享家版软件产品营销，并未同期营销上年同期的全赢决策智能阿尔法版产

品，该产品拟安排在今年下半年择期启动。此外，公司安排高端产品的推

广时机，除固有的年度安排外，也会综合考虑市场整体情况、客户规模和

需求的积累、产品迭代研发的准备情况，以及经营团队的工作安排等因素。

2. 今年二季度，公司软件销售的情况怎样？

答：根据公司过往几年的产品销售周期，每年二季度集中销售一次中端产

品（全赢博弈擒龙版），今年二季度如期进行销售。关于具体的销售情况，

请关注公司今年的半年报。

3. 公司未来的获客成本是否会提升？

答：公司的金融信息服务业务与资本市场的景气度关联性较强，广告投放

获客也和资本市场的景气度有紧密关系。一般情况下，若市场景气度高，

则广告投放的单一获客成本就会下降，投入产出比就会上升，该背景下就

会推动公司更多的广告投放，反之，投放规模就会缩小。

今年，随着金融信息服务新增用户有了更多的业务场景，在广告投放方面，

公司将会一定程度上容忍金融信息服务业务核算下的获客成本一定程度的

上升，努力通过提高广告投放获得更多的用户，进而推动证券相关业务更

好、更快地发展。



4. 公司在去年收购麦高证券后，与其他三家证券公司的广告服务业务是否

继续开展？

答：公司在去年收购麦高证券后，与其他三家证券公司的广告服务业务合

作将在充分尊重业已形成的商业成果，秉持契约精神之上，在一定规模水

平下继续保持。但随着麦高证券的经纪业务有序展业，预计公司与这三家

证券公司的合作规模将逐步缩小，相关收入预计也将逐步萎缩。

5. 公司未来是否计划开展基金代销业务？

答：公司目前已上线指南针基金 APP，未来会根据公司业务发展适时谋求独

立三方基金销售资质。此外，麦高证券具有基金销售资格，但与东财、蚂

蚁等三方机构的基金销售的业务形态有所区别，给客户的体验以及展业方

式也有显著差异。

6. 麦高证券今年的 IT 投放计划是什么？

答：公司在去年三季度收购麦高证券后，为尽快恢复其业务经营，已加大

人才队伍建设、更新 IT系统及技术设备迭代，增加了证券业务相关成本投

入。今年二季度，麦高证券已由原来的顶点 A2 交易系统升级更新为顶点

A5交易系统，目前已正式上线运行。后续麦高证券将持续加大 IT投入，完

善证券研发体系和扩充人才队伍，进一步恢复麦高证券的相关业务。

注：在本次与投资者交流过程中，投资者提出的问题与公司前期披露内容

有重复的，公司不再重复披露，请参阅公司过往已披露的投资者关系活动

记录表。

附件清单 无

日期 2023年 6月 20日


