
南昌矿机集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

证券代码：001360      证券简称：南矿集团 

        编号：2023-008 

投资者关系

活动类别 

 特定对象调研 分析师会议媒体采访 □业绩说明会 □新闻发布会 □路

演活动 现场参观 □其他 

活动参与人

员 
东腾创新投资：王安亚 

时间 2023 年 7 月 3 日 

地点 公司行政楼 308 

形式 线上会议 

上市公司接

待人员 

董事、总裁：龚友良 

董事、副总裁、财务总监：文劲松 

董事会秘书：缪韵 

交流内容及

具体问答记

录 

1、公司今年及明年的业绩增长情况预计如何？ 

答：公司的客户群体主要是大型国企和央企，这些企业的良好业绩表现对公司的

业绩表现有着积极的影响。根据《2023 年一季度报告》，公司 2023 年第一季度

营业总收入同比增长 20.98%，归母净利润同比增长 7.30%。公司明年的业绩表现

还受到整体经济形势的影响，具体详见后续披露的定期报告。 

 

2、公司销售的设备和配件的单价情况？ 

答：公司销售的设备的单价会因设备的种类、型号、规格和市场定位等因素而有

所不同。例如，主机设备的单价会根据破碎机和筛分机的不同类型和规格有所差

异。配件的价格则更加多样化，因为其涉及到主机销售的后市场，种类更加丰富。 

 

3、智能运维的合同平均单价多少？ 

答：智能运维的合同平均单价主要根据产量和岩性计价。例如，公司目前主要运

维的砂石骨料是灰岩和硬岩。其中，灰岩的运维成本相对较低，而硬岩的运维成

本相对较高，特别是当硬岩需要经过制砂处理时，运维成本将会更高，其中包括

人工工资、电耗、磨耗以及水耗等成本。 

 

4、公司智能运维怎么服务客户，为客户创造价值？ 

答：具体来说，公司的智能运维主要服务于两个层面的客户。首先，公司的核心



客户是拥有大规模硬岩产线的企业。这些企业的规模越大，公司的管理成本越低，

人均成本占比也越低，这是公司选择的目标对象。其次主要是平台公司，包括地

方的交投和城投公司等。这些公司具有采矿权但自身缺乏生产运维能力，需要寻

求公司的帮助。公司与业内知名企业合作搭建了后台技术架构，并通过数据采集

和清洗建模，来指导智能运维和维保工作。这不仅可以降低用户的运维成本，提

高他们的市场竞争力，还能解决他们缺乏专业团队和运营体系的问题。 

 

5、公司已销售的设备中有多大比例包含智能运维？ 

答：目前这个比例还比较小。这是因为公司的商业模式仍在创新阶段，前端的市

场需求空间虽然很大，但公司的配套体系尚未完全建立，公司高性能智能破碎机

关键配套件产业化项目目前还在建设阶段，因此，公司目前主要在培养团队和运

营模式，同时逐步建立维保市场和运维市场。总的来说，智能运维是公司未来发

展的重要方向，公司将逐步建立完善的配套体系，以更好地服务用户，并推动公

司的发展。 

 

6、公司所生产的门槛最高的是什么设备？ 

答：目前，公司核心产品是破碎设备。公司的优势在于，在整个细分行业中破碎

机的品类和规格都较为丰富。在筛分机方面，公司是该细分行业国家标准的制定

者之一。 

 

7、请问金属矿和非金属矿，哪些矿石是最难破碎筛分的？ 

答：这取决于矿石的磨蚀性。公司建立了母岩实验室，通过运用破碎功、磨蚀指

数试验原理，借助自动化和软件技术，研发了全新的破碎功指数试验机、磨蚀指

数试验机，用于破碎功指数和磨蚀指数的测定。在客户选择公司的时候，公司会

要求客户提供其原材料矿山的原料，并借助实验室技术，根据所测定的数据来决

定破碎机的选择及定制化。 

 

8、公司所生产破碎机和筛分机的应用领域？ 

答：公司生产的破碎、筛分设备下游应用领域较为广泛，目前主要有砂石骨料、

金属矿山两大直接应用领域，砂石骨料行业是当前破碎、筛分设备下游应用中占

比最高、市场规模最大的领域。砂石骨料是房屋建筑、交通运输、水利水电、城

市公共设施工程中混凝土的必要组成部分，约占混凝土质量的 6/7。金属矿山领

域以黑色金属和有色金属矿产为主，矿石在经过破碎、筛分设备处理后，经过选

别和提炼，大部分用于生产钢铁和合金，广泛应用于船舶、汽车、3C、建筑、机

械、航天等基础工业领域，应用领域非常广泛。 

 

9、公司的设备有运用到稀土矿吗？ 

答：有运用到，但是关联度不太大，因为稀土的选矿工艺不用破碎筛分，只有局



部生产流程会用到筛分。 

 

10、公司在长江中游的市占率比较高，如果要往像长三角、珠三角、成渝、京津

冀、陕西这些地方发展，这个是取决于什么要素？ 

答：公司不只是在长江中游有布局，在全国的各大区域的砂石骨料集散地都有布

局，比如神山和华新千万吨级的项目，只是相对来说在长江流域的项目案例会多

一点，或者有些项目案例比较大，比较具有代表性。由于砂石骨料货值较低但跨

省交通运输成本高，砂石骨料的生产基本用于供应当地及周边省份，区域壁垒较

强，因此各个区域的砂石矿资源禀赋决定了该区域市场的景气度。 

关于本次活

动是否涉及

应披露重大

信息的说明 

否 

活动过程中

所使用的演

示文稿、提供

的文档等附

件（如有，可

作为附件） 

无 

提供资料清

单（如有） 
无 

 


