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中密控股股份有限公司投资者关系活动记录表 

              编号：2023-027 

投资者关系活动

类别 

 特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

汇华理财：陆达之；中信证券：Amurdi Boc；中银国际证券：

陶波、曹鸿生 

时 间 2023 年 7 月 19 日、2023 年 7月 20 日 

地 点 公司四楼会议室 

上市公司接待人

员姓名 
董事、副总经理、董事会秘书兼财务总监  陈虹 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、公司产品的交货期？ 

答：交货期会因为增存量业务的区别及产品的不同而有

所差异。增量业务的交货期,和主体项目建设进度相关，泵用

机械密封一般 6~8 个月能交付，压缩机干气密封一般 10~12

个月才能交付；存量业务因为省去了设计、实验等环节，交

货期比较短，一般只需要 2~3 个月就可以交付。 

2、公司的国际市场是如何发展起来的？ 

答：国际化战略是公司最重要的战略之一，开拓国际市

场是公司业务的重要组成板块，也是公司获得更大市场空间

的重要途径。公司在国际市场的业务主要是石化领域的增量

市场业务，基本集中在发展中国家。早期公司也曾试图打入

欧美市场，但欧美市场以存量业务居多，密封行业存量市场

的客户粘度本就很高，欧美市场尤甚，公司在欧美市场很难

拓展，后来公司迅速调整策略，紧跟“一带一路”配套发展

中国家的新建项目，国际市场业务才逐渐增多，尤其近两年



国际业务发展迅速，去年国际业务订单创新高。现在公司国

际业务模式与前几年相比也已经有了显著变化，前几年公司

国际业务模式主要是公司为国内主机厂的国际订单配套密封

产品，国内主机厂把整机出口国外，公司由此逐渐获得海外

终端用户的应用业绩。现在公司国际业务仍然有不少是为国

内主机厂配套并出口国外，但以往公司的国际业务基本只和

国内主机厂沟通，现在则可以和国外终端用户做很多直接、

深入的交流，由国外终端用户选择采购公司产品，公司也逐

渐进入了一些终端客户的区域合格供应商名录。另外，公司

与西门子、埃利奥特等国际著名主机厂有直接合作并取得一

定业绩。在国际市场上，公司明显感受到国际客户对品牌的

看重。近些年通过不断积累业绩以及积极参加国际展览、学

术交流活动、企业间交流等方式，公司不断提升国际市场的

品牌知名度与影响力。同时，公司国际业务的团队较以往也

有明显成长，团队不断成熟、壮大，获取订单的能力明显增

强。国际业务收入连续几年保持了 50%以上的增速，大量的在

手订单也为今后国际业务的持续增长奠定了基础。 

3、公司目前在手订单情况如何？其中增量业务与存量业

务占比情况如何？ 

答：公司目前在手订单量仍然保持在高位并创新高，由

于增量业务在生产系统的停留时间远超存量业务的停留时

间，因此公司目前在手订单仍然是增量业务占比更高。 

4、公司还会做新一轮的股权激励吗，公司如何看待股权

激励？  

答：公司前段时间回购完成的股份就是在为新一轮股权

激励做准备，回购的股份会用于股权激励或员工持股计划。

公司一直认为人才是公司核心竞争力最重要的体现，而股权

激励是激励和凝聚人才的重要手段和体现，只要股权激励方

案设计得当，股权激励能够有效实现员工价值与企业价值绑



定，能够很好地提升员工工作的主动性及工作中的主人翁意

识，公司将股权激励作为一项长效激励机制，通过不断实施

的股权激励达到提升员工整体长期工作效率与工作成果的目

的，激发并提升核心骨干员工的企业认同感和企业使命感，

将其个人价值与企业价值绑定，实现共同发展。 

附件清单（如

有） 
无 

日 期 2023 年 7 月 20 日 
 
 


