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证券代码：000950 证券简称：重药控股

重药控股股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2023-011

投资者关系活动

类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

活动参与人员

参与单位：

西南证券、博时基金、相聚资本、华西证券

上市公司接待人员：

财务总监、董事会秘书 邱天

证券事务代表 曹芳

公司 IR团队工作人员

时间 2023年 7月 17日-20日

地点 公司会议室

形式 现场会议

交流内容及具体

问答记录

1、公司十四五战略中“千亿”目标是如何细分的

公司业务仍以药品配送为主，占 600-700亿，器械端 200

亿左右，中药、新兴业务等约 100亿左右；各部分组成动态变

化。

2、公司今年的营收目标

2023年公司预计实现营业收入 740-800亿元，根据上半年

完成情况来看，公司有信心实现全年营收目标的上限。

3、公司十四五战略中“三百城”的具体规划

“三百城”指十四五规划期间，除了完成空白省会布局以

外，在全国 300余个地级市完成新设或并购企业的目标，实现

全国商业网络的覆盖。公司将充分发挥规模优势、网络优势、
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服务优势，加强医疗器械、零售连锁、中医药等细分领域的收

购与战略合作，横向实现全国网络覆盖，纵深推进区域网络下

沉。

4、器械板块增长较快的原因

公司成立器械事业部，并通过专营器械和药品器械兼营两

种模式进行虚实线双线管理，积极推进高毛器械业务。目前公

司器械收入占比约 14%，还有很大的增长空间。未来公司将牢

抓骨科、辅助生殖、消毒供应等细分市场，搭建器械细分市场

平台，积极推动 SPD项目，扩大细分市场份额。

5、公司零售板块布局

公司采取以自营零售药房为主、加盟药房为辅的运营模

式，自营零售药房包括社区健康药房、DTP处方药房两大类型

药房。2022年公司零售板块实现营业收入 26.43亿元，同比增

长 16.63%。近年来公司零售板块致力于批零一体化战略的实

施，在巩固重庆大本营网络布局及经营质量提升的同时，依托

省域商业公司，着力推进 DTP处方药房的全国发展，已覆盖

全国 18个省市，门店数量突破 100家，2022年，DTP处方药

房销售同比增辐 28.72%，销售规模、门店数量、发展速度均

较往年有较大提升。公司将通过批零一体协同、传统社区药房

与专业 DTP药房协同，实现融合发展和集团化竞争优势。

6、公司中药板块布局

中药业务是“五路军”中一个重要的发展方向。公司深化中

药流通业务，产业链上游延伸，下属约 130家公司拥有中药材

和中药饮片经营资质，开展中药合作种植、销售、智能化代煎

中心、智慧中心药房、共建中药科室，此外拥有 1家中药配方

颗粒生产企业，于 2023 年投产、1 家中药饮片生产企业，目

前处于试生产阶段，产能预计 5000吨/年。

7、公司在医药工业板块的布局

目前公司以参股化药、生物药、现代中药、器械、IVD、
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AI、高质耗材等方式进入工业。公司参与了医药研发，并以实

施MAH制度为契机，加大与国内外研发机构的合作，通过引

进消化和自主创新相结合，按照国际化标准不断开发适合公司

战略发展的新产品，实现医药工业产品和医药商业协同快速发

展。今年 7月，由公司作为上市许可持有人的奥美沙坦酯片已

获批注册。

8、公司麻药业务发展

公司是国内仅有三家经营麻醉药品和第一类精神药品的

全国性批发企业之一，是全国第二大麻精药品批发商。随着院

内手术需求的恢复，今年麻精药品销售也是一个恢复的过程。

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明

本次活动期间，公司不存在透漏任何未公开重大信息的情形。

活动过程中所使

用的演示文稿、

提供的文档等附

件（如有，可作

为附件）

无


