
 

 

证券代码：002612                                   证券简称：朗姿股份 

 

朗姿股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2023-004 

投资者关系活

动类别 

 

特定对象调研   □分析师会议 

□媒体采访       □业绩说明会 

□新闻发布会     □路演活动 

□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 59 家机构 68 名人员参与，详见附件 

时间 2023 年 7 月 24 日、25 日 

地点 朗姿大厦 

形式 线上会议 

上市公司接待

人员姓名 

副总经理、董事会秘书：王建优 

证券事务代表：易文贞 

交流内容及具

体问答记录 

1.公司收购武汉五洲、武汉韩辰后，未来还会按照同样模

式进行收购吗？采用这个模式的主要考虑是什么？ 

回复：公司此次收购武汉五洲、武汉韩辰采用的收购模式，

是先通过参与设立医美产业基金，充分利用医美产业基金的专

业化投研团队进行筛选和孵化收购标的，并在标的管理规范和

具有持续性盈利能力后上市公司再向医美产业基金进行收购，

即“体外培育+成熟后收购”的模式。公司未来还会采用该模

式，主要考虑是：近年内，医美行业的成长性被诸多企业看好，

收购市场竞争较为激烈。为提前锁定有成长潜力的医美机构，

公司通过医美产业基金前期先筛选和孵化，主要基于以下考

虑：一方面，医美行业处于成长初期，市场上可供选择的成熟

机构有限，与公司相符合的商业模式尚未建立，经营能力尚不

稳定，利润较少或不确定，若用上市公司直接收购会导致公司

营业利润的大幅波动；另一方面，医美产业基金收购的大部分

医美机构尚处于早期的不规范阶段，不具备直接收入上市公司



 

 

的条件，需要进行一段时间的合规梳理和规范运营后才能进行

体内收购。同时，公司致力于医疗美容机构管理多年，已积累

了一整套较为科学和完善的客户引流、医疗诊治、业务流程和

售后服务体系，具备了可复制的医美机构管控模式。近年来，

采用“体外培育+成熟后收购”模式也已得到包括爱尔眼科在

内的相关行业的上市公司所普遍接受。 

2.请介绍一下公司定增事项的进展情况？ 

回复：目前公司 2023 年向特定对象发行股票预案已经公

司董事会及股东大会审核。后续尚需获得深圳证券交易所审核

通过并报经中国证券监督管理委员会同意注册，请投资者注意

风险，谨慎投资。 

3.请介绍一下上半年销售恢复情况 

回复：2023 年初以来，随着宏观经济政策的调整、经济持

续复苏，居民时尚消费倾向较 2022 年度有所修复。就 2023 年

第一季度情况看，公司实现整体营业收入 11.39 亿元，较上年

同期同比上升 21.31%；实现毛利率 56.39%，比上年同期下降

1.55%；实现归母净利润 6,204.91 万元，同比上升 6,985.13%；

扣非后归母净利润 6,294.77 万元，同比上升 7,861.36%。截止

2023 年 3 月 31 日，公司总资产 70.53 亿元，较上年末下降

0.81%；归属于上市公司股东的净资产 29.27 亿元，较上年末

增长 1.69%。 

其中，2023 年第一季度，时尚女装实现整体营业收入 4.34

亿元，较上年同期增长 10.65%，占公司总营业收入 38.1%（上

年同期为 41.7%）；实现毛利润 2.48 亿元，毛利率 57.08%；实

现归母净利润 1,218 万元，同比上升 304%。医疗美容业务实

现整体营业收入 4.59 亿元，较上年同期增长 30.68%，占公司

总营业收入 40.3%（上年同期为 37.34%）；实现毛利润 2.46 亿

元，毛利率 53.62%；实现归母净利润 2,778 万元，同比增长

633.18%；绿色婴童业务实现整体营业收入 2.47 亿元，较上年



 

 

同期增长 25.85%，占公司总营业收入 21.69%（上年同期为

20.87%）；实现毛利润 1.49 亿元，毛利率 60.33%；实现归母净

利润-15 万元，同比上升 80.13%。 

4.看到公司定增预案募投项目主要是米兰柏羽和医美研

究院，请介绍一下公司对米兰柏羽和晶肤医美的不同定位。 

回复：米兰柏羽是国内高端综合性医美品牌，公司此次定

增拟在成都、重庆、郑州、青岛、昆明五地建设米兰柏羽医疗

美容医院，此举将深化并完善公司医疗美容业务板块的区域布

局，助力公司构建全国医美生态版图。此外，基于公司在医疗

美容行业丰富的服务经验、医疗技术及管控能力，此举将有利

于公司打造一流医美产业，提高公司在医疗美容行业的影响

力，实现公司“医疗美容行业健康发展标杆”“国内医美行业

领军企业”的战略目标；同时，公司以新建医疗美容医院为抓

手，稳步推进多年打造的国内可复制的医美经营模式，构建医

美产业先发优势壁垒，以实现医疗美容业务市场份额的扩张，

提高公司医疗美容业务板块的行业竞争力。晶肤医美主打激光

与微整形类医疗美容服务，拥有国际化医学美容专业团队，专

业化医疗美容器械设备，个性化定制美容方案，规范化的高品

质服务，致力于运用医疗美容技术与产品，满足客户年轻化塑

形需求，实现“晶肤医美，让爱年轻”的品牌理念。 

5.女装板块今年的销售趋势有哪些变化？ 

回复：从一季度数据来看，时尚女装实现整体营业收入

4.34 亿元，较上年同期增长 10.65%。二季度时尚女装业务继

续保持了平稳增长的态势，其中线上销售同比增幅要高于线下

销售，数字化运营赋能的深入推进有效提升经营质量。 

6.医美板块客单价指标同比的变化情况？ 

回复：从目前的数据来看，客单价相比于去年同期有所提

高，同时老客收银占比同比于去年有所提升，也就是说“回头

客”越来越多。 



 

 

7.医美的获客渠道有哪些，哪个渠道获客成本最低？ 

回复：公司医美的获客渠道包括搜索、信息流、电商（美

团、大众点评、新氧等）、三方转诊、分享、自媒体等。引流

成本最低或投入产出率最高的是求美者之间的相互分享。 

8.公司在降本增效方面采取了哪些典型举措？ 

回复：公司不断提升降本增效的运营能力。2023 年初以来

的举措包括：采购方面，公司采用集团统一采购，随着朗姿医

美经营规模的日益提升，以及参与自研产品应用范围的逐步扩

大，采购成本将逐步降低，在行业内具有规模优势；营销方面，

定期对各机构各种渠道投放效果进行分析与总结，引导和要求

各机构选择效益更高的营销渠道或模式；人力成本方面，持续

优化组织架构和岗位人员，扩大业务指标量化的业务范围，不

断提高人效标准，努力降低人力成本。同时，公司集团法务部

牵头制定各类合作模式的具体要求及协议范本并进行发布，严

格营销推广的规范性。 

9.根据公司一季度报告披露的利润推测公司半年度利润

同比增长会超过 50%，但是公司并没有披露半年度业绩预告

是什么原因呢？  

回复： 公司半年度报告已预约于 8 月 30 日披露，敬请关

注。公司严格按照深交所的相关规定履行信息披露义务。按照

相关规定，上一半年度每股收益低于或等于 0.03 元可免于披

露半年度业绩预告。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

无 

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文

档等附件（如

有，可作为附

件） 

无 

 



 

 

附件：参会名单 

 

华创证券 兴业证券 

Point72 Hong Kong Limited 沙钢集团投资控股有限公司 

北京沣沛投资管理有限公司 上海混沌投资（集团）有限公司 

北京华软新动力私募基金管理有限公司 上海磐厚投资管理有限公司 

淡水泉投资 上海庆涌私募基金管理有限公司 

东方证券 上海睿扬投资管理有限公司 

东海证券资管 上海泰旸资产管理有限公司 

格林基金管理有限公司 上海同犇投资管理中心（有限合伙） 

国海证券 上海长见投资管理有限公司 

国华兴益保险资产管理有限公司 上银基金管理有限公司 

国信证券证券投资部 深圳正圆投资有限公司 

杭州乾璐投资管理有限公司 台湾中国人寿保险股份有限公司 

好奇资产 泰信基金 

弘毅远方基金管理有限公司 天弘基金 

华安基金管理有限公司 鑫元基金管理公司 

华宝基金管理有限公司 信达澳银基金管理有限公司 

华创证券 兴合基金管理有限公司 

华富基金管理有限公司 兴华基金管理有限公司 

汇安基金管理有限责任公司 兴业基金管理有限公司 

嘉实基金管理有限责任公司 幸福人寿保险股份有限公司 

金信基金管理有限公司 远策投资管理有限公司 

金鹰基金管理有限公司 浙江旌安投资管理有限公司 

进化论资产管理有限公司 浙商证券股份有限公司 FICC事业部 

景顺长城基金管理有限公司 中国人保资产管理有限公司 

凯石基金管理有限公司 中欧基金管理有限公司 

路博迈投资管理(上海)有限公司 中信证券资产管理部 



 

 

民生加银基金管理有限公司 中银集团投资有限公司 

名禹资产 中邮创业基金管理股份有限公司 

南方基金管理股份有限公司 中再资产管理股份有限公司 

鹏华基金管理有限公司  

 


