
山东龙泉管业股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                  编号：2023-003 

投资者关系活

动类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 

活动参与人员 
中国国际金融股份有限公司研究部分析员张琮翎； 

公司董事兼副总裁王晓军、董事会秘书李文波。 

时间 2023 年 8 月 2 日（星期三）下午 14:00—17:00 

地点 龙泉股份四楼会议室 

形式 现场调研 

交流内容及具

体问答记录 

1、公司经营团队情况介绍。 

答：公司主要经营团队以 80 后成员为主，人才结构较为合理，既有

拥有多年行业经验的业务型管理者，也有财务等专业型管理人才。 

 

2、子公司新峰管业业务介绍。 

答：公司子公司新峰管业主要从事工业金属管道配件（又称工业金属

管件）的研发、生产与销售业务。其主要产品为弯头、三通、四通、180°、

90°、45°弯头、异径管、翻边短节、管封头、锻制式承插系列等管件，

产品主要用于核电及石化行业。 

新峰管业产品覆盖范围从以高压临氢管件、核级管件为主，逐步扩展

为高、中、低压管件全覆盖，并积极推广管道预制化产品。 

新峰管业参与了我国核电和石化领域的多项重点建设项目的管件供

货，成为中石油、中石化、中海油、中核和中广核等大型国有企业所需压

力管道配件的骨干供应商，与大型客户具备较为稳定的长期合作关系。同

时公司还积极拓展海外业务，参与了巴基斯坦恰希玛核电站 C2 项目，越



南煤头化肥、缅甸化肥、哈萨克斯坦煤化工项目等境外供货项目。 

 

3、目前主要销售产品为 PCCP，未来该产品的订单和下游需求情况

如何？ 

答：公司 PCCP 产品主要应用于长距离调水工程、管网改造、水利市

政设施等民生工程领域，随着国家对水利管网建设投资力度的加大，下游

领域对公司产品仍有较大需求。 

 

4、PCCP 行业的竞争格局如何？ 

由于关系国计民生的重大水利建设工程，招标的业主或总包方对企业

的资质和实力较为看重，PCCP 行业拥有较高的市场壁垒，头部企业的品

牌优势、业绩积累优势、成本控制等优势进一步显现，目前该行业的竞争

主要集中在几家头部企业之间。拿公司中标的环北部湾广东水资源配置工

程 PCCP 管材项目举例，从项目中标、工厂选址到建设完成仅有短短几个

月的时间，快速建厂和组织能力也是 PCCP 头部企业竞争实力的体现。 

 

5、防腐钢管业务的发展情况如何？ 

答：公司通过大力发展 3PE 防腐钢管、小口径不锈钢波纹管等新型管

材，进一步丰富了公司的管材产品类型，满足不同环境下的管道工程建设

需要，与原有 PCCP 等混凝土管材形成互补效应，进一步提升公司的整体

竞争实力。 

2022 年度，公司 3PE 防腐钢管等钢管类产品，实现营业收入 5,000

余万元。 

 

6、金属管道预制化产品情况介绍。 

答：随着国内外炼油行业的迅速发展，单套装置的处理能力不断增加，

工艺参数高、介质复杂、工况条件苛刻，高压管道需求越来越多。高压管

道由于其工况条件恶劣（高温、高压、临氢、腐蚀等），一旦出现质量问

题，后果较为严重。所以高压管道焊接质量要求较高，焊后通常需要热处



理和内部缺陷检测，工艺的成熟和稳定性至关重要，之前临时的施工条件

已不能满足要求，进行工厂化预制势在必行。管道预制化主要有如下优点：

（1）缩短工期保证进度；（2）质量控制系统、有序、有效；（3）剩余

材料少，节约成本。 

今年上半年，无锡新峰变更民用核安全设备制造许可活动范围，新增

了“管道预制（核安全级别：2、3 级，主要关键工艺：焊接）”“不锈

钢弯头、异径管、三通（核安全级别：2、3 级，主要关键工艺：焊接）”

等设备类别，扩大了“管道预制（核安全级别：2、3 级，主要关键工艺：

弯制）”的范围。目前，已经实现了预制管道的批量供货。 

 

7、2022 年公司全年收入约 9 亿，同比下降约 27%。其中各个季度净

利润均为亏损，导致原因是什么？ 

答：2022 年度，公司业绩亏损主要原因如下： 

（1）报告期内，受经济下行、部分水利项目招投标延期及产品结构

调整等因素影响，公司营业收入较上年同期下降，虽然公司在成本费用上

进行了严控，但公司整体毛利率下降，造成经营性亏损。 

（2）根据《企业会计准则》和公司会计政策的相关规定，结合公司

的实际情况，公司对存在减值迹象的应收账款、固定资产、商誉等资产计

提了部分减值准备。 

（3）报告期内，根据公司总体经营规划，并结合公司实际经营情况，

公司对部分分子公司进行了处置，其中，公司出售淄博龙泉盛世物业有限

公司 100%股权造成处置损失 1.85 亿元，该部分损失属于非经常性损益。 

 

8、公司 2023 年第一季度业绩，同比改善的主要原因是什么？ 

答：主要原因为 2023 年第一季度产品销售增加所致。 

 

9、未来水利大型项目审批及规划节奏如何？ 

答：近年来，国家水利投资一直保持在较高水平。今年 5 月，中共中

央、国务院印发《国家水网建设规划纲要》，是当前和今后一个时期国家



水网建设的重要指导性文件。《纲要》提出，到 2025 年，建设一批国家

水网骨干工程，国家骨干网建设加快推进，省市县水网有序实施，着力补

齐水资源配置、城乡供水、防洪排涝、水生态保护、水网智能化等短板和

薄弱环节。到 2035 年，基本形成国家水网总体格局，国家水网主骨架和

大动脉逐步建成，省市县水网基本完善，构建与基本实现社会主义现代化

相适应的国家水安全保障体系。 

一般来讲，输调水项目分为主管线及配套管线。主管线所使用的管材

口径较大，配套管线管材口径相对较小。主管线项目建设完成后，配套管

线也会跟进建设，有的项目也会分为多期推进。总体而言，随着水利相关

的投资力度加大，带来的项目储备还是比较丰富的。 

我们认为跨区域调水项目，至少在未来十年内，仍有持续的建设需求。

未来实现我国水网的高质量发展，需要对水网建设进行进一步的提质。目

前，许多大型输调水项目仍然是通过明渠输水，若升级为管道输水，一方

面，可减少土地的占用，另一方面，可以减少水源的二次污染问题，有利

于保障水质。因此，随着社会经济的不断发展进步，大型输调水工程建设

仍有持续地发展。 

 

10、预计 2023 年公司整体订单及增速情况如何？ 

答：2023 年以来，公司累计中标金额超过 13 亿元，其中包括环北部

湾广东水资源配置工程、滇中引水二期工程等多项重大输引水工程管材供

货项目。 

 

11、7 月底，国务院常务会议，决定核准山东石岛湾、福建宁德、辽

宁徐大堡核电项目，无锡新峰是否会参与其中？ 

答：新峰管业积累了众多核电项目供货业绩，前期已为宁德、徐大堡

核电项目的其他机组提供了管件产品。后续，新峰管业将密切关注核电建

设项目并会积极参与。 

 

12、公司未来业务拓展方向是什么？ 



答：未来 2 至 3 年，公司将围绕目前的核心业务领域，向综合型的技

术与服务商转型，提供更为丰富的产品品类。 

按照用途分类，水大概可以分为四大类：第一类是居民生活用水，第

二类是工业用水，第三类是生态补水，第四类是农业用水。按照归口管理

部门，我们的客户则可划分为水利部门和水务部门。客户目前有三大核心

需求，第一个是安全，第二个是环境友好，第三个是性价比。在水的这个

大应用场景里面，会涉及到管、阀、泵、仪，以及信息化和运维控制等众

多的产品与服务。 

未来公司将立足于水利、市政、石化、核电四大核心产业领域，利用

多年来积累的行业资源禀赋，进行产业链延伸，寻求有限多元发展。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

不适用 

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文档

等附件（如有，

可作为附件） 

无 

 


