
上海维宏电子科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

证券代码：300508                                            证券简称：维宏股份 

投资者关系活

动类别 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □其他 

参与单位名称

及人员姓名 
远信投资—袁迦昌；安信证券-陈之馨；德邦基金-陈艳妮 

时间 2023 年 8 月 2日 

地点 公司会议室 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书刘明洲 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

主要交流内容如下： 

1、上半年各行业增长情况如何？ 

回复：按照行业分，激光同比增长 40%左右；家装同比增长 13%左右；

金属切割，同比下降 19%左右；伺服，同比增长 5%左右。 

2、目前预期全年业绩如何，在哪些行业上会取得更大突破？ 

回复：我们没有在手订单的概念，对下游感知度偏弱。而且我们客户所

涉及的行业分布也非常散，很难展望全年。激光，我们还是有信心。家

装行业，得看房地产恢复的程度和速度，不太好判断。金切领域，下游

是传统制造业，现在看制造业恢复的并不理想，整个金切领域还是有压

力。但是，优化之后的产品，我们还是有信心和期望的。 

3、激光增长的原因是什么？ 

回复：上半年整个激光切割设备市场保持很好的增长态势，其中有一个

原因是整机设备出口很好。我们增长除了行业因素之外，一个是次新客

户采购份额的提升。一些这一两年新拓展的客户，他们从我们这边的采

购额逐渐提升，占比提升。还有一个是，抓头部、树品牌从而带动中小

客户的策略效果显现。由于行业头部企业的使用，带动了一些中小企业

采购。核心因素是，我们激光领域产品矩阵更加完善，产品性能更加优

秀。 



4、你们外贸表现也很好吗？ 

回复：我们内外贸分类，通过我们外贸代理商出货的，算作外贸。卖给

国内整机客户，然后他们整机出口的，我们算作内贸。外贸风险比较大，

我们销售条件相对比较严格，十几年来才培养了十几家。我们现有的行

业类别基本都有。这几年持续都有增长。但是，达不到激光这么高的增

幅。 

5、价格有压力吗？ 

回复：这个要看行业，我们行业较多，不同行业有不同的竞争态势，价

格压力不一样。压力最大的是，传统金切，开通这块业务，他们以经济

型为主，竞争比较激烈。有些年份会出现所谓的年降。年初时，大客户

可能要求价格降低几个百分点。上海这边的几个行业，竞争相对不那么

激烈，而且我们的产品比较有竞争力，整体没有明显压力。 

6、收入和净利润变动为什么差这么大？ 

回复：主要原因是毛利率变化较大。一是因为今年各种物料价格持续走

低，成本端在下降。二是，我们是个软件企业。软件产品有一个特性，

可以不断的叠加功能。如果我们开发出新功能，评估之后认为客户会为

这个新功能买单，那么筹划一下弄个新产品，价格提高一下。但是，硬

件部分有时候还不用变化，因此成本还不变化。当然期间费用也有变

化，但不是首要因素。 

7、金切领域竞争如何？ 

回复：目前，金切领域两个泾渭分明。行业格局讲，外资以中高端为主，

国产以中低端为主。而国产为主的中低端，前后两个梯队差距明显。广

数、新代、凯恩帝为第一梯队，我们南京公司算作第二梯队靠前一点。

和第一梯队比，毛利率和出货台数有很大差距。去年底开始，我们帮南

京公司把几款核心产品从硬件和软件上做了梳理，对产品进行了优化

升级。客户试用之后，反响很好，有几个零件加工效果比第一梯队国产

友商的效果还好。 

我们目标不是仅此而已，不仅仅是现在的中低端市场。我们有个大系列

FE 系列，这是针对中高端市场的，整个周期到 2026 年，包含了车、铣

和车铣复合等领域。上个月的青岛机床展，我们 FE 系列首款产品亮相。

引起了不小的轰动，好几家友商自己组团去我们展台学习体验。 

8、你们有五轴吗？ 

回复：刚刚亮相的 FE 系列的那一款产品就是 3-5 轴联动。其实，我们



有比较丰富的五轴功能集，RTCP 只是其中一项。我们在实木雕刻、水

切割运用的很丰富。在金切领域知名度还比较低。由于在木工、水切割

的经验积累，我们就移植到激光切割领域，预计 10、11 月左右，我们

会推出激光三维五轴。 

9、激光切割行业除了你们两家之外，还有哪些企业？ 

回复：激光切割控制系统，国内目前主要是两种，一种是整机厂商在国

外的一些品牌的技术平台上自己做二次开发。我们有个新客户之前就

是在西门子的一个平台上自己做开发，现在基本全切换我们的了。第二

种是用数控系统厂商提供的控制系统。做控制系统的，现在国内有好几

家，但是能够上规模的，只有我们两家。其他家的发展空间会比较小。

激光领域，我们两家分别走了不同道路。他们纵向发展，控制系统偏通

用；我们横向发展，由于我们 Phoenix 平台便于二次开发，偏定制。双

方发展目前都算比较成功。两种方向都有一座大山。而且随着双方产品

不断提升，无形中提高了行业门槛。运动控制不但要好，而且随动技术

也要优秀，再加上 CAD/CAM 套料，数控厂商要成为“六边形战士”，没

有短板才有可能站稳。行业窗口已经很小很小了。设备厂自己开发系统

不是最佳的选择。如果产品上要超过我们两家，那么投入就不可能低。

软件开发是需要持续投入的。不像整机设备，研发出来之后按图制造就

行了。如果花大投入搞成了，销售又成了难题。对不对外出售？不对外

销售，仅仅自用，大概率是覆盖不了投入的；如果对外出售，那些作为

竞争对手的整机厂商会买吗？如果从成本端考虑，小额投入，那么研发

出来的软件，凭啥能比我们两家的性能好？你的整机加工效果和效率，

凭啥要比用我们两家产品的其他厂商优秀呢？ 

与投资者进行交流中，严格按照《信息披露事务管理制度》等规定，保

证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平，没有出现未公开重大信

息泄露等情况，同时来现场的投资者已按深圳证券交易所要求签署调

研《承诺书》。 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2023 年 8 月 4日 

 


