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深圳市信维通信股份有限公司投资者关系活动记录表 
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投资者关

系活动类

别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

其他 （电话会议） 

参与单位

名称及人

员姓名 

2023年 8 月 18日 

国海证券、中信建投证券、海通证券、博时基金、华泰证券、汇添富

基金、嘉实基金、天弘基金、花旗银行、交银施罗德、华夏理财、中

邮人寿、太平资产、创金合信基金、东吴基金、国泰投研、海富通基

金、红土创新、汇丰电子、建信保险资管、仁桥资产、太保资产、天

风电子、天九投资、霄沣投资、兴合基金、易米基金、源乐晟资管、

远信投资、长盛基金、正圆投资等。 

 

以上排名不分先后。 

时间 2023年 8 月 18日 

地点 2023年 8 月 18日 电话会议  

上市公司

接待人员

姓名 

董事会秘书：卢信 

投资者关

系活动主

要内容介

绍 

第一部分：公司 2023 年上半年度的经营情况 

2023年上半年，公司实现收入 334,533.11万元，较上年同期下

降 9.42%；实现归属于上市公司股东的净利润 19,350.22万元，较上

年同期增加 5.20%。报告期内，公司在继续调整、优化业务结构，加

强精细化预算管理控制，使得公司经营效率稳步提升。2023年上半

年，公司毛利率为 18.52%，与去年同期基本持平；公司资产负债率



从去年年末 45.46%下降至 38.88%，继续保持健康水平。 

 

第二部分：介绍行业情况及业务发展情况 

从行业应用分类上，公司下游应用包括消费电子、物联网/智能

家居、商业卫星通讯、智能汽车。其中物联网/智能家居、商业卫星

通讯、智能汽车是公司大力拓展的新行业。从产品分类上，分为成熟

业务和新业务，成熟业务包括天线、无线充电、EMI/EMC；新业务包

括高精密连接器、LCP模组/毫米波天线、UWB、汽车互联产品、被动

元件等。从 2023年半年度收入构成来看，公司新业务占收入规模占

比继续提升。公司天线、无线充电、EMI/EMC等业务在今年上半年虽

然面临比较弱的行业需求，但经过产品结构的优化升级，应用前景

好的产品得以重点发展。 

公司的下游应用行业中，消费电子市场景气度仍处在缓慢回暖

中，物联网/智能家居、商业卫星通讯、智能汽车还是蓬勃发展的行

业。 

消费电子领域，全球智能手机市场连续五个季度下滑， 2023年

上半年全球智能手机出货量同比 2022年下降 12%。 

商业卫星通讯是近几年发展得非常迅速的行业，尤其是低轨道

卫星通信。许多科技公司都有商业卫星通讯相关规划，预计未来几

年都是商业卫星通讯快速发展以及相关生态快速演进的时代。公司

在好几年前就开始布局，有幸成为商业卫星通讯行业的参与者，目

前已成功给国外大客户供货，营收规模不断增加，未来将大力拓展

更多的客户。 

智能汽车也是一个蓬勃发展的行业，汽车正在经历电动化、智

能化的过程，公司早在 2018 年就看到汽车电子的业务机会，并在

2019年初成立江苏信维智能汽车互联科技有限公司。公司为智能汽

车提供汽车天线、车载无线充电、UWB模块、EMI/EMC以及正在大力

拓展的高频高速连接器，上述在智能汽车行业也是需求量增长非常

快的细分产品领域。 



目前，行业步入后智能手机时代，竞争加剧，各大厂商也开始寻

求业务优化与转型，向更高增长的应用行业拓展。公司也紧抓行业

发展趋势，结合自身的基础与优势，积极进行业务优化与转型，一方

面向产业链上游环节的电子材料与元件延伸，提升公司产品竞争力；

另一方面加快拓展物联网/智能家居、智能汽车、商业卫星通讯等新

行业，打开公司发展新空间。目前，公司推进新行业新产品的进展迅

速，业务优化与转型已初见成效。 

总体而言，拓展新业务、延伸新行业，是公司未来发展的关键。

公司一直坚持以材料驱动业务发展，搭建了磁性材料、高分子材料、

陶瓷材料、功能复合材料等核心材料平台，做好材料，提升公司产品

竞争力。公司在研发方面倾注了大量精力和投入，专注于材料、技术

和业务的拓展。经过过去几年对新业务的探索和发展，公司正逐步

实现回报并进入收获阶段。 

整体来看，公司会继续坚持通过对基础材料、基础技术的研究，

创造出值得信赖的创新产品与解决方案，为客户创造价值；不忘初

心，不断拓宽自身的技术护城河，力争成为“卓越运营+产品领先”

的企业。 

 

第三部分：公司对未来的展望 

展望今年下半年，消费电子行业还将继续回暖，另一方面物联

网/智能家居、商业卫星通讯、智能汽车等新行业也在不断出现发展

机会。经过两年的业务调整和优化，目前公司增长的逻辑比较清晰，

即实现从消费电子到“消费电子+卫星通讯+智能汽车”多业务发展

阶段的跨越。同时，公司还将在新生态链上加强业务布局，进一步探

索并打造新的领域。 

在成本与费用端，除了研发投入公司会一如既往的保持强投入，

在料、工、费方面也加强了管理。公司制定了毛利率提升计划、工与

费的下降计划，公司经营预算部门联动各个业务部门联合做专项工

作，给予相应的奖惩制度，激励员工把运营做得更好。 



展望未来，新行业新产品都开始放量了，而且很多新产品具有

更高的技术壁垒，随着新产品规模的扩大，毛利率也会提升，盈利能

力也有望改善。 

 

第四部分：关于维仕科技的收购 

维仕科技有限公司作为国内重要的声学产品供应商，业务覆盖

国内各主要客户以及三星、谷歌等。未来，借助维仕科技的平台，公

司可为消费电子、智能汽车等行业的客户提供声学器件；同时通过

公司的国际大客户平台，维仕科技有机会进入国际大客户供应链。 

 

第五部分：问答环节 

问题：公司的研发费用一直较高，结合业务端、研发的进展，

如何预期后续成长？ 

公司一直以来非常重视研发投入，未来公司也将会对研发资源

进行整合、优化，比如平衡前沿研发和配合客户业务的专项研发，增

强研发产出的确定性；此外公司中央研究院也在逐渐进行优化探索，

后续考虑更多的参与到客户业务层面的对接，以加快产品落地转化

更多的业绩。 

公司将继续保持对新业务的研发投入，不断夯实公司的核心竞

争力，拓宽公司的技术护城河，扩大公司的技术优势，增加客户的粘

性，成为具有全球技术竞争力的企业。 

问题：公司 MLCC 业务进展？ 

被动元件领域是公司的重点布局方向。现阶段，高端被动元件

主要被日本、韩国等地厂商垄断，高端 MLCC等属于“卡脖子”产品，

存在较大的国产化需求和自主可控的紧迫性。公司在前期已做包括

材料、配方、生产工艺等多方面的研究，引进国内外高端人才以及专

业团队，加强高端产品研究；目前，公司已与业内知名公司进行协同

研发、产品验证，获得客户的认可，同时客户也希望能参与到 MLCC

项目中，从而实现公司从业务端到资本端与客户进行合作绑定。 



未来，公司将结合客户需求及自身规划，努力提升产品技术含

量与附加值，逐步丰富在被动元件领域的布局，全面向高端被动元

件产业进军，为解决相关领域“卡脖子”问题贡献力量。 

问题：今年新业务的盈利情况？ 

公司新业务的收入规模进展迅速，占总收入的比重在不断提

升，毛利率也正在逐步提高，成为公司重要的增长力量。其中，大

家关注较多的高精密连接器卫星通信业务的综合毛利率较高，预计

未来 2-3年会有更多的成长性。此外，公司的汽车互联业务已获得

多家客户的资质认证以及业务需求，也会为公司的业绩带来重要的

贡献。 

附件清单

（如有） 
 

日期 2023-8-18 

 


