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证券代码：000810                 证券简称：创维数字 

创维数字股份有限公司 

2023 年 8 月 21 日投资者关系活动记录表 

编号：2023-003 

投资者

关系活

动类别 

□特定对象调研            ■分析师会议          □现场参观            

□媒体采访                □业绩说明会          □新闻发布会 

□路演活动                □其他  

参与单

位名称

及人员

姓名 

天风证券、华创证券、东吴证券、中信建投证券、申万宏源证券、中

信证券、方正证券、光大证券、兴全基金、富国基金、招商基金、广

发基金、华夏基金、工银瑞信基金、博时基金、大家资产、平安资管、

银华证券、信达澳亚基金、嘉实基金、易方达基金等其他多家机构  

时间 2023 年 8 月 21 日 20:00-21:00 

地点 线上交流 

上市公

司接待

人员姓

名 

董事、常务副总裁、董事会秘书：张知先生 

运营商事业部副总经理：鲁斌彬先生 

海外营销中心副总经理：叶建先生 

汽车智能副总经理：刘桂斌先生 

创维新世界（XR）总经理：李文权先生 

证券事务代表：梁晶女士 

证券事务经理：李佳含女士 

投资者

关系活

动主要

内容介

绍 

 

    一、主要介绍公司 2023 年上半年经营情况 

二、投资者问题主要答复 

     1、请介绍公司在人工智能（AI）方面的布局及 AI 机顶盒等产

品研发进度？ 

    回复：公司研发中心下设智慧研究院，在人工智能领域已积累了

计算机视觉（CV）算法、自然语言处理（NLP）算法、语音识别算法、

AI画质增强算法、手势识别算法、边缘计算等差异化的 AI应用技术。

公司智慧研究院设有公共云平台开发组队，人工智能算法开发组队，
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以及 AIGC 技术应用等开发组队；公司各业务事业部单元也都分别设有

AIGC 在公司产品具体应用上的开发人员及产品经理等配置。公司结合

AIGC 做了相应的部署，于海外，公司与微软签订了企业级的服务合同，

服务范畴包括 ChatGPT3.5 及 ChatGPT4.0 商业版服务，海外云资源的

使用等。目前已研发出搭载 ChatGPTAI 服务软件的 OTT 盒子，并持续

的内测、开发、调试、升级，规划将在海外参展及后续于欧洲 Strong

海外 C 端渠道销售；于国内，与百度、华为、腾讯、科大讯飞等巨头

企业已建立了紧密的长期合作关系，相应的大模型也于公司的智能机

顶盒、投影仪等产品中进行适配、内测。同时，公司在 AI+AR 上已布

局，通过盒子进行计算与处理，AR眼镜进行 NLP 交互及画面呈现等。

公司积极拥抱及实施 AI 等技术在产品上系列的应用。 

 

     2、公司 2023 年上半年业绩利润同比下滑的主要原因是什么？ 

     回复：您好，公司上半年实现营业收入 51.70 亿元，归母净利润

3.18 亿元，净利润同比下滑 35.36%。下滑的主要原因系全球普遍消费

需求不足，以及上半年全球上游供应链中，原材料的供应整体供大于

求，智能终端板块中的机顶盒业务虽然公司中标的份额及合同数量呈

现了大幅度的增长，但客户提货下单慢，具体订单的交付节奏变缓，

订单多数会在下半年逐渐交付及确认营收。同时，公司专业显示业务

板块中，手机液晶显示模组业务在上半年净利润亏损达 8,000 万元，

新兴赛道中虚拟现实 XR、云电脑、智慧城市等业务持续投入研发，上

半年仍处于投入状态尚未盈利，对公司整体净利润也有一定的影响。

公司已对手机液晶显示模组业务板块进行了业务转型、客户开源，组

织结构及运营模式等的调整。新兴业务后续培育成长将会给公司带来

发展新活力。基于公司智能终端板块中智能机顶盒、宽带网络连接设

备等稳健良好的持续盈利能力，国内及全球海外电信运营商等客户长

期稳固的合作关系及在手订单充足，后续招标及需求量大等状况，公

司将结合技术研发实力、客户伙伴与商务能力，及公司供应链的优势

等，积极落实在手订单的交付，以及获取更多新的市场份额。 
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    3、请问公司主业智能终端板块，海外增速怎么样？ 

    回复：公司海外业务全年会展现出比较强的韧性，机顶盒板块：

公司一直保持 to B 主流运营商市场的龙头地位，这一部分业务是稳定

扎实且符合预期，全球出货量最大。分区域来看，南亚 OTT 市场：在

接下来将有很大的增速，公司近十年来在南亚市场份额排名第一，客

户基础稳固；拉美市场：也处于高速增长中，在部分区域市场超过 70%

的市占率；欧洲市场：公司近两年的运营商市场份额显著提升；今年

海外其他的中东、澳洲区域，公司也陆续中标了其一线运营商。另外，

叠加 AI技术的智能化，以及摄像头纳入传统产品中实现交互，公司也

在推动传统机顶盒的转型升级。目前已实现 AI 算力与摄像等体感运动

类机顶盒的量产，即将在接下来的 IFA 柏林展、IBC 荷兰展等渠道亮

相。后续公司将持续在这些领域加大开发投入，把握新技术下的发展

机会。宽带网络连接设备板块：是公司海外业绩增长的核心引擎，相

较于去年同期的营业额、毛利额都实现了大幅度的增长，宽带网络连

接设备业务上半年于东南亚、印度、美洲、欧洲等地实现了大幅增长。

基于未来北美、欧洲、印度、中东、非洲（EMEA）、拉美地区等 XGS-PON

部署推动、海外光纤部署力度加大、固定无线 5G CPE 需求增加，以及

Wifi6 及 Wifi7 路由器的需求，海外宽带网络连接设备板块业务未来

的增长可期。 

 

    4、请问公司在汽车电子业务上，目前进度及订单情况如何？  

    回复：公司的汽车车载显示业务在 2023 年上半年营收同比增长幅

度较大，2023 上半年车载显示业务的营收已经超过了 2022 年度全年

的营收业绩，并且取得了多个明星车型的显示总成项目定点，在市场

上已经具备了较强的竞争力，市场地位进一步提升。在 2023 年上半年

获得了现有核心客户超十个核心项目的定点，同时进入了两家自主品

牌厂商，2023 年进入新核心汽车主机厂取得新突破。车载显示业务下

半年重点聚焦现有的核心客户及新进两家品牌车厂在手订单的交付；
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同时，进一步夯实公司的业务体系，为汽车电子后续业务增长打下更

好的基础，在新的延展项目平台上做核心突破，进一步服务好汽车原

装车厂客户，扎好根并拓展更多的业务机会。 

附件清

单（如

有） 

无 

备注 本次会议没有披露公司未公开的相关信息 

日期 2023 年 8 月 21 日 

 

 


