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证券代码：002976                                   证券简称：瑞玛精密  

苏州瑞玛精密工业股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2023-002 

投资者关系活动

类别 

 特定对象调研              分析师会议 

□媒体采访                  业绩说明会 

□新闻发布会                路演活动 

□现场参观                  其他：                                                  

参与单位名称及

人员姓名 

杨献宇 招商证券股份有限公司汽车行业分析师 

梁镫月 招商证券股份有限公司汽车行业研究员 

陆乾隆 招商证券股份有限公司汽车行业分析师 

寸思敏 创金合信基金管理有限公司基金经理 

季巍 北京宏道投资管理有限公司总经理 

时间 2023 年 8 月 22 日 09:30~11:30 

地点 苏州市高新区浒关工业园浒晨路 28 号公司会议室 

上市公司接待 

人员姓名 

1、董事、副总经理、董事会秘书方友平 

2、证券事务代表刘薇 

3、证券事务专员麻陈舒 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、请简要介绍下公司的业务。 

答：公司定位于精密智能制造，主营业务为精密金属冲压结

构件、紧固件及精密模具；汽车座椅线束与通风、加热、按

摩等座椅舒适系统产品，汽车空气悬挂系统总成与部件，5G 

通讯滤波器与天线设备，储能电池及动力电池用壳体、盖板、

防爆片等，具体下游应用为汽车领域、通讯领域、新能源领

域等。 

 

2、请介绍下公司 2023年半年度的经营情况。 

答：2023 年上半年，公司紧跟汽车及新能源汽车、移动通讯、
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新能源等行业发展方向，以客户需求为导向，深入开发其全

球市场业务，抢抓业务订单、扩大主要产品的市场份额和新

产品的市场推广；充分发挥并购信征零件的业务协同效应，

围绕“智能座舱”的市场核心需求，加大座椅舒适系统部件

与小总成系统产品项目的开发力度；围绕“智能底盘”的个

性舒适化所带来的空气悬挂系统产品需求，快速推进与英国

普拉尼德成立的合资公司普莱德（苏州）的“汽车空气悬架

系统及部件生产建设项目”建设进度。 

2023 年上半年，公司实现营业收入 7.98 亿元，同比增长

81.74%。汽车及新能源汽车领域业务实现营业收入 5.18 亿

元，同比增长 110.11%，其中，汽车及新能源汽车用精密金

属结构件实现营业收入约 3.38 亿元，同比增长约 48.00%；

座椅舒适系统部件与小总成系统产品实现营业收入约 1.8 亿

元，同比增长约 897.97%。移动通讯领域业务实现营业收入

2.26 亿元，同比增长 62.69%。 

 

3、英国普拉尼德收购项目进展如何了？ 

答：该项目目前因财务数据有效期过期而处于中止审核状

态。目前公司及相关中介机构正与标的方紧密协作，加紧进

行最近一期财务数据的审计等相关工作，争取尽快推进后续

工作，早日完成投资目标。 

 

4、与英国普拉尼德设立的合资公司新建项目进展如何？ 

答：目前正在全面推进普莱德（苏州）“汽车空气悬架系统

及部件生产建设项目”的建设进度，按照项目建设规划逐步

实现空气悬架系统设计、研发测试实验室，空气弹簧囊皮产

线、空气弹簧总成产线、空气供给单元系统产品等产线的落

地；同时，依托英国普拉尼德在空气悬架系统领域的开发技

术、生产组装经验及客户资源，结合公司在国内汽车领域行
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业资源和渠道优势，加速推进新客户新项目的定点，为中国

消费者带来值得装配的空气悬架系统产品。 

 

5、与英国普拉尼德设立的合资公司团队建设情况？ 

答：在公司管理层与英国普拉尼德管理层的共同努力下，已

组建了一支专业的空悬业务经营管理团队，目前正按照全年

计划有效推进各项工作。 

 

6、公司的人才储备情况如何？能否支持目前新业务的拓展

及扩张。 

答：公司始终践行人才战略与管理机制，培育企业工程师文

化，弘扬工匠精神，持续完善人才梯队建设体系和人才储备

机制。一方面，充分吸引契合公司成长所需、认同企业文化

价值观的优秀人才，不断扩充核心骨干队伍，并持续完善人

才选拔、培养和考评体系，为优秀人才提供合适的职业发展

通道；另一方面，不断优化激励机制，通过设立核心员工持

股平台，增强核心管理人员、技术人员及业务骨干人员的凝

聚力，与其分享公司经营发展成果；同时，通过建立平台与

激励措施并行的方式持续吸引外部中高端人才，形成良性循

环，使公司在确保现有业务领域人才充沛的同时，为新领域、

新业务储备优质人才。 

 

7、英国普拉尼德的空气悬挂系统产品的市场竞争优势是什

么？ 

答：据公开资料显示及公司技术人员自身对空悬这个行业的

认知角度来说，空气悬架产品的核心技术壁垒，在于核心部

件产品的品质以及悬架系统的统一集成能力。英国普拉尼德

具备了丰富的空气悬挂系统产品设计、调教和测试经验，且

该公司的空气悬挂系统产品已在 Rivian 车型上有了应用，并
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得到了较好的市场反馈。公司已在《关于深圳证券交易所<

关于苏州瑞玛精密工业股份有限公司发行股份购买资产并

募集配套资金申请的审核中心意见落实函>之回复》公告中

对市场竞争情况、核心技术壁垒情况做了解释说明，可以阅

读了解。 

 

8、公司去年收购的广州信征发展现状如何？ 

答：自去年 5 月完成收购以来，公司充分发挥了并购所带来

的业务协同效应，集中客户资源，围绕“智能座舱”的市场

核心需求，加大座椅金属骨架产品、舒适系统部件与小总成

系统产品项目的开发力度。目前信征零件的座椅舒适系统部

件与小总成系统产品，终端车型已经覆盖比亚迪（秦、宋、

汉、仰望 U7&U8、Mona、海豚等）、广汽（埃安、传祺 M6、

昊铂 Hyper GT 等）、小鹏 X9、吉利（极氪、Smart 等）、

理想、华为智选 EH3 等。公司已在 2023 年半年报中披露信

征零件的最新经营状况，2023 年上半年，信征零件实现营业

收入 18,242.53 万元，实现净利润 2,271.84 万元。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 8 月 22 日 

 


